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ACTA og

pensjonistene

Sommeren 2008 avslører Aftenposten hvordan rådgivningsselskapet Acta har tjent

milliardbeløp på vanlige norske kunder. Nøkkelen er tilgangen til selskapets kundeliste.
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På Kolbotn eldresenter husker man Actas besøk godt. (foto: Jon Hauge, Aftenposten)

Innledning

Milliardbeløp. I 2006 hentet rådgivningsselskapet Acta inn 900 millioner kroner fra norske

kunder til eiendomsspekulasjonsselskapet Boligutleie Holding IV AS. Tidligere har Acta

storsolgt aksjer i flere slike selskaper for milliardbeløp.

Gullgruve. Denne typen aksjesalg er god butikk for Acta og meglerhuset ABG Sundal

Collier, som er Actas viktigste samarbeidspartner. Bare på å selge aksjene i Boligutleie

Holding IV til vanlige kunder tjente Acta og ABG nærmere 140 millioner kroner. I tillegg

kommer millioninntekter på årlige forvaltningsgebyrer.

Alternativt. Ifølge Acta er slike alternative investeringer bedre for kundene enn å kjøpe

vanlige aksjer og rentefond. Fra nyttår til september 2008 brukte Actas kunder fire av fem

investerte kroner på andre typer investeringer enn vanlige fond.

Omstridt. Acta har lenge vært omstridt i det norske finansmiljøet. Men frem til Aftenpostens

artikkelserie hadde selskapet bare fått kritikk for enkeltsaker i mediene. Acta er aldri blitt

systematisk gått etter i sømmene.

Undersøkelsen. I løpet av forsommeren 2008 prøver Aftenpostens journalister å finne svar på

noen grunnleggende spørsmål om Actas virksomhet:

Hvem selger de aksjene til?

Hva skjønner kundene av produktene de kjøper?

Emne:3. Når saken er trykket

3

Den første artikkelen sto på trykk i økonomiseksjonen i Aftenpostens morgenutgave onsdag

11. juni 2008. I forkant av dette hadde vi trykket et par personlig økonomi-artikler som ledet

oss frem til prosjektideen.

Vi følger fortsatt Acta og sparebransjen.

4. Redaksjonens adresse:

Aftenposten

Biskop Gunnerus gate 14

0051 Oslo

22 86 3000

5. Journalistenes adresser og kontaktinformasjon:

Lars Magne Sunnanå,

Colletts gate 4 C, 0169 Oslo, 93 40 59 95

Carl Alfred Dahl,

Etterstadkroken 7f, 0659 Oslo

93 89 56 94
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6. Redegjørelse for arbeidet

a) Hvordan arbeidet kom i gang:

Artikkelserien fikk sin opprinnelse i et oppslag om gebyrene i Acta-tilbudet US Opportunity

AS1 og den kronglete gebyrstrukturen i såkalte warrants2 som ble solgt til Acta-kundene på

forsommeren 2008.

Til tross for at vi selv opplevde at gebyrene var vanskelige å forstå, sto Actas

informasjonsdirtektør Rune Wangsmo fast på at prisen kom ”klart frem i [salgs]prosessen”.3

Dette vekket interessen for å undersøke om Acta-kundene virkelig skjønte så mye av

produktene som selskapet selv hevdet.

Reglene om salg av finansielle produkter til privatpersoner stiller strenge krav til kundenes

forståelse av produktene de kjøper. Når selv økonomijournalister finner det tidkrevende og

vanskelig å forstå oppbyggingen og gebyrstrukturen i noen av produktene Acta selger, mente

vi det var grunn god nok til å undersøke saken nærmere.

Warrants-saken kom på trykk 8. mai. Allerede dagen etter begynte arbeidet med å få tak i

kildene som kunne gi oss svar på hvordan Acta driver butikk: Kundene.

b) Sentrale problemstillinger

Om en måte å selge finansprodukter er gal eller riktig, avhenger ofte av hvem som er

kjøperen. Er det profesjonelle investorer eller vanlige småsparere som bruker pengene sine til

å kjøpe produktet?

Den første problemstillingen var derfor: Hvem er Actas kunder?

Deretter er spørsmålene vi stilte oss:

* Hvor mye skjønner kundene av hva de kjøper?

* Hvor redelig opptrer Acta-rådgiverne overfor sine kunder?

* Hvor mye forteller de om risiko og kostnader – og hva slags regnestykker blir kundene

presentert for?

c) Ble problemstillingene endret underveis?

Problemstillingen lå i hovedsak fast mens vi arbeidet frem artiklene. Oppmerksomheten ble

riktignok rettet mer inn mot eldre kunder etter hvert som vi fikk inntrykk av at pensjonister

var svært godt representert på kundelisten.

d) Organiseringen av arbeidet

Artiklene i forkant av prosjektet ble skrevet av Lars Magne Sunnanå. Da ideen om å få tak i

kundelistene tok form, ble teamet utvidet med opprinnelig to personer: Carl Alfred Dahl og

Trond Lydersen. Før første artikkel kom på trykk, begynte Lydersen som reporter i NRK.

1 Aftenposten 5. mai 2008, økonomiseksjonen side 22-23

2 Aftenposten 8. mai 2008, økonomiseksjonen side 4

3 Aftenposten 8. mai 2008, økonomiseksjonen side 4
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Lydersen ga verdifulle bidrag i prosjektets tidlige fase gjennom bearbeiding av lister og

intervjuer med flere av kundene.

Hvordan få vite hvem kundene er?

De siste årene har flere aviser skrevet om tvilsomme råd fra Acta til kundene. Selskapet har

gjerne beklaget, men brukt formuleringer som ”Dersom rådgiveren rådet ham til å putte alle

sparepengene sine i dette produktet, skulle han aldri gjort det.”4

Men utover enkelttilfellene som fra tid til annen havner i spaltene med forbeholdne

unnskyldninger fra Acta, har det vist seg vanskelig å dokumentere selskapets fremferd

systematisk, fordi man ikke har hatt tilgang til et tilstrekkelig antall Acta-kunder.

Så hvordan kommer man i kontakt med et stort nok antall kunder? Man får tak i kundelisten.

Her er oppskriften:

Acta har organisert en lang rekke av sine investeringstilbud som aksjeselskaper, særlig

innenfor eiendom og shipping. Produktene selges gjennom emisjoner, der kundene tegner seg

for et visst antall aksjer i aksjeselskapene. Kundene blir altså sittende med aksjer og ikke

andeler som i vanlige verdipapirfond.

Det er her aksjeloven kommer inn: Den gir nemlig alle rett til innsyn i eierforholdene til

ethvert aksjeselskap, enten selskapet selv fører en aksjeeierbok eller eierne er registrert i et

verdipapirregister hos for eksempel Nordea eller DnB NOR.

Innsynet er regulert i aksjeloven, som ganske enkelt slår fast at ”Aksjeeierboken skal være

tilgjengelig for enhver.”5

Det finnes ingen unntak fra regelen om at aksjeeierutskrifter skal være offentlig tilgjengelige,

selv ikke når aksjonærutskriften i realiteten er en kundeliste, som den er i Acta-selskapene. Da

vi prøvde denne innsynsregelen på Acta og selskapets samarbeidspartnere, så det likevel ut til

å ta litt tid før de innså hvor klokkeklar aksjeloven er.

I korte trekk: Nordea, som er verdipapirregister for Acta-selskapene, nektet å utgi de

offentlige listene fordi ABG Sundal Collier, som er forretningsfører for selskapene, ”ikke vil

gi dem ut”, som det heter i en e-post fra klientansvarlig Hallvar Korsvik i Nordea til oss 9.

mai.

Samme ettermiddag tok vi derfor kontakt med Kenneth Øen i ABG Sundal Collier. Vi fant

ingen grunn til å inngå kompromisser om tilgangen til listene og hva vi skulle bruke dem til,

all den tid loven er såpass klar.

Men at hensikten vår var å komme i kontakt med kundene, var tilsynelatende tungt å svelge.

”Aksjeboken er konkurransesensitiv informasjon for Acta. Ettersom hensikten er å kopiere

listen må dette avklares med dem. Jeg må derfor få komme tilbake til deg etter å ha diskutert

dette med Acta”, skrev Øen i e-post på ettermiddagen 9. mai.

4 Actas informasjonsdirektør Rune Wangsmo til Dagens Næringsliv, 09.02.2007, side 28

5 Aksjeloven §4-6
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Da vi spurte Actas informasjonsdirektør Rune Wangsmo om tilgang til to aksjonærutskrifter,

var hans svar at det ikke var Acta som satt på disse listene.

Men hverken ABG Sundal Collier eller Acta fant hjemmel for å nekte oss innsyn. I en endelig

e-post den 13. mai inviterer ABG Sundal Collier oss til sine lokaler førstkommende fredag for

å bla gjennom aksjonærutsikriften i selskapet Boligutleie Holding IV AS. Vi får muntlig

beskjed om at listen ikke vil bli utlevert, men at vi kan bla igjennom den.

I sine lokaler i Vika Atrium, like ved Aker Brygge, hadde ABG Sundal Collier gjort klar en

liste til gjennomsyn.

For sikkerhets skyld hadde vi tatt med bærbar PC og en skanner. Da vi etter hvert fikk tildelt

et eget møterom for å bla gjennom listen, tok det oss 7-8 minutter å skanne inn navnet på i

overkant av 2000 Acta-kunder.

Vi kunne hentet ut flere lister. Men vi følte et potensielt kildegrunnlag på over 2000 personer

burde holde.

Kartlegging av kundene

Listen vi hadde fått utdelt viste navn og antall aksjer eid. Det var derfor nødvendig å

identifisere navnene på listen, slik at vi kunne finne frem til telefonnummer og komme i

kontakt med dem.

Dette ble gjort gjennom å skrive navnene inn i et vanlig skattesøk på internett, og der det ikke

var navnelikhet med flere andre ble vedkommende lagt inn i et excel-ark med navn, alder,

bostedskommune, antall aksjer han eller hun eier og de sist tilgjengelige ligningstallene.

Slik fikk vi dannet oss et inntrykk av hvilke grupper som hadde kjøpt aksjene. Flere hundre av

aksjonærene viste seg å være pensjonister, og mange titalls var over 80 år gamle.

Denne oppdagelsen førte til en ny hypotese i vårt arbeid: Er det slik at Acta målrettet jakter

eldre kunder?

Kontakten med kundene

Etter at kundene var identifisert, måtte vi komme i kontakt med dem.

I redaksjonen hadde vi en diskusjon om hvorvidt vi ville skremme Acta-kundene for mye med

slike opprigninger ut av det blå med spørsmål om privatøkonomi og kunnskap om Actaproduktene.

Det var en noe uvant situasjon for oss å sitte med en kundeliste. Vi bestemte oss derfor for å

gå frem på en forsiktig måte, og være meget tydelige overfor intervjuobjektene om hvordan vi

hadde fått tak i deres navn og telefonnummer.

Slett ikke alle ville snakke med oss om sin egen økonomi. Vi opplevde likevel ganske raskt at

mange var interessert i å snakke om sine kundeforhold og sin egen usikkerhet. Premisset for
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disse samtalene var hele tiden at vi ikke vil bruke kundens navn eller opplysninger i avisen før

vi eksplisitt har spurt om lov.

Det var viktigere for oss å få oversikt over hvordan Acta arbeidet fremfor å presse kunder til å

stå frem med enkelthistorier med navn og bilde. Og fordi vi hadde anledning til å snakke med

så mange kunder, anså vi faren for at vi skulle bli lurt som nærmest minimal, selv om kundene

ikke måtte stå frem med navn.

Vi hadde ikke noe intervjuskjema i begynnelsen. Men underveis noterte vi oss opplysninger

som kunne dobbeltsjekkes med andre kunder. Vi var også nøye med å spørre etter navnet på

kundenes rådgivere. Slik kunne vi skille særtrekk hos én rådgiver fra systemer i selskapet,

samtidig som vi bygget oss en oversikt over rådgiverkorpset.

Etter hvert testet vi opplysninger vi hadde fått inn mer systematisk, med spørsmål om hvordan

kundemøtene foregikk, hvordan man hadde kommet i kontakt med Acta, om rådgiveren fylte

ut selvangivelsen eller ga tilbud om dette, osv.

Fra midten av mai til månedsskiftet fikk vi snakket med i overkant av 30 Acta-kunder over

telefon, og vi var på hjemmebesøk hos fire av disse (herunder to par) for å se på papirer og

snakke grundigere om kundeerfaringene.

På langt nær alle kundene var negativt innstilt til Acta. Men det var en rekke sammenfall i

kundenes opplevelser:

De aller fleste hadde problemer med å forklare hva de har betalt i gebyrer

Svært mange oppgir at Acta-rådgiverne har foreslått at de skal ta opp lån på

boligen for å kjøpe produkter, et råd som ble fulgt av flere vi snakket med

En stor andel hadde fått tilbud om hjelp til å fylle ut selvangivelsen (på denne

måten sikrer Acta seg full oversikt over kundenes økonomiske situasjon)

Flere fortalte at de selv eller foreningene de er medlem av hadde fått tilbud om

penger / gaver for å verve nye kunder eller holde informasjonsmøter

Kundene har gjennomgående svært liten spredning i investeringene. De fleste

eggene er lagt i én eller i høyden et par, tre kurver, selv om investeringene

utgjør flere hundre tusen kroner

Mange brant inne med betydelig usikkerhet om hva de hadde investert i, og

hvilken risiko som lå i produktet og ville gjerne snakke om dette

Med egne øyne, på salgsmøte

Kundene vi snakket i Oslo-området med hadde også blitt invitert til et salgsmøte på Actakontoret

på Solli Plass 22. mai. Her skulle sommerens storsatsning fra Acta, US Opportunity

AS, selges inn.

Dette selskapet har til formål å kjøpe tomter i USA i påvente av at finanskrisen skal gå over

og boligtomtene skal stige igjen.

Til tross for at Acta selv skriver at US Opportunity AS vil ha en høyere risiko enn de fleste

tidligere eiendomsselskaper som for eksempel Boligutleie Holding IV AS, blir samtlige av

Boligutleie Holding IV-kundene vi snakker med i Oslo-området invitert til dette salgsmøtet.
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At alle blir invitert til tross for forskjellen i risikoprofil, tyder på at Acta ikke alltid er like

opptatt av skreddersøm når finansproduktene selges.

Vi bestemte oss for å dra til dette møtet for å undersøke hvordan Acta selger produktet.

Med sjarme, hvitvin og sjokolade ble pyntede pensjonister vartet opp på Solli plass denne

varme maidagen. En ung mann fra ABG Sundal Collier vandret lettbeint gjennom

forutsetningene for tomtespekulasjonen i USA i selskapet US Opportunity AS. Vi tok opp

salgsforedraget på bånd. Vi valgte å ikke bruke dette skjulte opptaket, men heller skrive

salgsseansen inn i den første artikkelen.

Vi oppga ikke hvem vi var da vi gikk inn på dette møtet, men la igjen navn, telefonnummer

og e-postadresse i en hatt på vei ut. Da fikk vi en gavepose med investeringsprospekt for US

Opportunity AS, noen interiørblader, stearinlys og en drikkeflaske med Actas logo.

Konfrontasjon med Acta / mangel på åpne kilder

Onsdag 4. juni konfronterer vi Acta ved informasjonsdirektør Rune Wangsmo for første gang

med opplysningene vi har fått fra Acta-kundene. På dette tidspunktet er planen å trykke den

første artikkelen allerede lørdag 7. juni.

På dette tidspunktet måtte vi fremstille spørsmål bygget på opplysninger vi var ganske sikre

på fordi vi hadde snakket med så mange, men som vi ikke hadde åpne kilder om. Det var en

hodepine som Acta visste å utnytte. Til tross for at spørsmål ble sendt 4. juni, ville ikke Acta

svare før vi redegjorde for om noen kunder ville stå frem eller ikke i artikkelen 7. juni.

Fredagen 6. juni følte vi oss på tynn is. Til tross for gjentatte forsøk mot ganske mange

kunder, var det ingen som ville stå frem. Helt frem til halv to-tiden på ettermiddagen. Da

takket de to pensjonistene og Acta-kundene Solveig Askjem og Vigdis Bunkholdt ja til å stille

opp.

Vi kunne endelig bekrefte overfor Wangsmo at noen kunder kom til å gi et ansikt til

kundeopplevelsene vi hadde hørt så mange av.

Så bestemte vi oss for å roe tempoet for å ikke trå feil i første artikkel. Fordi påstandene om

Actas forretningsførsel var såpass sterke, ble det enighet i redaksjonen om å la en advokat lese

gjennom teksten først. Det tok sin tid å finne advokat, da Aftenpostens husadvokatkontor også

hadde Acta som kunde i Stavanger. Fredag kveld ble saken utsatt.

Det ga oss for øvrig tid nok til ytterligere oppfølgingsspørsmål og avklaringer med Acta.

Telefonstormen

Første sak sto på trykk onsdag den 11. juni. De neste dagene ble det en utfordring å

opprettholde fremdriften i arbeidet, fordi telefonene ikke sto stille.

Vi hadde aktivt gått ut og etterlyst tips i avisen. Denne onsdagen ringte 16 lesere til Sunnanå,

8 til Dahl, i tillegg kommer en rekke henvendelser på e-post. Vi bestemte oss for å gi alle

innringere god tid, men det gikk kraftig på bekostning av vår egen kalender.

9

I alt skulle over 100 personer ta kontakt med oss, og disse kom altså i tillegg til de 30 vi selv

hadde tatt kontakt med i forkant av at første artikkel kom på trykk. Det var klart flest

Acta-kunder blant dem som ringte oss, men også kunder av DnB NOR, Nordea og Orkla

Finans og et par-tre mindre tilbydere av spareprodukter.

Dokumenter fremfor ansikter

Til tross for at vi snakket med så mange - og at Bunkholdt og Askjem hadde stått frem med

sin historie, vegret de fleste seg fortsatt for å stille opp i avisen.

Vi måtte derfor finne en måte å dokumentere kundenes opplevelser uten å tvinge kundene til å

sette ansiktet sitt i avisen.

Løsningen ble dokumenter. Torsdag 12. juni trykket vi en modell Acta hadde stilt opp for

Vigdis Bunkholdt og Solveig Askjem for å overbevise dem om å kjøpe belånte

eiendomsprodukter i artikkelen ”Fristet med for lav rente”6. Ved en uoverensstemmelse med

desken kom ikke den andre faksimilen av en temmelig identisk modell som Acta-rådgiveren

hadde vist til en annen kunde med i avisen (nederst).

”Investeringsmodell Eiendom 10 år”, heter begge disse regnearkene som ble gitt til to forskjellige kunder

Aftenposten snakket med. I begge arkene legges det til grunn lånefinansiering, og at lånerenten bare vil være 4

prosent i ti år.

6 Aftenposten, 12.06.2008, økonomiseksjonen, side 2-3
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Poenget ble likevel stående: Mye tydet på at Acta systematisk opererte med tvilsomme

forutsetninger i regnestykkene som ble stilt opp for kundene.

For å ytterligere dokumentere denne hypotesen, vendte vi tilbake til forutsetningsspørsmålet i

artikkelen ”Drev salg med fantasirente” noen uker senere.7

Til denne artikkelen brukte vi faksimiler av lysbilder en potensiell Acta-kunde i Drammen

hadde fått med seg hjem (se under). Heller ikke hun kunne huske å ha sett lysbilder med

høyere renter.

Denne typen dokumenter fra kundene ble til stor hjelp da mange vegret seg for å stille opp med navn i avisen.

Faksimilene fra Actas kundekontakt fortalte sin egen historie.

7 Aftenposten 28.06.2008, side 16-17
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Mer om kildeproblematikken. Kritikk fra Acta

”Aftenposten kommer fredag til å fokusere på Actas rådgivning overfor eldre mennesker og

selskapets presentasjoner på ulike eldresentre”

_ Pressemelding fra Acta torsdag 12. juni. 8

Etter torsdagens artikkel så Acta seg nødt til å reagere. Samme ettermiddag sendte de ut en

lang pressemelding med tittelen ”Fakta om Acta og salg av spare- og investeringsprodukter”

der de forsøkte å begrense skadevirkningene av Aftenpostens avsløringer.

Vi visste at vi med vår metode og fremgangsmåte ikke hadde råd til å trå feil overfor Acta. Ett

eneste feilskjær ville brakt oss inn for Pressens Faglige Utvalg på direkten. Acta dro for

eksempel inn NRK radio og vant frem i en sak i fjor.

Vi hadde gitt Acta rikelig med tid til tilsvar og korreksjoner i teksten før sakene ble satt på

trykk, og fikk heller aldri kritikk for dette av selskapet. Med et bredt (men anonymt)

kildegrunnlag var vi sikre på de faktiske forhold. Og fordi vi visste at ingen konkurrenter

hadde tilgang til samme kildemateriale, hadde vi ikke hastverk.

Denne åpenheten bidro nok til at vi ikke ble bedt om å trykke en eneste rettelse i

artikkelserien. Men det sto neppe på viljen til å klage hos Acta.

I pressemeldingen fra 12. juni, på 3½ tettskrevne A4-sider, går Acta til angrep.

De mest konkrete ankepunktene i pressemeldingen:

1) Acta mener Aftenposten har ”konfrontert kundene med delvis usanne og ledende

påstander” da vi ringte rundt til kundene.

2) Acta mener Aftenpostens avdelingsleder Roar Valderhaug tok ”de facto feil” i en

kommentar om gebyrene i et av produktene.

3) Acta mener det er vanskelig å forholde seg til oppslagene i Aftenposten på grunn av bruken

av anonyme kilder:

”Selv om de har forsøkt å legge svarene i munnen på Actas kunder, har de kun én åpen kilde i

dekningen sin. Resten er anonyme kilder, hvorav én er samme anonyme kilde de tidligere har

benyttet i en annen sak. Dette gjør det vanskelig for Acta å kunne forholde seg til kritikk som

viderebringes, uten mulighet for å sjekke fakta i øvrige saker.”

Det mest interessante er åpenbart diskusjonen rundt åpne og lukkede kilder.

Men først:

Vi har til dags dato ikke blitt konfrontert hverken med en kunde som er misfornøyd med

Aftenpostens metode eller eksempler på såkalte ”ledende påstander” eller ”delvise

usannheter”.

8 http://www.acta.no/files/Fakta_om_Acta_og_salg_av_spare-_og_investeringsprodukter_2.pdf
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Det virker sannsynlig at Acta har misforstått hvilket produkt Roar Valderhaug skrev om i sin

kommentar. Vi har heller ikke hørt noe mer om denne angivelige feilen i ettertid.

Åpne og lukkede kilder

Gjennom arbeidet med artikkelserien var vi som nevnt i kontakt med over 100 kunder, både

folk vi selv hadde ringt opp – og kunder som tok kontakt med oss på telefon, e-post eller

vanlig post.

Mange var bare usikre på sin egen situasjon og trengte noen å prate med. Andre var sinte etter

å ha lidd tap på spekulasjon. Omtrent ingen ville stå frem med sin egen privatøkonomi i

spaltene.

Uansett hvor frustrerende det var at ingen ville stå frem - dette måtte vi ta hensyn til. Vi kunne

ikke regne med at intetanende pensjonister skulle stille opp med bilde og fakta om sin egen

økonomi bare fordi Aftenposten ringte. Flere mulige eksempler på Actas salgsmetoder ble

dermed ikke tatt med i artiklene.

Til gjengjeld kunne disse anonyme kildene brukes til å få tips, sjekke og dobbeltsjekke

hypoteser og opplysninger. Og vi kunne bruke dokumentene deres.

I artiklene brukte vi følgende anonymiserte kilder eller eksempler:

1) En anonymisert pensjonist som investerte en halv million lånte kroner er omtalt to

ganger

2) En anonymisert uføretrygdet kvinne som ikke fikk solgt sine aksjer er omtalt én gang.

I dette tilfellet kjente Acta til kvinnens identitet

3) Vi har vist til ett anonymt tilfelle av en kunde som kjøpte aksjer etter at Acta var på

eldresenteret i Kolbotn

4) En alzheimer-rammet kunde er anonymisert, men sønnen står frem med navn

5) Vi har brukt dokumentasjon fra én potensiell Acta-kunde uten å navngi henne

Den anonymiserte kunden i eksempel 1) gjorde et sterkt inntrykk. Vi har dokumentasjon for

kundeforholdet som vi kunne vise til dersom det oppsto tvil om kildens autentisitet.

Den anonymiserte kunden i eksempel 2) ble omtalt i en artikkel i Aftenposten 04. mars i fjor.

Vi visste at hun har forsøkt å selge sine aksjer, og dermed ble hun et godt sjekkpunkt for

Actas påstand om at det maks tar to-tre uker å selge aksjer i Acta-selskaper før vi hadde

skaffet oss enda flere sjekkpunkter.

I de tre øvrige tilfellene synes vi ikke at anonymiseringen spiller noen stor rolle.
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Flere problemer: Innsidesaken

De neste dagene går det etter planen: Et tips om at Acta rekrutterte kunder på eldresenteret på

Kolbotn ga full klaff. Vi rykket ut omtrent på sekundet da tipset kom torsdag 12. juni og rundt

cafébordene i Kolbotn satt en munter gjeng husket alt om de dresskledde selgerne som hadde

vært der noen år i forveien.9 Til lørdagsavisen reagerte Kristin Halvorsen på avsløringene om

eldresentersalg, og alt lå til rette for flere oppslag i uken som kom.

Mandag morgen, 16. juni, gikk planen i vasken. Da ble det kjent at Acta-gründer Fred Anton

Ingebrigtsen var siktet i det som ligger an til å bli den største innsidesaken i Norge. Suppen

var et faktum. Vår Acta-sak var akkurat i ferd med å bli etablert i andre medier – og så

kommer en annen Acta-sak på toppen. Vi kunne ikke gjøre stort annet enn å innstille vår egen

Acta-sak og jobbe med den andre Acta-saken mens vi samtidig etter beste evne holdt de to

sakene fra hverandre.

Innsidesaken førte til et opphold på to uker i vår egen Acta-sak, fordi alle ressurser måtte

brukes på å nøste opp i innsidehandelen og finne luksuspalasset til Ingebrigtsen på Spanias

solkyst10.

På’n igjen – en heldig sitatsjekk

Etter halvannen uke med Ingebrigtsens Acta-sak, måtte vi starte på nytt. Et par artikler lå

praktisk talt klare, men nå manglet vi egentlig ”knaggen” for å komme i gang igjen med

artikkelserien.

Et tips kom oss til unnsetning. Under en kildelunsj med en aksjemegler i slutten av juni fikk

vi høre at en Storebrand-eiet konkurrent av Acta ”som begynte på c eller d” var i ferd med å

miste konsesjonen, sammen med et annet selskap. Vel tilbake i redaksjonen kjente heldigvis

en kollega til rådgivningsselskapet Caveo, med Storebrand som storeier.

Da vi ringte Kredittilsynet om Caveos fremtid 24. juni, var svarene mer eller mindre av typen

”ring meg i morgen”. Vi luktet lunta, men hadde ikke mye mer å gå etter. Vi bestemte oss

derfor for å ringe Caveo, som ikke hadde hørt at de skulle miste konsesjonen. Vi hadde

samtidig startet jakten på det andre selskapet som visstnok skulle miste retten til å selge

konsesjonsbelagte spareprodukter.

Ingen av selskapene vi ringte denne ettermiddagen, hadde hørte noe. Men så: I seks-syv-tiden

ringer Carl Alfred Dahl tilbake til selskapet Totalveksts administrerende direktør for å sjekke

sitatene om at de ikke hadde hørt noe. ”Ja, nå har det skjedd noe siden sist vi pratet sammen”,

forklarte direktør Marius Lund, mens telefaksen fra Tilsynet gikk i bakgrunnen. ”De trekker

konsesjonen vår, jeg har ikke fått lest hele dokumentet ennå, faksen står og pumper her

akkurat nå”. 11

Også Caveo mistet konsesjonen denne kvelden, fikk vi vite da vi ringte dem på nytt. Samtidig

gikk Kredittilsynet til det uvanlige skrittet å varsle offentlig at det ville bli gjennomført et

stedlig tilsyn hos Acta etter sommerferien12.

Sparebransjen var igjen aktuell – og vi hadde fått knaggen vår til å fortsette.

9 Aftenposten, 13.6.2008, økonomiseksjonen, side 2-3

10 Aftenposten var første avis på plass i feriepalasset. Oppslaget sto 19.6.2008 på side 2-3 i økonomiseksjonen

11 Aftenposten, 25.6.2008, økonomiseksjonen, side 4-5

12 http://www.kredittilsynet.no/wbch3.exe?ce=20421
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Valutaspekulasjon for demente

Et av de mange tipsene vi hadde fått inn, var fra sønnen til en kvinne i Trondheim. Hun hadde

vært Acta-kunde i fire år. De to første var hun også under utredning for Alzheimers demens.

Dermed dukket et nytt spørsmål opp i historien om Acta og pensjonistene: Hvilke rutiner har

selskapet overfor eldre med demensproblematikk?

Vi fikk tilgang til et skriftlig svar fra Acta som viste at selskapet mente kunden ikke hadde

”gitt noe inntrykk av at hun er svekket av alderen. Hun har derimot gitt uttrykk for

forståelse”13. Dette gjaldt salg av svært kompliserte spareprodukter, som spekulasjon i indiske

rupi.

I forbindelse med oppslaget hadde vi flere drøftelser i redaksjonen:

Hvordan forholder man seg til en kilde som ikke kjenner til sin egen historie?

Av selvsagte årsaker var det først og fremst sønnen som kjente historikken i sin mors

kundeforhold til Acta. Vi måtte likevel intervjue kvinnen for å få svar på hvor mye hun

husket, og for å vise leserne hvordan dette opplevdes. Vi fikk omfattende dokumentasjon fra

sønnen. Dette besto både i papirer han hadde kommet over i morens hjem, og Actas detaljerte

redegjørelse for kundeforholdet da han senere tok kontakt med selskapet.

I tillegg til omfattende dokumentasjon av kundeforholdet ga kvinnen oss lov til å identifisere

henne overfor Acta, slik at selskapet kunne imøtegå kritikken. Ved å møte og intervjue

kvinnen fikk vi også verdifull informasjon om hennes sykdomssituasjon

Hvilke hensyn må vi ta med tanke på identifisering av en syk kvinne i en lei situasjon?

Av hensyn til sykdommen ble vi enige med kvinnen og sønnen om at han sto frem med navn,

mens hun var anonym. Både vi og familien var klar over at hun ville være identifiserbar for

sin nærmeste bekjentskapskrets, ettersom sønnens navn og hennes hjemby og alder var

identifisert.

Hadde sønnen skjulte motiver for å sverte Acta?

Acta fremholdt at kvinnens sønn også hadde et kundeforhold til Acta, og at han muligens

kunne ha skjulte motiver for å fremme morens historie. Sønnen hadde kjøpt andeler i Actaproduktet

Fornebu Boligspar, og denne investeringen hadde ifølge Actas informasjonsdirektør

Wangsmo ikke gitt ønsket avkastning så langt. Vi valgte å trykke Wangsmos påstand, la

sønnen svare på dette, og la leserne selv danne seg en oppfatning av mulige motiver.

Vi skulle likevel komme tilbake til nettopp Fornebu på et senere tidspunkt.

Pipen får en annen lyd

Samme ettermiddag som demens-saken la klar i trykken, torsdag 26. juni, må Acta varsle

Børsen om en kraftig resultatsvikt i det norske markedet:

”Negative media coverage for a period of time has made both sales and recruitment of

customers more difficult”, skrev selskapet i presentasjonsmaterialet for investorer i London.14

13 Aftenposten, 27.06.2008, økonomiseksjonen, side 2-3

14 http://www.newsweb.no/newsweb/atmnt/Presentasjon.pdf?id=56585
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Salgssvikten hadde sendt Acta på defensiven. Fredag 27. juni holder selskapet

pressekonferanse. I sin egen oppsummering av kritikken som er fremkommet i Aftenposten

brukte konsernsjef Simen Mørdre i Acta følgende lysbilder15:

(Faksimiler: Actas-presentasjon 27.06.2008)

15 http://www.acta.no/files/Pressemote27062008_1.ppt
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(Faksimile: Actas-presentasjon 27.06.2008)

- Vi er enig i at det har vært for vanskelig å se de totale kostnadene i våre produkter, sa

Mørdre til Aftenposten.

Samme dag sendte han også ut en pressemelding under tittelen Acta tar selvkritikk16.

Det selskapet ikke har tatt kritikk på er bruken av modeller med urealistiske forutsetninger

slik at kundene lar seg friste til å investere. Vårt oppslag lørdag 28. juni vender derfor tilbake

til denne typen markedsføring av spareprodukter.

Også denne gangen bruker vi dokumenter vi har fått fra kunder til å vise hvordan

millionavlønnede rådgivere trikser med forutsetningene i sine kundemøter17.

16 http://www.acta.no/files/pressemelding_acta_tar_selvkritikk_1.doc

17 Aftenposten, 28.06.2008, side 16-17
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En refleksjon: Alt kan dobbeltsjekkes

Når avisen sitter med kundelisten, er det vanskelig for et selskap å komme med

bortforklaringer og halvsannheter. Dette overtaket fikk vi bruk for flere ganger:

Fantasirenten

I to oppslag dokumenterte vi at Actas rådgivere oppfordret til lånefinansiering av

investeringer med regnestykker som viste en lånerente over ti år på henholdsvis 4 og 3 prosent

i de to oppslagene.

Actas informasjonsdirektør Rune Wangsmo avviste i det første oppslaget torsdag 12. juni at

selskapet drev rådgivning med slike renter på papiret:

”Vi har ikke forespeilet en flytende lånerente på 4 prosent i 10 år. Imidlertid kan det bli

presentert ulike regnestykker i møtene, hvor ulike rentenivåer blir benyttet for å illustrere

ulike avkastningsutfall. I denne saken har rådgiveren også fokusert på andre rentenivåer og

presentert dette for kunden” – skrev Wangsmo i en e-post til Aftenposten 9. juni.

Vi hadde på dette tidspunktet to eksemplarer av modellen med 4 prosent rente, bare med

forskjellig størrelse på lånet. Den ene var gitt til Vigdis Bunkholdt og Solveig Askjem, den

andre til en pensjonist som ikke ville stå frem med navn. Ingen av de tre kunne huske å ha

blitt presentert for andre rentenivåer i møtet med rådgiveren, som viste seg å være den samme,

nemlig rådgiveren Lars Christian Hagen, som ikke ble navngitt i artiklene.18

Senere ble vi kontaktet av en kvinne fra Drammen som ble presentert for plansjer med 3

prosent rente i ti år. Dette var det eneste rentenivået denne potensielle kunden ble presentert

for.19

Salgstiden

Under sin kapitalmarkedsdag 11. juni skrøt Actas ledere av at salgstiden for de mest

tungsolgte aksjene i Acta-selskapene bare var tre uker. Med vår kontakt med kundene kunne

vi raskt slå fast at noen hadde ventet i flere måneder på å få solgt sine aksjer. Mange så ut til å

være fanget i sine investeringer.

Ny runde med selvpisking

Onsdag 13. august legger Acta frem resultatene for 2. kvartal. Nå presenterer konsernsjef

Simen Mørdre enda flere tiltak for å unngå at konsesjonen fra Kredittilsynet ryker:

Salget av warrants skal opphøre

Kundene skal anbefales å ha en fjerdedel av pengene i obligasjoner og

rentepapirer

Det skal bli et tydeligere skille mellom avdelingene som lager produktene og

avdelingene som selger dem

18 Aftenposten, 12.6.2008, økonomiseksjonen, side 2-3

19 Aftenposten, 28.6.2008, side 16 og 17
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Andre artikler i kjølvannet av Acta-prosjektet

Fornebu-saken

Under arbeidet med å undersøke Actas forretningsmetoder, ble vi kontaktet av en liten gruppe

såkalte andelseiere i boligutviklingsområdet Fornebu i Bærum.

Denne kontakten førte til en artikkelserie om hvordan en håndfull milliardærer og Acta solgte

eiendomsandeler på Fornebu til flere hundre privatpersoner. I dag sitter disse private kjøperne

innelåst i et tapsprosjekt, mens milliardærene og flere av Actas ledere solgte seg ut med en

samlet gevinst på oppunder halvannen milliard kroner.

Disse artiklene sto på trykk fra fredag 22. august, og ble dermed en forlengelse av

Acta-prosjektet.

Artiklene ledet til en mobilisering blant andelseierne på Fornebu, og gruppen som kontaktet

Aftenposten er nå vokst til over 80 personer som har forpliktet seg til å finansiere et

gruppesøksmål mot Fornebu Boligspar, selskapet Acta var med på å grunnlegge i 2001.
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7. Tidsbruk på prosjektet

Fra ideen ble unnfanget i begynnelsen av mai til slutten av juni, la arbeidet beslag på det alt

vesentligste av arbeidsdagene for oss begge. Kontakten med Acta-kundene fløt utover

arbeidstiden, de kunne ringe både før og etter arbeidstid – og det kunne passe best å prate med

dem utover ettermiddagene.

Dette tidsforbruket var prisen vi måtte betale for å komme med en såpass klar etterlysning om

tips fra leserne. Skulle vi gjort dette en gang til, ville vi nok satt ytterligere én kollega til å ta i

mot og systematisere tipsene som kom inn. Vi klarte det med nød og neppe denne gangen.

Men det ble i overkant tidkrevende, i alle fall i de første dagene etter publisering.

Ettersom innsidesaken sprakk uken etter publisering 11. juni, ble det meste av vår tid brukt på

denne frem til vi kom på sporet av at Kredittilsynet trakk konsesjonene til Caveo og

Totalvekst 24. juni.

I juli forstyrret ferien som vanlig mye av arbeidet.

20

8. Spesielle erfaringer

Bedriftsledere som skryter – kunder som klager.

Som journalist møter man gjerne disse stereotypene. Kunder tar først og fremst kontakt med

oss fordi de er misfornøyd med produktet eller tjenesten de har kjøpt. Dette skaper fort en

skjevhet i inntrykkene vi rapporterer videre. Samtidig bruker bedrifter som Acta store

ressurser på å fortelle oss det motsatte av hva de misfornøyde kundene sier.

Denne artikkelserien begynte ikke med misfornøyde kunder. Faktisk hadde de fleste kundene

vi snakket med et balansert syn på hva Acta foretok seg. Men i summen av deres opplevelser

tegnet det seg et bilde av en organisasjon som ikke forteller alt til kundene sine, som lar

mange kunder leve i uvitenhet om risikoen de pådrar seg og gebyrene de betaler.

Å avsløre selskapers forretningsmetoder er en av kjerneoppgavene til næringslivspressen.

Med metoden vi brukte i denne artikkelserien mener vi å ha funnet frem til et vesentlig

verktøy for fremtidig journalistikk om alternative spareprodukter innen eiendom og shipping,

et marked som utgjør flere titalls milliarder kroner i Norge.

Allerede i første artikkel opplyste vi leserne om hvordan vi har fått tilgang til Actas

kundeliste. At metoden er offentlig og velkjent kan forhåpentlig virke som en avskrekkende

faktor for selskaper som selger denne typen produkter. De vet at pressen vil kunne snakke

med titalls, hundrevis av kunder.

Lokalaviser kan dessuten finne kunder i sitt distrikt og dermed undersøke praksisen til det

lokale Acta- eller DnB NOR-kontoret, eller man kan lete etter andre mønstre i

kundesammensetningen.

Actas salg av spareprodukter klappet nesten fullstendig sammen i Norge etter Aftenpostens

avsløringer. Men lønnsomheten i denne bransjen nærmest garanterer at Acta og selskapets

konkurrenter vil lete etter nye måter å tjene store penger på vanlige folks sparing og lille drøm

om en gang å ha litt ekstra å rutte med. Derfor må det trolig skrives mange artikler om

sparemarkedet i årene som kommer.

Vi håper vår metode vil være til hjelp for den som vil gå sparebransjen nærmere etter i

sømmene.

Oslo, 20. januar 2009,

________________________ ________________________

LARS MAGNE SUNNANÅ CARL ALFRED DAHL
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Oppsummering av artikkelseriens konsekvenser:

Acta tok selvkritikk for første gang i slutten av juni20, og la deretter frem stadig

flere løfter:

å ”gjøre det enklere for kundene å forstå hva produktene koster”, selskapet

lovet å ”lage en ny standard for å vise kostnadene ved sparing”

å ”endre kostnadsstrukturen på produktene”, ved å gå over fra

transaksjonsgebyrer til forvaltningshonorarer

å ikke lenger oppsøke eldresentre eller samarbeide med pensjonistforeninger

for å kapre kunder

å anbefale kundene å ha en fjerdedel av pengene i obligasjoner og rentepapirer,

altså ikke bare å plassere alle eggene i samme kurv

Kredittilsynet valgte uvanlig nok å varsle stedlig tilsyn hos Acta gjennom en

pressemelding21. Selskapet beholder trolig konsesjonen, men har ennå ikke fått

beskjed om hvilke pålegg de må føye seg etter. Årsaken til forsinkelsen er at

rapporten skal samkjøres med en rapport fra svenske tilsynsmyndigheter.

Artikkelserien førte til bråbrems i salget av Acta-produkter, nedturen ble trolig

forsterket av innsidesaken mot Fred Anton Ingebrigtsen og familien hans

Fra vi publiserte den første artikkelen til innsidesiktelsen mot Fred Anton

Ingebrigtsen ble tatt ut, falt Acta 7,4 prosent. Hovedindeksen på Oslo Børs steg

2 prosent i sammeperiode. Innsidesiktelsen mot Ingebrigtsen forstyrrer

kursbildet i aksjen såpass at det er vanskelig å skille effektene, men aksjen ble

en av de store taperne i det elendige aksjeåret 2008.

20 http://www.newsweb.no/newsweb/index.jsp?messageId=213873

21 http://www.kredittilsynet.no/wbch3.exe?ce=20421
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Vedlegg:

(PDF-utskrift av sakene er vedlagt i kronologisk rekkefølge)

Saker publisert i Aftenposten

Mandag 5. mai 2008:

Gebyrbingo i Acta-fond – Umulig å vite hva du må betale

Røper ikke låneplaner

Torsdag 8. mai 2008:

Actas nye melkeku – Tar hurramarginer på langsiktige kjøpsopsjoner

Warrants – et nytt risikoprodukt – Kun for de færreste, mener Forbrukerrådet

Onsdag 11. juni 2008:

Gjør eldre til spekulanter – kunder forstår ikke gebyrene og risikoen

Acta avviser kritikken

- Useriøst selskap – Professor mener fondene er for vanskelig å skjønne for vanlige folk

Torsdag 12. juni 2008:

Fristet med for lav rente – Regnet med 4 prosent rente i 10 år

Acta vil surfe på eldrebølgen – frister aksjemarkedet med eldrebølge og dyktig selgerkorps

Har ventet på salg i 15 uker – Acta påstår det tar maks tre uker

Svarteper i eiendom – Kredittilsynet: må opplyse om mulighet av salg

Fredag 13. juni 2008:

Jaktet kunder på eldresenteret – Men nå er døren stengt for Acta – Pensjonistforbundet: Sånn

gjør man bare ikke

Tror ikke på kundene – Rådgiveren kjenner seg ikke igjen

Forbrukerrådet: Hjerterått

Kredittilsynet tar de verste først – Endevender bl.a. Acta

Lørdag 14. juni 2008:

- Som om de solgte tupperware – Finansministeren vil ha granskning av salgsmetodene

- Trist, og ufortjent kritikk fra Finansministeren, svarer Acta

Onsdag 25. juni 2008

Kredittilsynet inndrar konsesjoner

Vil selge som før

Fredag 27. juni 2008:

Dement ble valutaspekulant – husker ikke investeringene i indiske rupi

- Kunden fungerte godt. Acta avviser at kunden ikke forsto, og viser til ”ikke så verst” gevinst

Demens-ekspert: Syk i flere år før diagnose

Acta varsler tiltak – Stopper salg på eldresentre

Lørdag 28. juni 2008:

Drev salg med ren fantasirente – Acta innrømmer for lave renteforutsetninger

Acta tar selvkritikk – Konsernsjefen lover store forandringer

Torsdag 14. august 2008:
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Kappløp for tilgivelse – Acta frykter for konsesjonen – mange nye tiltak

- Hele bransjen har tolket feil, sier Acta. Konkurrentene kjenner seg ikke igjen i det.

Fredag 15. august 2008:

Psykologhjelp i salgstreningen – viktig for suksessen – Vanlig i bransjen

- Psykologi kan bidra til salg – men lite utbredt i Norge

Lørdag 16. august 2008:

Acta alene om psykologbruk – Ikke så utbredt som selskapet sier

Torsdag 16. oktober 2008:

Acta-selgernes suverene år – De beste selgerne tjente mer enn 10 mill. i fjor

Forlengelsen av Acta-saken: Fornebu-utbyggingen

Fredag 22. august 2008:

Bråstopp på Fornebu – Null nye kjøpere – null bygging

Fredag 29. august 2008:

Buklanding på Fornebu – Flere hundre privatpersoner sitter bom fast i boligprosjekt

...men rikingene fikk milliardgevinst

Lørdag 30. august 2008:

Kritikere fikk hemmelig forliksavtale

- Solgte tomten to ganger

Ola Mæle har god samvittighet

Tirsdag 2. september 2008:

Andelseiere blir tvunget til spekulasjon – Får ytterligere 42 leiligheter i fanget

Onsdag 3. september 2008:

Ingen trøst fra statsråden – Ga bort park som må driftes av andelskjøperne

Torsdag 4. september 2008:

Ville aldri kjøpt en andel – BI-ekspert mener risiko ble pakket inn i glanspapir

Mandag 15. september 2008:

Tvinges til omstart – Skyhøye kostnader gir tapsprosjekt – OBOS: Spinnville kostnader

_
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Beste banker

Bankene med de laveste rentene på boliglån

Nominell rente Effektiv rente

BNP PARIBAS 6,35% 6,38%

Flekkefjord Sparebank 6,25% 6,44%

SkagerakDirektebank.no 6,24% 6,44%

Luster Sparebank 6,20% 6,45%

Sparebanken Hemne 6,20% 6,46%

Listen viser bankenes betingelser for lån på 1 million kroner, med sikkerhet innenfor

80 prosent av kjøpesummen.

Du finner hele listen og andre lister på forbruker.no/pengenedine

KILDE: ap.no/pengenedine og Norsk Familieøkonomi ) Aftenposten

Prisene 2,5 prosent opp i april

C Prisen på OBOS-boliger steg

med hele 2,5 prosent i april.

Det viser fersk statistikk fra

OBOS. Men prisene er 5 prosent

lavere enn de var på samme

tid i fjor.

– Kjøpere tenker beliggenhet

og pris, ikke selveier og borettslag,

sier Åge Pettersen, informasjonssjef

i OBOS, til Aftenposten.

no.

Pettersen er noe overrasket

over den sterke prisstigningen.

– Men prisoppgangen bekrefter

det våre meglere rapporterer.

De forteller om stor

aktivitet i bruktboligmarkedet.

Han tror mye av grunnen ligger

i at selgere og takstmenn

nå har nedjustert sine forventninger

om pris i forhold til

hvordan det var for ett år siden.

Statistikken fra Finn, Norges

Eiendomsmeglerforbund (NEF)

og Eiendomsmeglerforetakenes

Forening (EFF) viste at boligprisene

i hele markedet steg

med kun 0,1 prosent i april.

Pettersen påpeker at OBOS

har et mye mindre måleområde

enn det andre har.

– Derfor svinger vår statistikk

mye mer. Men ser du over tid,

eksempelvis over det siste halvåret,

vil du se at begge statistikker

viser samme tendens, sier

Pettersen.

Boligoptimismen daler

C 19 prosent svarte i april at de tror på høyere boligpriser de neste

12 månedene, viser tall fra spørreundersøkelsen Boligmeteret,

som Makrosikt gjennomfører for EiendomsMegler 1. I mars svarte

21 prosent det samme.

Det er i Oslo og Akershus folk har høyest forventninger til prisøkning:

Her tror 24 prosent av de spurte på høyere priser. Minst

optimistiske er folk i Øst- og i Nord-Norge, der henholdsvis 18 og

19 prosent svarer at de tror på økte priser.

– Markedet er veldig varierende fra sted til sted i landet. Det er

generelt færre på visning, men boligene omsettes likevel til relativt

bra priser, sier administrerende direktør Odd Nymark i EiendomsMegler

1 Oslo og Akershus.

Til tross for den lille nedgangen siden mars, har optimismen steget

jevnt siden januar i år. Da trodde bare 15 prosent på høyere

priser.

– Det viser seg at folks

forventninger følger

pris-svingningene ganske

bra. Det vil si at de følger

med, og at de ikke

nødvendigvis blir påvirket

at medienes av og til

unyanserte oppslag, sier

daglig leder Hans Petter

Skogstad i Makrosikt.

Boligmarkedet varier veldig, men Oslo og Akershus er fortsatt

et pressområde. ARKIVFOTO: TONE GEORGSEN

Hvor mye er

boligen din verd?

Test vår boligkalkulator på

ap.no/pengenedine.

Kalkulatoren finner du under «verktøy».

Gebyrbingo i

CUmulig å vite hva du må betale

Hvis du vil kjøpe billig

eiendom i USA, kan

du kjøpe et dyrt fond

fra Acta.

LARS MAGNE SUNNANÅ

«Vi jobber hardt for pengene dine

», sier fondsselskapet Acta,

men selskapet jobber tilsynelatende

like hardt for å putte dine

penger i egen lomme.

Kundene må derimot jobbe

svært hardt for å skjønne hva de

kommer til å betale i gebyrer.

Spesielt om de putter pengene i

Actas siste storsatsning, et eiendomsfond

som skal investere i

det skakkjørte amerikanske boligmarkedet

under navnet «US

Opportunities AS». Acta vil i

første omgang hente inntil 800

millioner kroner til denne satsingen.

Én ting er gebyrene Acta sikrer

seg før en eneste amerikansk villa

er kjøpt inn: De er på 7 prosent

av pengene du skyter inn. Deretter

kommer det et klekkelig honorar

når eiendommene kjøpes.

Dette er på 5 prosent.

Altså går 12 av 100 investerte

kroner bort i gebyrer før du er

kommet i gang.

Nå starter gjetteleken. Acta

skal nemlig ha 1,75 prosent

(pluss moms) i såkalt forvaltningshonorar

hvert år, beregnet

ut fra prosjektverdien av eiendommene

i porteføljen. I denne

prosjektverdien inngår også

gjelden «US Opportunities AS»

tar opp for å kjøpe eiendommer.

Men hvor stor gjelden blir, sier

prospektet fint lite om. Om Acta

lar egenkapitalandelen synke til

50 prosent, blir det årlige gebyret

på din investering i USA 3,5

prosent – pluss moms, altså 4,75

prosent.

Og gebyrleken stopper ikke

der. Også Actas trofaste meglervenner

i ABG Sundal Collier skal

ha sitt, det er nemlig ABG som

skal fungere som konsernledelse

i US Opportunities AS og gjøre

jobben med å finne og drive eiendommer.

For denne innsatsen

skal ABG ha en kvart prosent av

din investering hvert år, og i tillegg

mellom 0,2–0,4 prosent av

salgsverdien av eiendommer

som selges.

På toppen av disse gebyrene

kommer selvsagt alle kostnader

til kjøp, drift og salg av eiendommer.

I tillegg kan Actas samarbeidspartnere

i USA få rett til

suksesshonorarer.

Belønnes for høy risiko. I

prospektet skriver Acta at investeringen

er forbundet med høy

risiko. Men nettopp gebyrstrukturen

belønner Acta for å ta så

høy risiko som mulig. Stor gjeld

(og dermed større årlige gebyrer)

øker også sannsynligheten

for at Acta får et såkalt suksesshonorar,

fordi dette honoraret

beregnes ut fra årlig avkastning

før skatt på investert egenkapital.

Et lite regneeksempel: Dersom

fondet plasserer 100 kroner

i egenkapital i eiendom, og låner

100 kroner, stiger egenkapitalen

med 2 prosent for hver prosent

totalverdien øker. Tilsvarende

blir tapene dobbelt så store om

verdiene faller.

Acta kaller investeringen en

suksess om det oppnås mer enn

15 prosent avkastning pr. år, og

tar deretter en femtedel av all

meravkastning. Men siden selskapet

du investerer i må betale

skatt, får Acta suksesshonorar

lenge før du har fått 15 prosent

igjen for pengene dine. Gitt at

aksjeselskapet må betale 28 prosent

skatt, betaler du altså suksesshonorar

på all avkastning

mer enn 10,80 prosent.

Hvis du synes det er dyrt å betale

mellom 2 og 6 prosent hvert

år for at Acta skal jobbe hardt for

pengene dine, kan du velge å betale

mye mer med en gang. Det

kan du gjøre gjennom Actas

andre store eiendomsinvesteringstilbud

for tiden, «Global Eiendom

Utbetaling 2008». Sistnevnte

tar en langt større del av

pengene med én gang. Setter du

en 100-lapp i det, får du eiendom

for rundt 80 kroner, etter at Acta

har tatt sine 20 kroner i gebyr.

Løpende gebyrer blir mindre.

Karrierebytte?

Vårt stillingsmarked

er landets største.

Kilde: Opinion 2004

M002

Vi tjener 39 prosent mer enn i 1995

C Justert for prisstigning økte bruttoinntekten i Norge med over

39 prosent fra 1995 til 2006, melder SSB. Målt i 2006-priser

vil det si en økning på 83 000 kroner i perioden. De eldste har de

laveste inntektene, men det er denne gruppen som har hatt den

sterkeste realveksten i bruttoinntekter i perioden. Høye aksjeutbytter

fører til større inntektsforskjeller mellom kvinner og menn,

og mellom de med høye og lave inntekter.

Gjennomsnittlig bruttoinntekt for alle voksne personer var

293 600 kroner i 2006 . Nordmenn betaler gjennomsnittlig

25 prosent av bruttoinntekten i skatt . Gjennomsnittsskatten

har endret seg lite i perioden 1984-2006. Aldersgruppen 45-54

år har med 388 800 kroner den klart høyeste gjennomsnittsinntekten

i befolkningen. Den laveste inntekten har de mellom 17 og

24 år, med en årsinntekt på 105 100 kroner.
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HILMAR

HAMMERHEI A/S

Oslo: Tlf. 22 29 82 25, 22 29 81 25.

Bærum: Tlf. 67 17 14 50.

Ski: Tlf. 64 97 69 90.

Lillestrøm: Tlf. 63 80 15 40.

VÅRTILBUD

MARKISER

Kjøp trygt, godt og rimelig fra

Stor-Oslos største markisefirma.

42 års erfaring. Over 76 000

fornøyde kunder.

Faste lavpriser.

5 års totalgaranti.

Vi besøker gjerne

kunden (uforb.)

dag eller kveld.

Ring nå! Kl. 9–17.

2

Handelshøyskolen BI i Oslo og BI Nettstudier tilbyr spesialkurs som er spesielt utviklet for deg med jobberfaring og som ønsker

spisskompetanse innenfor ledelse.

Telefon 46 41 00 20 bm@bi.no www.bi.no/kursoversikt TYNGDEN DU TRENGER

Tjenestemarkedsføring og kundelojalitet – gir en dypere forståelse

for hvilke utfordringer man står ovenfor ved markedsføring

og ledelse av tjenestedominerte bedrifter. 6. sp.

Business without bosses – gir innsikt i metoder og teknikker for

å forbedre personlig effektivitet og lede medarbeidere til å lede

seg selv, samt utvikling mot større grad av selvstyre. 6. sp.

Utviklende og motiverende lederskap – gir en forståelse av

hvordan ledere skal kunne fremstå som rollemodeller, motivere

sine medarbeidere gjennom samspill, gi varierte utfordringer og

belønne individuelt på en god måte. 6. sp.

Oppstart september/oktober 2008.

ØNSKER DU Å KOMBINERE JOBB OG STUDIER?

Røper ikke

låneplaner

Acta vil ikke si hvor mye

investeringene i USA skal

belånes. – Det vil vi

komme tilbake til senere,

sier investeringsdirektør

Geir Inge Solberg.

Dermed blir det umulig for

kundene å vite hvor mye de

skal betale i gebyrer. Årsaken

er at den såkalte «forvaltningskostnaden

» investorene gjennom

selskapet må betale hvert

år til Acta, stiger jo mer investeringen

belånes. Prospektet

for US Opportunity angir ingen

øvre grense for belåningen.

Actas styreleder i selskapet,

Geir Inge Solberg, sier investeringene

i utgangspunktet ikke

skal belånes.

– Hvor stor belåningen eventuelt

kan bli i fremtiden, er

ikke godt å si. Men jeg vil tro at

den neppe kommer over 50

prosent, sier han til Aftenposten.

– Det blir avhengig av hvilke

prosjekter som blir lagt inn og

hvor kredittverdige de er. Det

vil vi komme tilbake til senere.

Selv om gebyret på 1,75 prosent

pluss moms av totalinvesteringen

kalles forvaltningskostnad,

gjøres selve forvaltningen

av meglerhuset ABG

Sundal Collier. For dette får

ABG betalt 0,25 prosent av investert

egenkapital i året. Det

er også ABG som finner eiendommene

Acta-kundene skal

investere i.

Dekker porto. Hva Acta får

betalt 1,75 prosent pluss moms

av total prosjektverdi for, forklarer

Solberg slik:

– De går i utgangspunktet til

Acta asset management, så har

vi en splitt på det. Det er med

hensyn til distribusjon og kundekontakt,

det er en del av den

totale prissettingen for å sette

opp dette tilbudet.

– Det er betaling for å sende

ut brev til kundene?

– Det er for å holde kontakt,

vi har et svært distribusjonsapprat,

det er totalt for kundebetjeninig

og kundeservice og

oppfølging av dette.

– Hvis forvaltningskostnaden

skal dekke kundebetjening

og kundeservice,

hva er begrunnelsen for at

det er knyttet til total prosjektkostnad

- kundepleien

blir vel den samme om investeringene

er belånt eller

ikke?

– Den er ett element av flere

honorarelementer. Det er summen

av alt du må se på. Vi har

valgt å fastsette det på den måten

denne gangen, og du kan si

alle honorarene dels dekker arbeidet

som gjøres, dels betaler

vi en del andre av dette og dels

skal det dekke vår fortjeneste.

Det er tre kostnadselementer,

tegningskostnad, prosjekthonoraret

og forvaltningskostnaden.

Gebyrene til tross, Acta opplever

god interesse for US Opportunities-

emisjonen, ifølge

Solberg.

– Det å få denne muligheten

til å være med å kjøpe eiendom

i USA, den får du ikke så mange

andre steder, sier han.

lars.magne.sunnana@aftenposten.no

Gebyrene stopper ikke kundene, kan investeringsdirektør

Geir Inge Solberg i Acta fortelle. ARKIVFOTO: EGIL ERIKSSON/STAVANGER AFTENBLAD

Acta-fond

CTar honorar når eiendommene kjøpes

Actas siste storsatsing er et eiendomsfond som skal investere i det skakkjørte amerikanske boligmarkedet.

Fondet har fått navnet US Opportunities AS. FOTO: MARK AVERY/REUTERS/SCANPIX

Prisen for å investere i Actas «US Opportunity AS»

For å investere 100 kroner, betaler du først 2 kroner til Acta i tegningshonorar.

Deretter betaler US Opportunity 5 kroner til Acta i emisjonshonorar.

Når pengene investeres i eiendom, betaler US Opportunity 5 kroner i investeringshonorar.

Hvert år vil selskapet betale 1,75–3,5 prosent (avhengig av belåning) av totalinvestering i forvaltningskostnad

til Acta og 25 øre av din hundrelapp til ABG Sundal Collier for å gjøre jobben for Acta.

Hvis du vil selge før tiden, koster det 3 prosent i salgsgebyr.

Hvis du oppnår en årlig avkastning på dine penger på mer enn cirka 11 prosent, får Acta en femtedel av all

gevinst over dette i suksesshonorar.

fakta
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Spørsmål om stillingen kan rettes til vår rådgiver

Hans Holter-Sørensen i Habberstad AS, på telefon 41 43 18 47.

Søknad merket Hetlandhus sendes innen 14. mai til :

rekruttering@habberstad.no

Stillingen vil medføre markedsføring, oppbygging av

en tilpasset salgsorganisasjon, og forhandlinger med

underleverandører som vil bistå i produksjonen.

Vi ser etter kandidater med erfaring fra entreprenøreller

boligbransjen. Høyere utdannelse vil være en

fordel, gjerne med en kombinasjon av økonomiske

og tekniske fag.

Den nye daglige leder vil få en selvstendig lederrolle

i et solid og profesjonelt konsern. Daglig leder for

Hetlandhus rapporterer til konsernsjef i BWG Homes.

Hetlandhus AS er en tradisjonsrik norskeiet

boligbygger. Bedriften er en del av

BWG Homes ASA, og skal markedsføre

og selge eneboliger produsert for

Hetlandhus AS av konsernets svenske

datterselskap.

BWG Homes utvikler, selger og bygger

boliger i Norden. Konsernet har mer enn

1300 ansatte, og omsatte i 2007 for vel

3,2 milliarder kroner med meget god

resultatmargin.

BWG Homes ASA er notert på Oslo Børs,

og omfatter foruten Hetlandhus AS, Block

Watne AS, Myresjöhus AB og

SmålandsVillan AB.

Hetlandhus har vært eiet av Block Watne AS siden

1993, men det har ikke vært aktivitet i bedriften de siste

årene. BWG Homes ønsker nå å revitalisere

Hetlandhus, samt å ivareta det sterke merkenavnet

selskapet fremdeles har i store deler av Norge.

I denne forbindelse søker vi etter en salgsorientert og

kommersiell entreprenør.

Vår nye daglige leder må være selvgående og

motiveres av utfordrende og ambisiøse mål.

DAGLIG LEDER

www.habberstad.no

Oppbygging av boligleverandør i Norge

Finansbransjen tar

skyhøye marginer

for å selge såkalte

warrants, som er svært

risikable verdipapirer.

LARS MAGNE SUNNANÅ

Med mulighet for skyhøy avkastning

frister selgerne av warrants,

som er en langsiktig kjøpsopsjon,

til spekulasjon i alt fra husdyr

til valuta. Men bak fiffige og

ofte bortgjemte formuleringer

skjuler det seg fabelaktige marginer

for selgerne.

De siste månedene har det store

finansrådgivningsselskapet

Acta lansert warrants for å demme

opp for det enorme inntektsbortfallet

etter at strukturerte

produkter i praksis ble forbudt å

markedsføre i vinter. Fra før av

selger også bankgiganten DnB

NOR og finansselskapet Warren-

Wicklund warrants.

Mens kundene løper en stor risiko

for at alt tapes, kan selgerne

gni seg i hendene. Marginen til

selger er oftest mellom 20-30

prosent.

Spekulasjon i Dagros . Acta

tilbyr spekulasjon i prisen på

husdyr for kjøttproduksjon. For

16 kroner pr. warrant, kan kundene

ta del i prisstigningen som

om de eide husdyr for 100 kroner

(se faktaboks). Det er først hvis

prisen stiger 16 prosent frem til

2011 at investoren går i null eller

tjener.

I brosjyren står det ingenting

om hva Acta og partneren Handelsbaken

får utover kurtasjen

på 2 prosent. Opplysningen står

bare nederst på tegningsblanketten.

Der heter det at «distributørmarginen

vil utgjøre inntil 1,1

prosent pr. år av underliggende

beløp». Men marginen regnes ut

av de 100 kronene kunden er finansielt

eksponert for, og ikke de

16 kronene som kunden kjøpte

selve warranten for.

Altså: Kjøper kunden en

warrant til 16 kroner, går det

bort 3,16 kroner i margin og

kurtasje. Fortjenesten utgjør

solide 22,6 prosent av investeringen.

– Det høres dyrt ut. Det som

iallfall er uheldig er at disse kostnadene

ikke kommer klarere

frem i prospektene, sier NHHprofessor

Petter Bjerksund, som

har sett på flere slike prospekter.

– Selgerne har betydelig forbedringspotensial

med hensyn

til å rapportere om kostnadene.

Det som er relevant å se på er

hvordan det kunden investerer

fordeler seg på de ulike kostnadskategoriene

og teoretisk

verdi av opsjonene man får. Å

blande inn kostnader i prosent

av eksponert beløp, og pris pr. år

bidrar til å forvirre og delvis kamuflere

det faktiske kostnadsbildet,

sier professoren.

Han reagerer på at enkelte selgere

ikke gir detaljinformasjon

om risiko.

– Med de nye reglene vi har

fått, lever disse leverandørene

farlig, sier Bjerksund.

Kredittilsynet har ikke oversikt

over omfanget av warrantssalget.

Hvete, kveg, kull og valuta er

aktuelle investeringsområder for

warrants.

Actas nye melkeku

CTar hurramarginer på langsiktige kjøpsopsjoner

Priseksempler

Prosenttallene angir marginen

selgerne får:

DnB NOR Warrant Kull 2008/

2010: 21,5 prosent

DnB NOR Warrant Jordbruk

2008/2010: 22,7 prosent

Acta Markedswarrant Buskap:

22,6 prosent

Acta Valutawarrant EUR USD

III: 27,88 prosent

Warrant

Warrants er kjøpsopsjoner med

en lang tidshorisont, gjerne

flere år. De gir en rett, men

ingen plikt til å kjøpe en vare

til en bestemt pris. Kjøperen

vedder på at det blir prisstigning.

Eksempel:

Prisen på en warrant angis

gjerne i prosent av eksponert

beløp.

Hvis du betaler 10 kr for en

warrant på bensinprisen, får

du avkastning som om du eide

bensin for 100 kr.

Hvis bensinprisen så stiger

med 10 prosent, dobles verdien

av warranten.

Warrant har null verdi om

prisen ikke stiger til høyere nivåer

enn du har rett til å kjøpe for.

fakta

– Er markedspriser

CActa bruker formuleringen

«distributørmarginen vil utgjøre

inntil 1,1% pr. år av underliggende

beløp», for å forklare at de tar

inntil 20,6 prosent av innskutt

beløp i fortjenestemargin.

Til tross for at NHH-professor

Petter Bjerksund mener formuleringen

bidrar til å forvirre kundene,

vil ikke Acta endre prisinformasjonen.

– Nei, ikke umiddelbart, sier informasjonsdirektør

Rune Wangsmo.

– Det er ingen som kjøper dette

over Internett, det er jo i et

møte med rådgiveren og etter

en situasjonsbeskrivelse. Det er

en prosess det her. Jeg mener at

det kommer klart frem i prosessen.

– Skriver dere denne måten

for å kamuflere kostnadsbildet?

– Jeg er sikker på at det ikke

har vært vår hensikt.

– Hvorfor er det så hyggelige

marginer for dere?

– Det her er markedspriser.

– Jeg tror vi er nødt til å følge

opp salget av warrants. Etter tiltakene

som har redusert omfanget

av de såkalte strukturerte

produktene og salget av disse, er

dette med warrants noe som har

kommet til og som mange markedsfører.

Det vil være naturlig

for oss å se på om markedsføringen

er forsvarlig, sier avdelingsdirektør

Eirik Bunæs.

lars.magne.sunnana@aftenposten.no
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Billigste bredbånd

De gunstigste abonnementene

Tilbyder og produktnavn Månedlig

kostnad

Hastighet

Get S Kr. 195 1250/750

NextGenTel ADSL 750 Kr. 199 750/250

Tele2 ADSL 0,55 Mb Kr. 231 550/260

Tafjord Mimer AS ADSL Privat Mini Kr. 249 1500/300

Canal Digital Mini Kr. 255 750/750

Oversikten viser månedlig kostnad i kroner og hastighet (ned/opp) i kbit/s.

Bare landsdekkende operatører med hastigheter over 512 kbit/s er tatt med.

KILDE: ap.no/pengenedine og telepriser.no © Aftenposten

Ikke sikker på hva megleren mener?

C Bolig er uten tvil den største

enkeltinvesteringen for de fleste

av oss. Samtidig er boligkjøp

og -salg blant de hendelsene

Forbrukerrådet får flest klager

på.

Mange er usikre når de skal ut

på boligmarkedet. Ikke nok

med at man skal finne den leiligheten

man har lyst på, men

man må også kjenne til hvordan

en budrunde fungerer, hva man

bør se etter på visning og være i

kontakt med banken. Og hva er

egentlig forkjøpsrett?

På ap.no/pengenedine har vi

laget en Bolig ABC der du kan

søke på de ordene du trenger

en forklaring på. Hva betyr fastrente

og hva er en festekontrakt?

Hva mener megleren når

han skriver «prisantydning» i

prospektet, og hva er egentlig

et pantenoteringsgebyr? Bolig

ABC finner du på «verktøy» i

venstremargen på

ap.no/pengenedine.

Bolig ABC

Hva betyr fastrente og hva er en

festekontrakt? På ap.no/pengenedine

finner du Bolig ABC

Aftenposten.no

Kjøpte hus med skjult «søppelkjeller»

C Da Anneli Pettersen og

samboeren flyttet inn i sitt nykjøpte

hus, fikk de seg en lite

hyggelig overraskelse. Huset,

som var beskrevet som en «totalrenovert,

meget pen enebolig

», viste seg å ha en krypkjeller

full av vann og søppel.

Takstmannen mente at gulvet

ville rase sammen når som

helst på grunn av fuktskadene

som hadde oppstått i den våte

kjelleren. Han beregnet utbedringskostnadene

til 887 000

kroner. Pettersen og samboeren

hadde gitt 910 000 kroner

for huset.

Huskjøperne hadde Boligkjøpsforsikring

hos Help, som

forhandlet med selgerens eierskifteforsikringsselskap.

Paret

fikk hevet kjøpet og fikk tilbake

130 000 kroner for saksomkostninger

og verdistigning av boligen.

Direktør Merete Christensen

Bernau i Protector forsikring,

som førte saken for boligselgeren,

mener de løste saken på

en god måte.

– Vi så at det var tilstrekkelig

grunnlag for at boligkjøperen

skulle få heve kjøpet. Vi mener

vi løste en vanskelig sak på en

grei måte. Saken viser at det

kan være greit å ha en profesjonell

part inne bilde, sier Bernau.

Protector overtok huset, som

nå er solgt til nye eiere for

720 000 kroner.

Hva slags rettigheter

har du?

Få tipsene på ap.no/pengenedine.

Aftenposten.no

Dumper tusenvis av Syden-turer

C Samtidig med at varmen melder seg med full tyngde, stuper

prisene på Syden-restplasser. Om få dager legger Star Tour tusenvis

av ukesturer ut for salg fra 795 kroner – fly og hotell inkludert.

Lena Petersson, informasjonssjef i Star Tour, sier at dersom varmeperioden

blir langvarig, kommer det til å vanke varmerabatt

på tusenvis av Syden-reiser i juni også.

Star Tour legger ut tusenvis av billigbilletter til middelhavskysten,

de billigste starter på under 800 kroner for én ukes tur, fly og

hotell inkludert. Også konkurrentene Ving og Apollo ligger ute

med sterkt rabatterte reiser. Apollo selger blant annet unna reiser

til Algarvekysten i Portugal til litt over tusenlappen med fly og hotell,

mange andre turer går for noen få hundrelapper ekstra.

– Det er alltid billig i mai og prisene er allerede satt så langt ned

de kan komme. Finværet vil nok holde noen hjemme. Eller for å si

det slik: Hadde det regnet hele uken ville flere impulskjøpere være

fristet til å reise bort, mener informasjonssjef Helen Begby i

Apollo.

Nå vanker det varmerabatt for dem som på sparket foretrekker

solfylte strender og discomusikk i Syden fremfor det vakre

vårværet her hjemme. ARKIVFOTO: KARIN BØHM-PEDERSEN

Slik fungerer en lånefinansiert warrant

Du kjøper 10.000 warrants for 20 kroner pr. stykk. Ditt plasserte beløp

inkludert tegningsomkostninger på 3 prosent blir da 226.600 kroner.

For dette eksponeres du mot aksjen eller indeksen på 1.000.000 kroner.

Du får en ”gearing” som er 4,4 ganger så stort som ditt plasserte beløp.

Slik taper du: dersom verdien på din aksje eller indeks faller eller er uforandret,

tapes ditt plasserte beløp pluss det lånefinansierte beløpet.

Slik vinner du: dersom verdien på din aksje eller indeks stiger, får du tilbakebetalt

innskudd pluss gevinst.

Kilde: Prospekter fra Handelsbanken og DnB NOR.

226 600 kr

1 000 000 kr

Plassert beløp

Eksponert beløp

x 4,4*

Slik fungerer en warrant

Du får muligheten til å tape

alt du har investert, men

også muligheten til å tjene

stort.

VERDIPAPIR. En warrant er et

verdipapir der verdien bestemmes

av den underliggende eiendommen,

eksempelvis en aksje eller en

indeks. Kjøperen ønsker å dra nytte

av forandringer i aksjen eller indeksens

verdi uten å eie selve aksjen eller

indeksen.

BINDINGSTID. Utstederen bestemmer

innløsningspris og løpetid,

og hvilke betingelser som skal

gjelde på selve sluttdagen når warranten

forfaller. Investoren har mulighet

til å kjøpe produktet i en viss

periode, eksempelvis over én måned.

Investeringen er deretter bundet

til forfall, gjerne to år.

TO TYPER. Det finnes to hovedtyper.

Warrants for investorer som

tror den underliggende aksjen/indeksen

vil stige i verdi kalles «warrants

» eller «kjøpswarrant». Warrants

for investorer som tror den

underliggende aksjen/indeksen vil

falle i verdi kalles «salgswarrants».

For «kjøpswarrants» vil kjøperen

tjene penger dersom avregningskursen

er høyere enn warrantens

innløsningskurs. Det omvendte

gjelder for en «salgswarrant».

JORDBRUK, RÅVARER. Warrants

som i dag blir solgt fra DnB

NOR, Handelsbanken og Acta gir

mulighet til investering i flere områder.

Du kan investere i dollarkurs

mot euro, råvarer, afrikanske børser,

jordbruk, kull og kraft.

GEARING. Flere av produktene gir

en såkalt gearing-effekt. En warrant

forsterker den underliggende indeksen/

aksjens bevegelser. Dersom

indeksen stiger 10 prosent, stiger

prisen på warranten mer på grunn

av gearing (se figur).

Kilde: Nordnet, DnB NOR, Handelsbanken,

Acta

fakta

Warrants – et

CKunder strømmer fra sammensatte produkter

Warrants, en avansert

lottokupong, er det

nye etter sammensatte

produkters død. – Gir

deg mulighet til å sprite

opp porteføljen, men

kun for de færreste,

mener ekspertene.

KARIANNE LARSEN

Sammensatte produkter som

Banksparing med aksjeavkastning

(BMA) mister terreng. Hovedgrunnen

er den harde kritikken

fra Kredittilsynet som førte

til at finansminister Kristin Halvorsen

forbød leverandører å

selge lånefinansierte produkter

til vanlige småsparere.

Men når ett produkt forsvinner,

kommer gjerne et annet til.

Det nye populære produktet heter

warrant, kommer i mange fasonger

og blir stadig mer populært

som investeringsprodukt.

Avansert lottokupong. Eldrid

Gynnild, førsteamanuensis

ved institutt for finansiell økonomi

ved Handelshøyskolen BI,

er positiv til produktet warrant.

– Min grunnholdning er at

man bør satse på det trauste alternativet:

En godt spredt aksjeportefølje,

og å holde ut også i tider

der børsene svinger. Nordmenn

har for mye penger i bolig

og bank, i tillegg til å satse på lotto

fra tid til annen. Med warrants

og opsjoner kan man sprite

opp porteføljen sin. Warrant

gir deg som småsparer muligheten

til å være med på et veddemål

om markedsutviklingen, sier

Gynnild.

Men hun er skeptisk til hvordan

produktet blir fremstilt av

leverandørene.

– Teoretisk synes jeg at disse

produktene er rene og greie. Det

er når produktet lånefinansieres

eller blir satt sammen med kompliserte

gebyrstrukturer, at konfliktene

mellom leverandør og

kunde oppstår, sier Gynnild.

Hun påpeker viktigheten med

å være åpne overfor potensielle

kunder.

– Alt dreier seg om god kommunikasjon

og gode produkter

som skaper tillit mellom leverandører

og kunder. Alt avhenger

til slutt av hvordan leverandørene,

rådgiverne og ledelsen

håndterer dette.

Kun for de færreste. Forbrukerrådet

følger nøye med på utviklingen

av salg av warrants.

Bjørnar Eilertsen, rådgiver innen

bank og forsikring i Forbrukerrådet,

er redd produktet kan

bli en erstatter for de sammensatte

produktene.

– Dette er selve indrefileten i

de gamle strukturerte produktene.

Her er det stor risiko, men

også muligheter for høy avkastning,

sier Eilertsen.

Han påpeker at det i seg selv

ikke er noe galt å investere i en

warrant, men han tror at produktet

er for de spesielt interesserte.

–Men jeg tviler sterkt på at

folk flest vet hva de gjør når

de investerer i en warrant.

Og jeg tviler sterkt på at rådgiverne

forstår produktene

nok til å forklare det godt nok

for kunden. Dette er et produkt

for dem som er over snittet

interessert i økonomi.

– I tillegg er kostnadsstrukturene

lite tilgjengelige, det er vanskelig

å se hva du egentlig betaler

for investeringen, sier Eilertsen.

– Vær skeptisk. Steen Koekebakker,

førsteamanuensis ved

Universitetet i Agder, har vært

kritisk til sammensatte produkter.

Han kan ikke forstå at Kredittilsynet

kan godta salg av enkelte

warrants.

– Tilsynet har kritisert sammensatte

produkter for vanskelighetsgraden

og lave muligheter

til avkastning. Med de nye

MiFID-direktivet (EU-direktiv

om markeder for finansielle instrumenter.

Red. anm.) er bankene

pliktige til å advare kunden

mot produkter som ikke er egnet

for dem. En warrant jeg har sett

på viser at banken selv estimerer

det som 67 prosent sannsynlig at

man vil tape hele investeringen.

Hvordan kan de da anbefale noe

sånt til en kunde? spør Koekebakker.

Han er redd jobben med å følge

opp MiFID-direktivet kan bli

vanskelig.

– Jeg ville vært ekstremt skeptisk

dersom min rådgiver anbefalte

meg en warrant. Mulig det

finnes noen gode produkter,

men jeg har ennå ikke sett slike.

Mange av de store finansinstitusjonene

har solgt sammensatte

produkter som har fått hard kritikk.

Nå selger de warrants. Fortjener

de egentlig tilliten? spør

førsteamanuensen.

karianne.larsen@aftenposten.no
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nytt risikoprodukt

C– Kun for de færreste, mener Forbrukerrådet

Sammensatte produkter

Dette tre prospekter fra DnB

NOR og Handelsbanken som

selger warrants knyttet til landbruksvarer

og andre råvarer.

Warrant gir mulighet til investering

i flere områder. Du kan

investere i dollarkurs mot euro,

råvarer, afrikanske børser,

jordbruk, kull og kraft.

Med stigende matpriser på verdensmarkedet kan et spareprodukt knyttet til utviklingen i prisene på råvarer fra landbruket friste

mange småsparere. Bildet er fra rismarkene i Thailand. ARKIVFOTO: JAN TOMAS ESPEDAL

Sammensatte produkter ble introdusert

på 1990-tallet. I oktober

2007 hadde vi investert 36 milliarder

kroner i disse produktene, hvorav

83 prosent var lånefinansiert.

Kritisert. Produktene er sterkt kritisert

av Kredittilsynet og finansminister

Kristin Halvorsen. I januar i år

kom Kredittilsynet med en rapport

der de slakter produktenes avkastningspotensial.

Nærmere 600 produkter

ble gransket. Tilsynet konkluderte

med at de fleste produktene

ikke hadde gitt bedre avkastning

enn bankrente.

Forbud. 1. mars i år kom Kreditttilsynet

med en ny forskrift som i

praksis innebar en stopp for lånefinansiering

av kjøp av sammensatte

produkter. Kun profesjonelle kunder

kan lånefinansiere produktet.

Kilde: Kredittilsynets rapport, Statistisk

sentralbyrå

Mer på nett

Få råd og tips om sparing og

plassering på ap.no/pengenedine

Onsdag 11. juni 2008. Uke 24. Nr. 264. 149. årg. Kr. 20.

LAR HYTTA

BLI STÅENDE

Kronprinsparet kommer

ikke til å rive den nykjøpte

hytta på Flatholmen og

bygge ny. Mette-Marit og

Haakon vil leve et nøkternt

liv på feriestedet sitt.

DEL 1 • side 6

Kronprinsparets hytte ligger på

Flatholmen utenfor Risør.

KUNG

ZLATAN

Han regjerer

Sverige i

dag. Zlatan

Ibrahimovic

(bildet) skjøt

Hellas av banen

i fotball-EM i går kveld.

DEL 1 • side 58 og 59

Støver ned

på lageret

KULTUR • side 8

Dropp moms

i utlandet

KULTUR • side 16 og 17

KAN VELTE

REGIMER

Norske eksperter tror de

harmdirrende demonstrasjonene

verden over mot dyrere

bensin bare er begynnelsen.

– Det kan ikke utelukkes

at det kan føre til noen

regimers fall, sier Stein

Sundstøl Eriksen ved Norsk

Utenrikspolitisk Institutt.

DEL 1 • side 12 og 13

Lange køer før bensinprisen

øker i Malaysia.

BILLIGERE

Å FLY

Til tross for høye drivstoffpriser:

Siden mars er det

blitt 30 prosent billigere for

nordmenn å fly!

DEL 1 • side 11

Føler seg lurt av

finansrådgivere

Mye penger. Rådgivningsselskapet Acta har gjort stor butikk av å overtale eldre til

spekulasjon. De siste årene har selgere overtalt pensjonister fra Tromsø til Mandal med

løfter om trygge investeringer og hyggelig avkastning. Mange tar opp store lån og blir

sørgelig skuffet. ØKONOMI • side 2, 3 og 4

REISE

«Vi har besluttet

å trappe opp vår sivile

bistand til Afghanistan

med 750 millioner i år»

Utenriksminister Jonas Gahr Støre

i debattinnlegg

KULTUR/KOMMENTAR • side 5

Brannmann Tom Hovet og hans kolleger i Setesdal brannvesen maktet ikke å redde denne hytta, som befant seg bare 50 meter fra den

truede kirken i Mykland. – Alle må gjøre det de kan i slike situasjoner. Det har vært en dramatisk dag, sier Hovet. FOTO: ANDERS MARTINSEN

14 familier ble evakuert i bygda Mykland i Aust-Agder i går kveld. Fortvilte eiere spylte husene sine

med vann i håp om å redde dem. Fortsatt er det knusktørt i Sør-Norge. DEL 1 • side 2 og 3

Kjempet forgjeves

ONSDAG 11. JUNI 2008. UKE 24. NR. 264 ØKONOMI OSLO BØRS -1,1% w NEW YORK +0,2% v LONDON -0,5% w EURO 7,97 v(+0,03 kr.) DOLLAR 5,13 v(+0,10 kr.) OLJE (Brent) 133,15 w(-0,95$)

(kl. 18) Dollar/fat - 1 måned (kl. 18.00)

pengene

dine

En familie kan fort spare over

1000 kroner på bilturen fra

Stavanger til Trondheim dersom

de planlegger bomringer

og ferger fornuftig.

Side 22 og 23

TØR IKKE

FORPLIKTE SEG

Alt som kunne krype og

gå av næringslivstopper

stilte på næringsminister

Dag Terje Andersens

eierskapskonferanse om

samfunnsansvar i går.

Men de færreste av deltagerne

er villige til å forplikte

seg med konkrete

tiltak.

Side 6

Øivind Lund, Thorleif Enger, Fred. Olsen, Stein Erik Hagen, Georg

Størmer, Sturla Henriksen og Celina Midelfart var der. FOTO: SVEIN E. FURULUND

DESPERAT ICA MISTER KUNDER

Priskuttene Ica reklamerer for i disse dager koster flere hundre

millioner kroner. Nå presser butikkjeden leverandørene og krever

10 prosent lavere priser, slik at ICA kan gjennomføre priskuttene

overfor sine kunder. Leverandørene er tjent med at ICA har en

sterk posisjon i Norge, mener selskapet selv. Side 5

Sinte Acta-kunder

CHar kjøpt spareprodukter med skyhøye gebyrer

Konsernsjef Simen Mørdre i rådgivningsselskapet Acta deler av sine erfaringer som fjellklatrer, når selskapet

holder salgsmøte for kundene. Acta får pensjonister til å investere i produkter med saftige gebyrer. Flere tar

opp lån for å være med. Kunder Aftenposten har snakket med, føler seg snytt og er sinte på mangelen på

informasjon om gebyrer og kostnader. Side 2, 3 og 4

Acta-sjef Simen Mørdre bruker sin bakgrunn som klatrer og turen på verdens høyeste fjell, Mount Everest, på salgsmøtet. Her trener han til turen. ARKIVFOTO: ANDERS MARTINSEN

«Det ligger i DNA-et vårt

å hjelpe hverandre»

Acta-sjef Simen Mørdre på salgsmøte

HEGNAR VANT BIKKJESLAGSMÅL

Redaktør Trygve Hegnar og Hegnar Media vant på alle punkter i

lagmannsretten, etter at forretningsmannen Kristian Siem og hans

bror Ole Martin Siem hadde saksøkt Hegnar og Kapital for injurier.

Brødrene Siem må betale totalt nesten 2 millioner i saksomkostninger.

– En knusende dom, sier Hegnar. Side 6
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Arbeidstilsynet anmelder Langemyhr

C – Vi har bestemt oss for å gå

til politianmeldelse av Byggmester

Harald Langemyhr, sier

avdelingsleder Pål Lund i Arbeidstilsynet

i Oslo.

Bakgrunnen for anmeldelsen

er forholdene som ble oppdaget

i mars i år. Arbeidstilsynet

har tidligere gitt Harald Langemyhr

fem pålegg i saken, blant

annet for brudd på arbeidsavtaler,

lønnsforhold, arbeidstid

og boforhold.

– Vi bygger på brudd på arbeidsmiljøloven

og forskrift om

allmenngjøring, sier Lund.

Anmeldelsen blir sendt over

til politiet i løpet av denne

uken, og blir trolig behandlet

av den samme politiavdelingen

som nå jobber med bedragerisaken

Langemyhr er siktet for.

– Det er spesielt alvorlige forhold,

det vi har sett i denne saken.

Vi anmoder at politiet tar

tak i den og ser videre på saken,

sier Lund.

Det skjer i dag

Norge: Byggekostnader for boliger i mai

Japan: Nasjonalregnskap for første kvartal

EU: Konsumprisene i mai

Gjør eldre til

CActa tjener fett på pensjonister

Rådgivningsselskapet

Acta har gjort stor butikk

av å overtale eldre

til spekulasjon. Mange

tar opp lån for å bli

med på den tungt gebyrbelagte

ferden.

LARS MAGNE SUNNANÅ

CARL ALFRED DAHL

JON HAUGE (foto)

– Vi var vel litt dumme som gikk

med på dette, sier Solveig Askjem.

– Jeg synes ikke det var dumt.

Når man tar en beslutning på

det som fremstilles som gode

premisser, føler jeg meg ikke

dum. Jeg føler meg snytt. Og jeg

blir sint, sier Vigdis Bunkholdt.

Pensjonistparet på 72 år har

satt seg i skyggen på verandaen

utenfor rekkehuset i Oslo. Dokumentene

på bordet foran dem

forteller historien om hvordan

et av Norges mest fremgangsrike

salgskorps har gjort seg selv til

millionærer på å gjøre tusenvis

av norske pensjonister til spekulanter.

Aftenposten har de siste

ukene snakket med over 30 av

disse pensjonistene.

Bunkholdt og Askjem står

frem med sin historie. De forteller

om et av sine møter med Acta,

som skjedde høsten 2006. I telefonen

før møtet gir Acta-rådgiveren

et klart inntrykk: Pengene

de hadde i banken «råtner på

rot», gevinsten forsvinner med

skatteseddelen.

På Aker Brygge tilbyr han kaffe

– og aksjer. Askjem og Bunkholdt

vil ha en investering med

lav risiko og kort tidshorisont,

de er tross alt begge over 70.

– Både jeg og Vigdis er født i

1936. Da kan man ikke gå inn i

noe man må sitte med i ti år før

man får noe ut av det. Det passer

kanskje for noen, men ikke for

oss med kritthvitt hår, sier hun.

Men Actas mann vet råd. Han

overbeviser dem om at aksjene

er sikre papirer. Forslaget er å

sette pengene i Boligutleie Holding

IV AS, som skal investere i utleieboliger

i Tyskland. Har du et

hus som du leier ut med kontrakt

på ti år, finnes det ingen risiko,

forsto paret.

Foreslår lån . Acta anbefaler å

låne på boligen for å få ekstra

dreis på investeringene. Regnearket

de fikk med seg hjem, viser

en gevinst på nesten 420 000

kroner. Hvis de låner en halv

million da, og kjøper aksjer for

en million tilsammen. Kvinnene

droppet lånet, men kjøpte aksjer

for 250 000 oppsparte kroner.

– Det hørtes jo så bra ut. Vi

trodde på ham, forteller Askjem.

De to er ikke alene. De siste

årene har unge, dresskledde

menn overtalt eldre fra Tromsø

til Mandal med løfter om trygge

investeringer og hyggelig avkastning.

Og de har fått flere av

kundene Aftenposten har snakket

med til å lånefinansiere sine

aksjekjøp.

Rådgiverne er alt en uerfaren

investor og pensjonist kan ønske

Metode

Aftenposten har de siste

ukene gått gjennom aksjonærutskriften

i Acta-selskapet

Boligutleie Holding IV. Vi

har ringt i overkant av 30

kunder for å høre om deres

erfaringer med Acta som investeringsrådgiver.

Acta

Etablert i Stavanger i 1990.

Forvalter totalt 90 milliarder

kroner for 83 000 kunder

i Norge, Sverige og Danmark.

Driftsinntekter på 2 270

millioner kroner i 2007.

Dette ga et driftsresultat på

1 069 millioner kroner.

Største eiere er gründer

Fred Ingebrigtsen og styreleder

Alfred Ydstebø.

Konsernsjef er Simen Mørdre.

fakta

seg, forteller de: Pene i tøyet,

høflige og omsorgsfulle.

Metodene er flere. De inviterer

til middager, konserter og

golfturneringer, de holder foredrag

for seniorkor mot å betale

noen tusenlapper – og de hjelper

deg til og med når selvangivelsen

kommer og skal fylles ut. Da

inviterer Acta til møte, og vennlige

rådgivere tar ikke en krone

for bistanden. Slik vinner de så

mye tillit at kunder rent glemmer

å spørre om hva produktene

egentlig koster.

Da de kjøpte sine aksjer, trodde

Bunkholdt og Askjem de skulle

betale under 2 prosent i tegningshonorar,

pluss en halv prosent

i årlige gebyrer. Men det Acta

virkelig tjente på, var summen

selskapet de investerte i betalte i

såkalt emisjonskostnad. Denne

kostnaden utgjorde 13,5 prosent

av pengene som ble skutt inn i

selskapet. Men det fikk ikke

Bunkholdt og Askjem med seg.

– Dette har vi ikke hørt noe

om. De er mestere i å skjule kostnader.

Det er jo sånt man ikke

begriper når man går inn, sier

Askjem.

Emisjonskostnaden er det nesten

ingen av de 30 andre pensjonistkundene

i Acta Aftenposten

har intervjuet de siste ukene

som har hørt om heller, selv om

informasjonen nok lar seg utlede

av selskapets papirer. I salgsmøte

etter salgsmøte unnlater

de unge og millionavlønnede

selgerne å nevne hva de tjener på

kundenes investeringer, sier de

eldre selv.

Da rådgiverkorpset i 2006

hentet inn 900 millioner til Boligutleie

Holding IV, havnet 120

millioner kroner i lommene til

Acta og partneren ABG Sundal

Collier. I tillegg kommer tegningshonoraret

og de årlige kostnadene.

I fjor utgjorde det årlige honoraret

7,7 millioner kroner.

Fjellklatreren. De store inntektene

på aksjesalg fører til lansering

av stadig nye investeringstilbud.

Nå før sommeren er

det spekulasjon i amerikanske

boligtomter som står på menyen

for Actas 35 000 kunder i Norge.

For å få fart på salget, inviterte

Acta på hvitvin, jordbær og sjokolade

i sine splitter nye lokaler

på Solli plass i Oslo torsdag 22.

mai. Trekkplasteret var selveste

konsernsjef Simen Mørdre, en

velkjent fjellklatrer. Og familiemann.

– Jeg har to fine jenter og en

hund, sier Mørdre.

Kone har han også. Alle er med

på familiebildet fjellklatreren viser

på storskjerm til de rundt

100 fremmøtte og festpyntede

gjestene, de fleste pensjonister.

Rundt dem sitter et dusin blide

rådgivere.

– Det er det viktigste i livet, sier

konsernsjefen om sine kjære.

De neste kvarterene tar han

forsamlingen med opp og ned

igjen fra verdens høyeste fjell,

Mount Everest. Underveis er det

mye å lære.

– Jeg manglet gode turkamerater,

forteller Mørdre.

Som følge av diabetes ble han

dårlig på veien nedover. Men utlendingene

på klatrelaget forlot

ham. Slik er det ikke med oss

nordmenn, får vi høre.

– Det ligger i DNA-et vårt å

hjelpe hverandre, sier konsernsjefen.

Får ikke sove. Blant kundene

hans er det flere som trenger en

hjelpende hånd. Som for eksempel

pensjonisten Aftenposten

møter hjemme på kjøkkenet sitt

i Oslo. For to år siden lekte hun

med tanken om å ta opp et lite

lån for å ha litt mer å rutte med, i

tillegg til pensjonen.

Så ringte Acta.

– Det er ingen som vet om det,

sier hun, og ber om å få være helt

anonym.

For ikke engang familien vet

om at hun, midt i 70-årene, er

blitt spekulant i prisutviklingen

på tusenvis av utleieboliger fra

Kiel til Frankfurt. Hun lånte flere

hundre tusen kroner for å bli

med på eventyret.

Nå stiger lånerentene, men investeringen

hun satte alle pengene

i etter et møte med sin Acta-

rådgiver for snart to år siden,

den har bare falt i verdi.

– Jeg får ikke sove. Det blir en

uendelighet av penger, sier hun.

Siste rapport fra Acta viste et

tap på mer enn 80 000 kroner. I

tillegg kommer rentekostnadene.

Pensjonisten frykter hun

snart må bruke av pensjonen for

å holde tritt med lånet, som ikke

lenger bæres av utbyttene fra aksjene.

Å kjøpe nye Acta-produkter

kommer ikke på tale. Selv om Ac-

«Både jeg og Vigdis er født i 1936. Da kan man ikke

gå inn i noe man må sitte med i ti år før man får noe

ut av det.» Solveig Askjem (72), Acta-kunde

retter

I mandagens avis refererer vi til en sak MandagMorgen har skrevet, om

at en ny BI-rapport foreslår å flytte arbeidsformidlingen ut av Nav.

Nå presiserer ukebrevet MandagMorgen at det ikke er snakk om å

flytte selve arbeidsformidlingen, men at det er tiltaksdelene i Nav som

er mulige kandidater til fristillingen. MandagMorgen beklager at de ga

innrykk av at rapporten gikk inn for en mer omfattende fristilling av

Nav-systemet enn det som er tilfellet.

Oljen mot ny rekord

C I den siste månedsrapporten

fra IEA nedjusterers anslagene

for tilførsel av olje fra land

utenfor OPEC med 320 000 fat

pr. dag til 50,04 millioner fat.

IEA nedjusterer også den globale

oljeetterspørselen fra

86,84 millioner fat pr. dag til

86,77 millioner fat pr. dag, men

det er tilførselen som bekymrer

markedet.

– Vi ser de grunnleggende årsakene

til den oppadgående

trenden i oljeprisen. Etterspørselen

er fallende, men på ingen

måte nok til å oppveie den vesentlig

innstrammede forsyningen,

sier analytiker James

Neale i Citigroup til Bloomberg.

Rundt kl. 15.00 i går ble ett

fat nordsjøolje handlet for

136,7 dollar, en oppgang på

omtrent 2 prosent. Den amerikanske

lettoljen er også opp

knappe 2 prosent til 137 dollar

pr. fat. (E24.no)

Etterspørselen etter olje faller ikke like mye som produksjonen.

Derfor stiger prisen. ARKIVFOTO: SVEIN E. FURULUND

Ungt par får slettet boliggjeld

C En kjennelse fra Bankklagenemnda avslører elendig bankhåndverk

i forbindelse med at en norsk bank ga et ungt par i etableringsfasen

lån til å betale innskuddet ved kjøp av en lavinnskuddsleilighet.

Da banken vurderte lånesøknaden fra paret i etableringsfasen,

unnlot den å ta hensyn til muligheten for at husleien kunne øke

kraftig som følge av økte renteutgifter knyttet til fellesgjelden. I juni

i fjor fikk paret, som hadde en samlet inntekt på 520 000 kroner,

to førstehjemslån på tilsammen 602 500 kroner med flytende rente

på 3,6 prosent.

Nå får paret slettet deler av gjelden. (E24.no)
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Saken fortsetter neste side »

Actas informasjonsdirektør

Rune Wangsmo sier at den

aktuelle Acta-rådgiveren

ikke kjenner seg igjen i

hvordan dialogen mellom

ham og kundene skal ha

forløpt.

Mandag denne uken skrev informasjonsdirektøren

i en e-post til

Aftenposten at Acta vurderer risikoen

for tap i Boligutleie Holding

IV AS som lav, dersom man

investerer i produktet i minst

syv år. I en e-post han sendte i

går var risikovurderingen imidlertid

slik:

– Investeringer i eiendomsselskapene

har moderat risiko, god

diversifisering, årlige utbetalinger,

og reduserer formuesskatten.

Informasjonsdirektøren innrømmer

at Askjem og Bunkholdt

ytret ønske om relativt lav

risiko.

– Hvis det eventuelt skulle vise

seg at en rådgiver ikke har etterlevd

våre retningslinjer, vil vi ta

tak i dette og sørge for at kunden

igjen blir fornøyd.

Men rådgiveren

har i

dette tilfellet

hele tiden gjort

oppmerksom på

at det er risiko i

enhver investering.

Han kjenner

seg ikke

igjen i påstanden om at kvinnene

tilkjennega et ønske om kortere

tidshorisont enn fem år,

som er det minimum vi anbefaler

for slike investeringer, skriver

Wangsmo.

Signert.Wangsmo påpeker at

mange eldre mennesker med

formue ønsker å investere i langsiktige

produkter.

– Ønsker Aftenposten et forbud

for eldre å investere i produkter

med mer enn syv års horisont,

undrer han.

Han avviser at kvinnene har

fått mangelfull og feilaktig informasjon.

– Det fremgår av prospektet og

skriftlig materiale at kunden belastes

et tegningshonorar på 2

prosent, og at eiendomsselskapet

belastes emisjons- og prosjekthonorar.

Dette fremgår også

av selve investeringsmandatet.

Kunden signerer for at dette

er mottatt og lest, påpeker

Wangsmo.

Naturlig. Til påstanden om at

Askjem og Bunkholdt ble anbefalt

å ta opp lån for å øke investeringen,

skriver informasjonssjefen

følgende:

– I slike prosesser er det helt

vanlig at rådgiver presenterer

ulike beregningsmodeller, avhengig

av størrelsen på investeringen.

Han presiserer at Boligutleie

Holding IV AS er inne i en meget

tidlig fase. Dermed har den ikke

gitt ønsket avkastning ennå.

– For våre øvrige eiendomsfond

er avkastningen etter tre til

fem år meget god. Det er derfor

altfor tidlig å felle en dom over

den aktuelle eiendomsporteføljen,

skriver Wangsmo.

Rune Wangsmo

Acta avviser kritikken

spekulanter

CKunder forstår ikke gebyrene

ta gjør sitt beste for å få mange

kunder til å bli med på tomtespekulasjonen

i USA, slik de aller

fleste pensjonistene Aftenposten

har snakket med sier de

har fått tilbud om.

Optimisten. Det er meglerhuset

ABG Sundal Collier som har

snekret sammen dette produktet.

På Acta-møtet på Solli Plass

har Mørdre kommet seg ned fra

fjellet, og scenen er ryddet for en

ekspert fra nettopp ABG. Bent

Oustad snakker fort, og optimistisk:

I ABG klarer de knapt å sitte

rolig nå, det er så spennende

muligheter i USA. Her selges

tomter med 50-75 prosent rabatt,

og eiendomsutviklere er

villig til å gi bort enorme gevinster.

I Arizona får du kjøpt to

kvadratmeter tomt for prisen av

én VG.

– Det synes jeg er greit, sier

Oustad.

Salget av aksjer i selskapet

«US Opportunity AS» er viktig

nå. Da Kredittilsynet i vinter slo

ned på salget av lånefinansierte

strukturerte produkter, ble Actas

inntekter dramatisk redusert.

Også stigende renter gjør

det mindre attraktivt å spare i risikoprodukter

– og det blir dyrere

å lånefinansiere investerin-

Tips oss

Har du erfaringer med din

bank eller investeringsrådgiver

som du mener andre

bør få høre om? Ta kontakt

med våre journalister.

Lars Magne Sunnanå

95 29 02 15

lars.magne.sunnana

@aftenposten.no

Carl Alfred Dahl

93 89 56 94

carl.alfred.dahl

@aftenposten.no

ger. Det merker Actas eiere. Aksjen

er falt 46 prosent i år.

Får de samlet inn alle de 800

millionene de jakter på til «US

Opportunity AS» før sommeren,

hjelper det likevel litt. Da blir det

nærmere 100 millioner kroner i

honorarer til Acta og ABG.

Selger. Men på verandaen i

Oslo har Solveig Askjem og Vigdis

Bunkholdt forlengst fått nok.

Acta har fått beskjed om å selge

Bunkholdts aksjer, selv om hun

må finne seg i tap. I snart fire

uker har hun ventet forhåpningsfullt

på at noen skal kjøpe

hennes aksjepost. Det har ikke

skjedd ennå.

72 åringene Solveig Askjem (t.v.) og Vigdis Bunkholdt sier de ble fortalt av Acta–selgeren at pengene de hadde i banken «råtner på rot».
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BESTE RESULTAT? I dag presenterer finansselskapet Acta seg for selskapets aksjonærer. Der bør det

også bli tid til ettertanke med hensyn til måten Acta selger seg inn mot eldre mennesker.

I Actas verden

ROAR VALDERHAUG

Avdelingsleder økonomiredaksjonen

Kommentar

Informasjon. Gjennom flere

artikler i de siste månedene er

det påvist hvor vanskelig det er

for folk å få lettfattelig informasjon

om hvor mye de egentlig

betaler i gebyrer til selgerne av

ulike fondsprodukter.

For to produkter som finansselskapet

Acta nå har ute i markedet,

har informasjonen i

salgsdokumentene vært meget

svak. I det ene produktet, eiendomsfondet

US Opportunities,

er det rett og slett umulig for en

kunde på kjøpstidspunktet å lage

noe estimat over hvor store

ens kostnader blir. For det andre

produktet, warrants (kjøpsopsjoner)

på husdyr for kjøttproduksjon,

tok det våre journalister,

to siviløkonomer, lang

tid å tolke Actas informasjon

om gebyrer. Bare ved hjelp av

egne utregninger fant vi at så

mye som 23 prosent av kundens

investering går vekk i gebyrer.

Acta hevder likevel at kundene

har fullt innsyn i og forstår

gebyrene som må betales gjennom

«den prosessen» man går

gjennom sammen med Actas

rådgivere. Vi har derfor tatt Acta

på ordet, og kontaktet en rekke

kunder i eiendomsfondet Boligutleie

Holding IV. Det kunne

vi gjøre fordi dette fondet er organisert

som et AS, og aksjonærregistrene

er offentlig informasjon.

Kundesegmentet som

ble valgt ut, er de over 70 år,

som utgjør en fjerdedel av kundene.

Bekreftet. Dessverre ble hypotesen

om mangelfull informasjon

om gebyrer bekreftet.

Kanskje vel så ille, er også det

som fortelles om hvordan Acta

selger inn sine produkter mot

eldre mennesker. Under ly av

selvangivelseshjelp markedsføres

risikable produkter. Kunder

forteller at de blir anbefalt å

ta opp til dels meget høye lån

for å kjøpe produktene, at de

ikke blir advart mot å legge alle

eggene i én kurv, og at risikoen

de tar er kraftig nedtonet av Actas

rådgivere.

Innsynet i Actas verden har

vært skremmende. Actas svar

nå, er at Aftenposten stiller ledende

spørsmål, og at vi ikke tar

med svar fra deres fornøyde

kunder. Og: Acta holder fast på

at kundene får all nødvendig informasjon

om hva de må betale.

Enkelt. Men i den grad offentligheten,

det være seg lovgivende

politikere eller Kredittilsynet,

måtte være i tvil om hvilket

virkelighetsbilde som er riktig,

så finnes det i alle fall en veldig

enkel måte å fjerne all tvil om

hvorvidt kundene får god nok

informasjon om kostnadene:

Acta og andre som selger slike

finansielle produkter må bli

pliktige til skriftlig å vise konkret

for hver enkelt kunde, i én

fyldestgjørende utregning, hvor

store direkte og indirekte kostnader

denne kunden får ved å

kjøpe produktet som tilbys.

Det er nå 20 år siden bankene

ble pålagt å opplyse om den effektive,

og ikke bare den nominelle,

renten på lån. Da burde

det i dag være mulig å kreve noe

tilsvarende av selgere av finansprodukter.

Aftenposten 8. mai 2008

Slik beregnes gebyrene

Grafikken viser hvor store honorarer

Acta har sikret seg muligheten

til å ta, dersom kunden investerer

litt under gjennomsnittlig

beløp, og blir værende i minst

seks år. For å kjøpe aksjer i Boligutleie

Holding IV AS («BUH IV

AS») må kunden først betale inntil

2 prosent i tegningshonorar.

BUH IV AS tar opp lån, slik at gjelden

utgjør inntil 70 prosent,

mens kundenes innskudd utgjør

30 prosent av midlene i selskapet.

Videre belastes BUH IV AS

inntil 6 prosent i «honorarer i forbindelse

med emisjonen og senere

eiendomskjøp». Disse 6 prosentene

beregnes imidlertid av

de totale midlene i selskapet

(innskudd og gjeld). Dermed utgjør

honoraret inntil 20 prosent

av kundens innskutte kapital.

Nesten ingen av de Acta-kundene

vi har snakket med, hadde

noen kjennskap til honoraret.

I 2006 ble selskapet belastet slike

emisjonskostnader for

119 744 000 kroner.

Årlig forvaltningshonorar på

0,35 prosent beregnes av markedsverdien

på alle eiendommene

(innskudd + lån + eventuell

verdistigning), og utgjør dermed

om lag 1,17 prosent av innskuddet.

Det årlige honoraret ventes å

falle mot slutten av selskapets levetid,

da selskapet vil selge eiendom

og nedbetale gjeld.

All avkastning over 9 prosent

(av kundens innskudd) før skatt,

belastes med et bonushonorar

på 15 prosent. Dette er ikke tatt

med i beregningen.

Eventuell merverdiavgift på forvaltningshonoraret

er heller ikke

tatt med i beregningen.

Skattefradrag for forvaltningskostnaden

er tatt med.

- Useriøst selskap

Økonomiprofessor

Terje Hansen ved NHH

advarer folk mot å ha

noe med Acta å gjøre.

– Tendensiøse uttalelser,

svarer Acta.

– Etter min mening er Acta et

useriøst rådgivningsselskap.

Når folk spør meg, advarer jeg

dem mot å ha noe med Acta å

gjøre. Det er ingen hemmelighet,

sier Hansen til Aftenposten.

Han mener at spareproduktet

Boligutleie Holding IV AS ikke

egner seg for hvem som helst.

– Dette er en meget komplisert

selskapsstruktur, og beskrivelsen

av prosjektet er på 73 sider.

Mennesker med begrenset økonomisk

innsikt har dermed ingen

mulighet til å sette seg inn i

hvilken investering de faktisk

blir med på. Å selge denne typen

kompliserte investeringsprodukter

til slike mennesker, grenser

etter min mening til svindel i

økonomisk forstand, sier Hansen.

Professoren ved Norges

Handelshøyskole beskriver risikoen

i dette produktet som høy.

– Investering i denne type eiendomsprosjekter

er meget risikofylt.

Sannsynligheten for tap

er stor. I særdeleshet hvis de har

finansiert investeringen helt eller

delvis med lån. Det bør være

åpenbart at kundene ikke var

klar over hva de faktisk var med

på, sier professoren.

Uenige. Actas informasjonsdirektør

Rune Wangsmo viser i

en e-post til at myndighetene

krever utfyllende prospekter:

– Prospektene er omfattende

nettopp for å gi best og mest mulig

informasjon. Samtlige tilbydere

av eiendomsfond og eiendomsselskaper

på dette nivået i

privatmarkedet har tilsvarende

strukturer og prospekter.

Han henviser til tilsvarende

prospekter fra andre leverandører.

– Vi er forundret over at Hansen

virkelig mener at investeringsrådgivere

ikke skal tilby tilgang

til diversifisert eiendom

som aktivaklasse, skriver

Wangsmo videre. Og konkluderer:

– Boligutleie Holding IV har,

som den eneste av Actas eiendomsporteføljer,

akkurat nå negativ

avkastning, men den er

fortsatt i oppstartsfasen. Dersom

Hansen hadde tatt seg bryet

med å undersøke våre produkter

og råd, og sammenlignet med

våre konkurrenter, tror vi ikke

Hansen ville uttalt seg så tendensiøst

som han her gjør.

NHHprofessor

Terje

CVanskelig å skjønne for vanlige folk hva de investerer i Hansen

Inntil

106 950 kr

i honorar

Du investerer Dine

sparepenger

30 %

408 000 kr 400 000 kr 1 253 333 kr

400 000 kr

+ 933 333 kr

8000 kr 80 000 kr

AKSJER:

Egenkapital + lån

etter emisjonskostnader

Boligutleie

Holding IV AS

«BUH IV AS»

BUH IV AS

låner opp

inntil

70 %

Tegningshonorar inntil

2 %

Emisjonskostnader

inntil 6 %

Årlige forvaltningskostnader

0,35 %

18 950 kr

(3158 kr pr. år i 6 år)

i lån

TORSDAG 12. JUNI 2008. UKE 24. NR. 266 ØKONOMI OSLO BØRS -1,0% w NEW YORK -1,1% w LONDON -1,6% w EURO 7,99 v(+0,02 kr.) DOLLAR 5,15 v(+0,02 kr.) OLJE (Brent) 135,34 v(+3,99$)

(kl. 18) Dollar/fat - 1 måned (kl. 18.00)

pengene

dine

Historier om avslag på forsikring på

grunn av én betalingsanmerkning,

eller fordi man har dysleksi, fører nå

til at regelverket strammes inn.

– En seier for forbrukerne, mener

Helga Skofteland, jurist i Forbrukerrådet.

Side 54 og 55

Gaven som ikke slår

feil hverken for giver

eller mottaker
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SELGE DIN BEDRIFT?

Vi finner ny eier

Ledende rådgiver innen salg og kjøp i SMB-markedet

DESPERAT KAMP I NORGE

– Det kan godt være at dette er siste mulighet,

sier informasjonsdirektør Bjørn Takle-Friis

i ICA Norge. Akkurat nå forhandler matvarekjeden

med leverandørene om priskutt. Administrerende

direktør Trond Kongrød mener

leverandørene må ta sin andel av kostnadene

ved å snu ICA til lønnsom butikk. Side 6 og 7

KAMPEN OM TELIASONERA

France Telecom tror på en budkrig mot Telenor

i kampen om TeliaSonera. Men også flere andre

europeiske telegiganter er på hugget igjen, etter

flere tøffe år. Både Vodafone, Telefonica og Deutsche

Telekom kan være aktuelle budgivere.

I tillegg kan investeringsfond komme på banen.

Side 8 og 9

Brukte drømmerente

CActa-kunder ble forespeilet billig finansiering av aksjekjøp

Med svært lav rente på lån overtalte Acta sine kunder

til å lånefinansiere sine investeringer og plassere

alt i ett eiendomsselskap. En kvinne i 70-årene endte

opp med å tro at renten på hennes lån på 500 000

kroner bare skulle være 4 prosent i ti år fremover.

Acta avviser at kundene blir forespeilet så lav rente,

men sier at ulike regnestykker blir presentert på salgsmøtene.

– Vårt mål er at rådgiverne selvfølgelig skal

gi et realistisk bilde av situasjonen, sier informasjonsdirektør

Rune Wangsmo. Side 2, 3 og 4

Acta-sjef Simen Mørdre synes det er synd at de misfornøyde kundene hans går til avisen, fremfor å ta kontakt med Acta. FOTO: SVEIN E. FURULUND
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Aftenpostens

næringslivsnettsted

Det skjer i dag

Japan: Rentemøte

USA: Detaljhandelen i mai

Rana får Terra-kritikk

C PricewaterhouseCoopers, som har gransket Rana kommunes

håndtering av Terra-saken på oppdrag fra kontrollutvalget i Rana

kommune, mener kommunens administrasjon oppfattet Terra

nærmest som kommunens finansielle rådgiver i forhold til forvaltning

av inntekter fra konsesjonskraft.

– Terra har underveis kommet med forslag om nye produkter og

investeringsformer, og kommunen har gjennomgående valgt å

følge Terras råd, heter det i rapporten.

– Rapporten omhandler svært viktige spørsmål for innbyggerne

i Rana kommune og ansatte i kommunen. Av respekt for dem,

bør ikke jeg som ordfører kommentere denne rapporten før den

er grundig behandlet i kommunens organer, sa ordfører Geir

Waage da han fikk rapporten i går.

Rapporten skal behandles i Rana kommunestyre 17. juni. (NTB)

Terra-rapporten som ordfører Geir Waage fikk i går,

skal behandles i Rana kommunestyre 17. juni.

ARKIVFOTO: SARA JOHANNESSEN/SCANPIX

Lavere oljeproduksjon i april

C Gjennomsnittlig oljeproduksjon

i april 2008 var ca.

2 034 000 fat olje, 278 000 fat

naturgass (NGL) og 77 000 fat

kondensat pr. dag, opplyser Oljedirektoratet.

Produksjonen på 19,9 millioner

standard kubikkmeter oljeekvivalenter

er 1,4 millioner

mindre enn i samme måned i

2007.

Foreløpig produksjonstall for

mai viser en daglig produksjon

på rundt 2 110 000 millioner

fat olje og 371 000 fat naturgass

og kondensat. (NTB)

Stor risiko for varslere i oljebransjen

C Å stå frem og si ifra om ureglementerte forhold på egen arbeidsplass

er spesielt vanskelig i oljebransjen. – Å varsle er i svært

mange tilfeller det samme som å sette kroken på døren for egen

karrière, sier Ketil Karlsen i Industri Energi IE.

Som fagsjef i HMS offshore har han ofte saker som aldri ender

der de burde: I rettssystemet.

– Våre medlemmer opplever det som et kjempeproblem at de

ikke tør å gå videre med saker, fordi rettighetene deres ikke vil bli

ivaretatt. De stilles i realiteten overfor valget mellom å gjøre det

etisk riktige, eller å ha en fortsatt karrière. Mange velger det siste,

ikke av feighet, men fordi det dessverre er rasjonelt, sier Karlsen.

(NTB)

Havarert flyselskap snart på vingene igjen

C Det britiske flyselskapet Silverjet

PLC, som ble satt på bakken

i forrige måned, blir overtatt

av det irske selskapet Kingplace

som ledes av det sveitsiske

selskapet Heritage Cie. Silverjet

tilbyr flyreiser for forretningsreisende

og kom i alvorlige

økonomiske vanskeligheter

da det ikke lyktes å hente ny

kapital hos investorer i Midtøsten

og USA. Dersom sluttforhandlingene

med Kingplace

går i orden, kan flyselskapet

gjenoppta driften i løpet av

noen uker, sier direktør Ian Ilsley

i Kingplace. (AP)

Kina-avtale for Grenland Group

C Grenland Group har inngått en avtale til 5 millioner kroner med

China National Offshore Oil Corporation (CNOOC).

Grenland Group skal delta i evalueringen av om det er grunnlag

for fortsatt oljeproduksjon ved Liuhua 11-1, ett av feltene med

lengst produksjon i Kina.

I en melding til Oslo Børs skriver Grenland Group at Kina-avtalen

betraktes som et gjennombrudd, fordi den er den første som er

inngått med et kinesisk oljeselskap.

Grenland Group startet et kontor i Shanghai i januar 2008, og rekrutterer

nå lokale ingeniører for å bygge opp den kinesiske virksomheten.

(E24.no)

Acta vil surfe på eldrebølgen

Kombinasjonen eldrebølge

og bransjens mest innbringende

rådgivere, gjør

at Acta har stor tro på egen

fremtid.

Acta venter stor vekst i årene

fremover. Fra 2010 til 2030 vil

nemlig antall pensjonister øke

med 65 prosent.

– Dermed vil flere få behov for

finansrådgivning. Vi har heldigvis

et veldig godt og sterkt rådgiverkorps,

sa konsernsjef Simen

Mørdre til en forsamling

analytikere, journalister og investorer

under Actas kapitalmarkedsdag

i Oslo sentrum i går.

Høye mål. Målet er 60 000

nye kunder innen 2011. Forvaltningskapitalen

skal økes med 67

prosent til 150 milliarder kroner.

– Et stadig stigende rentenivå

gjør bankinnskudd mer fristende

som investering. Men vi vil

fortsatt ha fokus på lånefinansierte

investeringer, sa Mørdre.

Også Actas finansdirektør

Christian Tunge benyttet anledningen

til å skryte av selskapets

snaut 600 investeringsrådgivere.

– Vi har bransjens mest produktive

rådgivere, fortalte han.

Tunge tok frem statistikk som

viste at hver av rådgiverne de siste

par årene har hanket inn langt

mer penger enn sine amerikanske

og europeiske kolleger.

– Vårt volum, sammen med

gjeldskomponenten i mange av

våre investeringsprodukter, gjør

at inntektene pr. rådgiver er en

del høyere hos oss, forklarte

Tunge.

Acta venter sterk vekst blant eldre kunder, fortalte konsernsjef Simen Mørdre på selskapets

kapitalmarkedsdag i går. FOTO: SVEIN E. FURULUND

Fristet med

CRegnet med 4 prosent lånerente i ti år

Dokumentet viser

hvordan Acta overtaler

sine kunder til

å lånefinansiere

sine investeringer

og plassere alt i ett

eiendomsselskap.

Metode

Aftenposten har de siste ukene gått gjennom aksjonærutskriften i

Acta-selskapet Boligutleie Holding IV. Vi har ringt i overkant av 30

kunder for å høre om deres erfaringer med Acta som investeringsrådgiver.

Etter gårsdagens oppslag har ytterligere rundt 30 Acta-kunder og

kunder i lignende selskaper tatt kontakt med lignende historier.

Acta

Etablert i Stavanger i 1990.

Forvalter totalt 90 milliarder kroner for 83 000 kunder i Norge,

Sverige og Danmark.

Driftsinntekter på 2 270 millioner kroner i 2007.

Dette ga et driftsresultat på 1 069 millioner kroner.

Største eiere er gründer Fred Ingebrigtsen og styreleder Alfred

Ydstebø.

Konsernsjef er Simen Mørdre.

fakta

LARS MAGNE SUNNANÅ

CARL ALFRED DAHL

MARIUS MØRCH LARSEN

Med hjelp av dette regnearket

overbeviste Acta-rådgiveren

pensjonisten i 70-årene til å ta

opp et lån på 500 000 kroner og

plassere alt i én aksje. Under rådgivningsmøtet

høsten 2006 fikk

kvinnen regnestykket som viste

en gevinst på nærmere 220 000

kroner, basert på at renten på

hennes lånefinansiering ville

være 4 prosent i ti år fremover.

Fra 21. mai i år ble renten på

den enslige pensjonistens lån

justert opp til 6,8 prosent. Lånesaldoen

er også steget fordi utbyttene

fra Acta-investeringen

ikke har vært store nok til å dekke

renteutgiftene. Samtidig er

aksjene falt i verdi. Siste avkastningsrapport

fra Acta viste et

tap på over 85 000 kroner.

Nå fortviler kunden, som før

Acta kom på banen ikke fulgte
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Fortsetter neste side »

Har ventet på

salg i 15 uker

Acta hevder at kunder som

vil ut av eiendomsproduktene,

får solgt sine

aksjer i løpet av tre uker.

Likevel har én av Actakundene

Aftenposten har

snakket med, ventet i over

tre måneder.

CARL ALFRED DAHL

MARIUS PARMANN

– Nesten daglig leser vi i avisene

om folk som ikke kommer seg ut

av lignende produkter. Da er det

kjekt for oss å se at annenhåndsmarkedet

fungerer, sa Actas investeringsdirektør

Geir Inge

Solberg under selskapets kapitalmarkedsdag

i går.

Der forklarte også Actas konsernsjef

Simen Mørdre og administrerende

direktør Robert

Corfield Aakre at de mest krevende

annenhåndssalgene av

aksjer for tiden tar omtrent tre

uker.

Månedsvis. For den 64 år

gamle uføretrygdede kvinnen og

Acta-kunden Aftenposten intervjuet

i mars, er virkeligheten en

annen. Hun har ventet i 15 uker

på at noen skal overta eiendomsaksjene

som hun kjøpte hos Acta.

Kvinnen ble i sin tid overtalt

til å satse nesten 1,2 millioner

kroner gjennom Acta, og hun

tok opp et lån på 500 000 kroner

for å finansiere aksjekjøpet.

Førsteamanuensis Knut Boye

ved Norges Handelshøyskole

(NHH) vurderte i mars kvinnens

investeringer, og mente at finansrådgiverne

har opptrådt

svært uansvarlig med sine anbefalinger.

Boye rådet kvinnen til å

gå ut av produktet. Derfor ba

hun om at hennes investeringer

skulle selges. Men da Aftenposten

kontaktet kvinnen i går – tre

og en halv måned etter at hun ba

om at aksjene i selskapet Boligutleie

Holding III skulle selges –

var de fremdeles ikke solgt.

I mellomtiden har finansrådgiverne

anbefalt den uføretrygdede

kvinnen til å trekke salgsordren

tilbake, ifølge kvinnen

selv.

Aftenposten kjenner til flere

tilfeller av lang salgstid. En leser

som kontaktet avisen i går, har

ventet i snart to måneder på å få

solgt sine aksjer i Boligutleie

Holding IV AS.

Kan ta feil. Etter å ha blitt

konfrontert med den 64 år gamle

kvinnens sak, sier konsernsjef

Mørdre følgende til Aftenposten:

– Jeg håper ikke vi tar feil når

vi sier tre uker, men det kan vi ha

gjort. Det er tydelig at dette er en

utfordring i bransjen, og mange

sliter mer enn oss. Det er veldig

vanskelig å kommentere dette så

lenge jeg ikke kjenner til enkeltsaken,

sier han.

Den uføretrygdede kvinnen

blir svært overrasket over å høre

Acta-ledelsens uttalelser om at

tre uker er det lengste de kjenner

til at noen har ventet på salg.

– Jeg har vært urolig for investeringene,

men hver gang jeg har

tatt kontakt med Acta, blir jeg

beroliget. De sier at det finnes

nok avillige kjøere og at jeg når

som helst kan selge, sier hun.

I 15 uker har denne kvinnen forgjeves forsøkt å selge de eiendomsaksjene

hun kjøpte gjennom Acta. ARKIVFOTO: MARIUS PARMANN

Tips oss

Har du erfaringer med din

bank eller investeringsrådgiver

som du mener andre

bør få høre om? Ta kontakt

med våre journalister.

Lars Magne Sunnanå

95 29 02 15

lars.magne.sunnana

@aftenposten.no

Carl Alfred Dahl

93 89 56 94

carl.alfred.dahl

@aftenposten.no

for lav rente

CNå må kunden betale 6,8 prosent

særlig med på renteutviklingen.

– De oppfører seg på en slik

troverdig måte at det inngir tillit

og et inntrykk av soliditet, sier

hun til Aftenposten.

Hun sier at hun bare fikk dette

regnearket med seg hjem etter

møtet hos rådgiveren. Actas forutsetning

om den lave renten får

ekspertene til å riste på hodet.

– I 2006 hadde vi, historisk

sett, et eksepsjonelt lavt rentenivå

i Norge. Dersom Acta-rådgiverne

forespeilet kundene en flytende

lånerente på 4 prosent i ti

år fremover, var dette i beste fall

grenseløst naivt. I verste fall var

det bevisst lureri av kundene, sier

økonomiprofessor Terje Hansen

ved Norges Handelshøyskole.

– I dag ser ikke 4 prosent ut til

å være en forsvarlig lånerente.

Høsten 2006 var tiårsrenten på

norsk plan 4,8 prosent, så en lånerente

på 4 prosent høres veldig

lavt ut, sier sjeføkonom Jan

Andreassen i Landsbanki.

Acta nekter. Også 72-åringene

Vigdis Bunkholdt og Solveig

Askjem, som i går sto frem i Aftenposten

med sin Acta-historie,

ble anbefalt å låne opp sin investering

i 2006. Regnearket de fikk

med seg hjem viser også en lånerente

på 4 prosent i ti år.

Aftenposten gjorde Actas informasjonsdirektør

Rune

Wangsmo skriftlig oppmerksom

på regnestykkene med de lave

rentene onsdag forrige uke. I

mellomtiden har Acta fått mer

dokumentasjon oversendt. I går

kveld kunne likevel ikke Wangsmo

kommentere de to eksemplene

Aftenposten i dag omtaler.

– Vi har ikke forespeilet en flytende

lånerente på 4 prosent i 10

år. Imidlertid kan det bli presentert

ulike regnestykker i møtene,

hvor ulike rentenivåer blir benyttet

for å illustrere ulike avkastningsutfall.

I denne saken

har rådgiveren også fokusert på

andre rentenivåer og presentert

dette for kunden, svarte informasjonsdirektøren

i en e-post 9.

juni.

Men han sier retningslinjene i

selskapet er klare:

– Vårt mål er at rådgiverne

selvfølgelig skal gi et realistisk

bilde av situasjonen. Våre retningslinjer

og opplæring sier at

det er det de skal gjøre.

Bare ett ark. Hverken Bunkholdt,

Askjem eller pensjonisten

som lånte en halv million sier de

kan huske å ha fått presentert

modeller med andre renteforutsetninger

fra Acta.

– Nei, ikke som jeg har fått, sier

den enslige pensjonisten.

– Diskuterte dere risikoen

for renteøkninger i møtet?

– Ikke som jeg kan huske.

Actas investeringsmodell synliggjør

også et annet salgsargument:

Av regnearket fremgår det

at pensjonisten ville spare mellom

5000-8000 kroner i formuesskatt

hvert år på å ta opp lånet

og kjøpe Actas aksjer. Problemet

var imidlertid at kvinnen

bare betalte 1000 kroner i formuesskatt

før investeringen ble

gjort.

lars.magne.sunnana@aftenposten.no

Dette dokumentet fikk Acta-kundene Vigdis Bunkholdt og Solveig Askjem av sin rådgiver. Renten

ble satt til 4 prosent i ti år. Også en annen Acta-kunde fikk renten satt til 4 prosent på sitt regneark.

Hun lånte en halv million for å kjøpe Actas aksjer.

«De oppfører seg på en slik troverdig måte

at det inngir tillit og et inntrykk av soliditet»

Kvinnelig Acta-kunde, pensjonist

Diplom-Is AS er et heleid datterselskap av TINE BA og er markedsleder i Norge med en andel på ca 59 prosent. Vi produserer og markedsfører iskrem og frosne

desserter under varemerkene Diplom-Is, Mövenpick, Mars Ice Creams og Nestlé. Blant våre viktigste merkevarer er Royal, Dream, Valhalla, Bestis, Diplom

Krone-Is, Pin-Up, Lollipop, Diplom Sandwich, Pia, Gullpinne og Triumf. K onsernet har datterselskaper i Sverige og Danmark og er med dette Skandinavias

største iskremprodusent. Våre produksjonsanlegg er lokalisert til Brevik, Rakkestad,Gjelleråsen utenforOslo og Sävedalen vedGöteborg. Netto omsetning i 2007

var 1 241 millioner kroner. Selskapet har 802 årsverk.

Produksjonsdirektør

4 fabrikker i Norge og Sverige, 275 ansatte, teknologi og viderutvikling av produksjonsområdet

Produksjonsdirektør er medlemav konsernledelsen og rapporterer til adm. dir. for konsernet og har ansvaret for hele verdikjeden innen produksjon.

I stillingens ansvarsområde ligger bl.a. produksjonsplanlegging, kvalitet, ISO, HMS, produksjonsutvikling, kostnadseffektivisering mv.

Full utlysning av stilling se:w ww.bjerkeluther.no
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Svarteper i eiendom

CKredittilsynet: Må opplyse om mulig salg

Kjøper du de omtalte

eiendomsproduktene,

som Acta og andre

tilbyr, må du være klar

over risikoen for å bli

låst inne. Du har ingen

lovbestemt rett til

å komme deg ut.

FRANK LYNUM

Det er blitt trangt om plassen for

å komme seg ut døren i ulike investeringsproduker

innen eiendom.

Mange er rett og slett blitt

låst inne, og blir dermed sittende

og se på mens verdiene raser.

Du har nemlig ingen rett til å selge

deg ut før tiden fra et prosjekt,

som gjerne har en bindingstid

på 5-10 år. Du er prisgitt at noen

andre vil kjøpe dine andeler.

– Det er ingen krav om et annenhåndsmarked.

Det kan tørke

ut, sier seksjonssjef Eystein Kleven

i Kredittilsynet til Aftenposten,

og legger til:

– Dette er ikke noe som man

kan regulere ved lov. Imidlertid

er det ikke uvanlig at kundene

har rett på å kunne innløse produktet

mot selskapet.

Kleven presiserer at selskapet

som har konsesjon til å selge finansielle

produkter, plikter å

opplyse om – og i så fall hvordan

– kunden kan komme seg ut av

produktet før forfall.

– Det må opplyses om dette i

prospektet, eller i salgsinformasjonen

til kundene. Det må også

opplyses om hvilken risiko det er

å løse inn før forfall, og kostnader

ved denne innløsningen, sier

han.

Solgt billig. Aberdeen Property

Investors har nettopp slitt

med å innfri andeler for en rekke

av sine kunder, som har ønsket

seg ut av ett av selskapets eiendomsprosjekter.

Aberdeen er i

ferd med å sluttføre salget av eiendommer

verdt over en milliard

kroner, og har solgt betyde-

Får du solgt?

Om du klarer å komme deg ut av en investering, avhenger av vilkårene

du har godtatt når du signerte kjøpsavtalen.

Kjøper du fond med bindingstid, som ikke omsettes på en markedsplass,

har du to muligheter til å komme det ut av fondet før

bindingstidens utløp.

Enten ved at selskapet innløser andelene og tar hele risikoen for

ikke å få videreformidlet dem.

Eller ved at du selv tar hele risikoen på egen kappe. Da blir du låst

inne dersom markedet tørker ut.

fakta

Hellsfyr Panorama inngår i eiendomsproduktene til Aberdeen

Property Investors. FOTO: JON-ARE BERG-JACOBSEN

lig billigere enn det som var verdien

på boligene ved årsskiftet.

Det er nesten utelukkende privatkundene

som har fått kalde

føtter etter at verdiene har rast

nedover det siste drøye halve

året, bekrefter administrerende

direktør Espen Klevmark i Aberdeen

overfor Aftenposten. Nesten

en fjerdedel av privatkundene

har ønsket å selge seg ut.

– Det er verdt å spørre seg om

de private kundene gjør en annen

vurdering enn de institusjonelle

kundene, og hvem som i så

fall gjør den beste vurderingen.

– Hvorfor gjør de to gruppene

så ulike vurderinger?

– Jeg kan ikke svare eksakt på

det. Men private kunder kan

plutselig finne på at de skal sitte

med pengene sine i banken, det

gjør ikke de institusjonelle.

Klevmark understreker at eiendomsinvesteringer

er langsiktige,

og at de pr. definisjon er illikvid.

– Det tar måneder å selge en

eiendom, det tar sekunder å selge

en aksje, sier han.

Boligboblespekulasjonene

øker på også her hjemme etter

hvert som tvangssalgene presser

seg på.

– Tror du det kommer en ny

runde med folk som ønsker å

selge seg ut?

– Det vet jeg ikke, det er umulig

å spekulere i dette. Enten kan

folk tenke at nå er det negativ,

jeg må komme meg ut, eller de

kan tenke at nå skal jeg ikke ut,

for nå er fallet bak oss, sier Klevmark.

Han presiserer at selv om verdiene

har rast i år, så er det mange

som fortsatt har tjent gode

penger på Aberdeen-produkter.

– Fondet vi startet i 2004 hadde

steget med 144 prosent ved

nyttår. Nå har avkastningen

krympet til rundt 100 prosent.

Fondet vi startet høsten 2005 var

opp 46 prosent ved nyttår, nå er

avkastningen borte, men egenkapitalen

er intakt og vi er positive

til markedet fremover.

frank.lynum@aftenposten.no

Fristet

av bedre

avkastning

Rentefesten ga grobunn

for jungelen av tvilsomme

finansprodukter som har

fått mange nordmenn til

å miste penger og nattesøvn,

mener sjefredaktør Tom

Staavi i Dine Penger.

– Mange var lei av lave renter på

sparepengene og ønsket bedre

avkastning. Samtidig har nettet

gjort banktjenester billigere, og

bankene har måttet finne nye

måter å tjene penger på. Det har

gitt en voldsom grobunn for sleipe

økonomirådgivere som

egentlig er selgere, sier Staavi.

Han mener Norges Bank må ta

sin del av ansvaret, med lave styringsrentene

for lenge.

Kamuflert. Ifølge Dine Penger-

redaktøren er de såkalte

strukturproduktene lite annet

enn godt kamuflerte og lite attraktive

lån. Han mener praksisen

minner om ren svindel.

– I prinsippet er det dette banker

og rådgivningsselskaper

som Acta nå har drevet med i

mange år. Nå er krybben tom, og

da bites hestene.

Strukturproduktene har gjerne

det til felles at kundene tar

opp lån ved siden av å investere

oppsparte midler.

– Deretter blir det meste av

pengene ført tilbake til banken,

eller over i obligasjonsmarkedet,

mot at kunden får opsjoner

eller et annet mystisk produkt i

retur. Det er ufattelig hvor mange

milliarder kroner disse selgerne

har fått folk til å låne for å

plassere på nytt til en dårligere

rente, sier Staavi.

Informasjonsdirektør Rune

Wangsmo i Acta Holding sier det

ikke er strukturerte produkter

pensjonistene i Aftenposten-saken

har kjøpt.

– Vi tilbød strukturerte produkter

tidligere, men i denne aktuelle

saken har kundene kjøpt

aksjer i et eiendomsselskap, sier

han. (NTB)

Best på bad!

Bademiljø har i dag ca 120 medlemsbedrifter med ca

800 rørleggere over hele landet. Kjeden har bad og

våtrom som sitt spesialområde og markedsfører seg

under slagordet ”Best på bad!”. Bademiljø ønsker å

stå for faglig dyktighet, pålitelighet og kvalitet. Som

eneste aktør i markedet har vi en egen

garantiordning; 10-årsGARANTI - tett bad. Denne

unike garantien gir vi til våre kunder i

overbevisning om vår faglige kompetanse. For

å gjøre den faglige plattformen enda bedre,

skal vi nå rekruttere en sterk fagperson som

skal styrke vår satsing på våtrom og heve

vår kompetanse ytterligere.

For mer utfyllende informasjon om stillingen, se:

www.bjerkeluther.no

Du vil være ansatt i Bademiljø AS og jobbe sammen med motiverte medarbeidere på Kjedekontoret på Helsfyr.

SomFagsjef vil du være ansvarlig for å skape et godt fagmiljø for bygging av våtrom i kjeden, herunder å:

• Kartlegge kompetansebehov

• Utvikle opplæringsplaner og - materiell

• Gjennomføre kurs og opplæring

• Veilede medlemsbedriftenes våtromsspesialister

Bademiljøs Fagsjef er også Daglig leder av kjedens datterselskap, Norsk våtromsgarantiAS. Selskapets formål er å administrere

kjedens unike 10-årsGARANTI - tett bad! Selskapet har ingen ansatte.Vi søker deg som har lang erfaringmed bygging av våtrom,

og/eller som jobber med våtrom i en konsultativ eller rådgivende stilling.

Fagsjef VVS

Ny stilling • Kompetanseutvikling • Opplæring • Daglig ledelse

«Fortsetter fra forrige side

FREDAG 13. JUNI 2008. UKE 24. NR. ØKONOMI OSLO BØRS +1,3% vNEW YORK +1,2% vLONDON +1,2% vEURO 8,04 v(+0,05 kr.) DOLLAR 5,21 v(+0,06 kr.) OLJE (Brent) 132,41 w(-2,70$)

(kl. 18) Dollar/fat - 1 måned (kl. 18.00)

ukeslutt

Studier viser at tiltak som gir barn

i førskolealder et trygt og stimulerende

læringsmiljø, øker sjansen

for at barnet gjør det godt på skolenog

tar universitetsutdanning og

jobber, i stedet for å være trygdemottager

som voksen.

Les Mari Rege Side 7

Norsk Medisinaldepot AS (NMD) er landets største distributør av legemidler og apotekvarer. Markedsandelen

ligger stabilt på ca 45 prosent. Vi eier og driver den landsdekkende apotekkjeden Vitusapotek, og står også bak kjedekonseptet

Ditt apotek for privateide apotek. I dag teller de to kjedene i overkant av 200 apotek til sammen. NMD har ca 2000

medarbeidere. Selskapet inngår i Celesio-konsernet, som er Europas største legemiddelgrossist og apotekeier.

For å videreutvikle selskapet vil NMD etablere et prosjektkontor som skal bidra til optimale prosjektleveranser. Prosjektkontoret vil

være organisert under enheten Forretningsutvikling, og lokaliseres ved servicekontoret på Kalbakken i Oslo.

Forretningsutvikling – Coaching

Senior prosjektleder

Hvis du har spørsmål om stillingen, ta kontakt med Mercuri Urval ved Inger Marie Bergman på tlf. 936 23 880 eller Marianne Borgen på tlf. 975 59 097.

Vi tar gjerne imot din søknad på www.mercuriurval.no med referansekode «NO-MBO-18445» snarest. Alle henvendelser til Mercuri Urval

behandles konfidensielt, om ønskelig også overfor Norsk Medisinaldepot.

I forbindelse med etableringen av prosjektkontoret søker vi en leder til større prosjekter, en coach og støttespiller

for våre interne og eksterne prosjektledere – og en ressursperson på prosjekt- og porteføljestyring.

Acta på eldresenteret

CRekrutterte eldresenterbrukere på Kolbotn

Pensjonistene på eldresenteret på Kolbotn er en yndet kundegruppe for finansselskapet Acta. Men nå er

døren der stengt for selgere av finansprodukter. Acta ser ingen betenkeligheter med eldresentermøter,

så lenge rådgivningen er god. Side 2, 3 og 4

På eldresenteret på Kolbotn husker de godt at Acta kom på besøk for å verve nye kunder. Fra venstre Kari Sivertsen, senterleder Elisabeth Kjølen, Bjørn Øverland,

Aslaug Haga og Bjarne Bjerke. FOTO: JON HAUGE

FINN STØRRE

ENN AVISENE

Rubrikkportalen Finn.no har

en verdi på 4,7 milliarder, ifølge

mediekonsernet Schibsteds

tilbud til Adresseavisen om

å kjøpe 11,33 prosent for 540

millioner kroner. Det gjør

Finn.no mer verdifull enn

VG og Aftenposten, mener

ledende Schibsted-analytiker.

Side 5

STIV PRIS FOR

TYNT ØL

Det fortelles gjerne vitser om

amerikansk øl, og de faller ikke

ut til det amerikanske bryggets

fordel. Det gir belgiske Inbev

blaffen i, og byr nesten 240

milliarder kroner for amerikanske

Anheuser-Busch, som

er mest kjent for ølet Budweiser.

Siste side
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Følg med på e24.no

Aftenpostens

næringslivsnettsted

Det skjer i dag

SSB: Anslag for investeringer i oljesektoren, Norge.

Norges Bank: Balanse for mai.

Tyskland: Endelig konsumprisindeks for mai.

Japan: Rentemøte.

USA: Konsumpriser i mai, USA og Forbrukerstemning fra Universitetet

i Michigan.

Ny milliardavtale til REC

C REC skal levere silisiumskiver

for 3 milliarder kroner til

Gintech Energy på Taiwan fra

neste år til 2015. Dermed har

REC i løpet av to års tid inngått

kontrakter om salg for 30 milliarder

kroner i perioden 2007 til

2015. Det betyr avsetning for

80 prosent av produksjonskapasiteten

i 2010.

– Det betydelige nivået av

planlagt og pågående kapasitetsekspansjon

gir oss ytterligere

muligheter til å sikre nye

langsikte salgskontrakter som

gir ytterligere klarhet rundt

fremtidig inntekter og resultater.

Denne avtalen gjør oss også

i stand til å utvide vår kundeog

markedsbase ytterligere, sier

konsernsjef Erik Thorsen.

Silisiumskiver, som også kalles

wafere, brukes i solcellepaneler.

REC er verdens største

produsent av silisium som er

rent nok for solceller og silisiumskiver.

(E24/Aftenposten)

Fremtiden ser lys ut for konsernsjef Erik Thorsen og REC.

ARKIVFOTO: JON HAUGE

Biodieselselskap etablert

CXynergo vil produsere diesel basert på trevirke ved Norske

Skog Follum. Nå er selskapet etablert, og første målet er å starte

byggingen av prototypanlegget på Ringerike.

Selskapet håper det kan være i drift mot slutten av 2010, og at

et fullskalaanlegg vil være på plass i 2015. Et slikt anlegg vil kunne

produsere diesel som tilsvarer 15 prosent av det årlige norske dieselforbruket

til transport.

Dieselen vil være nærmest CO2-nøytral, og produksjon av drivstoff

basert på trevirke betyr også at råvarene ikke er i konkurranse

eller konflikt med matproduksjon.

Xynergo eies av Norske Skog, Viken Skog, Allskog, Mjøsen Skog

og Statskog. Rune Gjessing er styreleder og Klaus Schöffel er

administrerende direktør. (NTB)

Rentestup og svekket krone

C Korte renter stupte mens

kronekursen svekket seg videre

i går. Markedet ser nå mot fredagens

amerikanske inflasjonstall,

etter at den amerikanske

detaljhandel viser seg å være

overraskende sterk. I mai økte

detaljhandelen med 1 prosent,

mens det var ventet en vekst

på 0,5 prosent. Oppgangen ses

i sammenheng med skatterabatter

som skal få fart på USAs

økonomi. Tallene styrker muligheten

for renteøkning i USA, og

bidro til at dollaren steg i verdi.

Den norske tremåneders

pengemarkedsrenten, som

danner grunnlag for bankenes

boligrenter, falt 0,14 prosentpoeng

til 6,24 prosent mens

kronen svekket seg mot dollar

og euro. (Reuters/Aftenposten)

Jaktet kunder

CMen nå er døren stengt for Acta

Finansrådgivningsselskapet

Acta rekrutterer

gjerne kunder

på eldresentere. Men

på Kolbotn slipper

de ikke inn igjen.

LARS MAGNE SUNNANÅ

FRANK LYNUM

CARL ALFRED DAHL

JON HAUGE (foto)

Kolbotn/Oslo

Praten går livlig rundt bordet

når pensjonistene ved Kolbotn

Eldresenter i Oppegård kommune

samles til hyggelig lag på eldresenteret.

Her spilles bridge og

bingo, man har quiz og hyggelige

damer serverer både frokost,

lunsj og middag i løpet av uken.

De siste dagene har Aftenpostens

oppslag om Actas salg av

kompliserte og dyre spareprodukter

til eldre vært et populært

samtaleemne over kaffekoppene.

For pensjonistene har sine

egne erfaringer med selskapet.

Høsten 2006 troppet nemlig Acta

mannsterkt opp for å kapre

nye kunder.

– De ville helst ha en liste med

navn på alle som var her, sier

Bjarne Bjerke (80). Selv hadde

han fått forhåndstips om selskapet,

og styrte unna listen som ble

sendt rundt bordene.

– De skapte veldig tillit. De forklarte

på en forståelig måte for

eldre, fortsetter Bjerke.

Peiskos. Det var i den store og

lyse festsalen, der eldresenteret

til daglig holder til, at Actas rådgivere

holdt sin presentasjon. I

et annet rom fikk interesserte

eldre grundigere samtaler med

Acta. Hele vennegjengen Aftenposten

snakket med i går, i alderen

75 til 81 år, var til stede under

salgsfremstøtet.

– De hadde to som satt i peisestuen,

de hadde tent på peisen

og alt var koselig. Det er proffe

folk, sier pensjonert murmester

Bjørn Øverland (75).

Han ble med inn i peisestuen.

– Det var et press om å kjøpe

ditt og datt, sier han.

Svenske bygårder. Øverland

ble deretter invitert til et nytt

møte på Aker Brygge.

– Jeg var på møtet, og de ringte

meg flere ganger, men jeg motsto

presset. Det var snakk om aksjer

i svenske bygårder og store

hus, sier han.

– Det er ikke noe poeng med

utbytte om 15 år, da er jeg jo 95,

sier en av pensjonistene.

Aslaug Haga (81) synes ikke

noe om at eldresenteret blir

salgsarena for finansselgere.

– Jeg synes det er dårlig gjort.

Det er frekt, mener hun.

– Det er lett å gå på. De prøver

å lure deg til å låne, sier Bjerke.

Senterleder Elisabeth Kjølen

Hverken Bjerke, Haga eller

Øverland kjenner noen som

kjøpte Actas aksjer etter møtet.

Men Aftenposten vet at selskapet

fikk i stand minst ett salg etter

sjarmoffensiven på Kolbotn.

Døren stengt. Elisabeth Kjølen

leder eldresenteret i dag,

men hun arbeidet ikke her da

Acta var på besøk. Nå er døren

ettertrykkelig stengt for selgere

av finansprodukter.

– Vi tar ikke i mot noen tilbud

om besøk fra pengeplasseringsselskaper,

sier hun.

Men Acta har ingen betenkeligheter

med å oppsøke eldresentre:

– Ikke dersom rådgivningen

foregår på en god og forskriftsmessig

måte. Vi ønsker

ikke å diskriminere en stor del av

befolkningen fra å kunne orientere

seg innen et viktig område

som de selv finner meget interessant,

sier informasjonsdirektør

Rune Wangsmo.

– Er det vanlig praksis i Acta

å besøke eldresentre for å

få tak i kunder?

– Vi er åpne for å holde innlegg

om sparing og investeringer på

mange ulike arenaer, herunder

Dette

er saken

Aftenposten har de siste

ukene snakket med over 30

eldre investorer i Acta og

ABG Sundal Colliers eiendomsprodukt

Boligutleie

Holding IV AS. Nesten ingen

var klar over at kostnadene

for spareproduktet ligger

mellom 15 og 20 prosent av

investert beløp.

Flere ble rådet til å ta opp

lån på boligen for å øke investeringen.

Minst tre kunder

ble forelagt en boliglånsrente

på 4 prosent i ti år

fremover i Actas investeringsmodell,

noe flere økonomer

mener er altfor lavt.

Acta hevder det tar inntil

tre uker å selge seg ut av investeringene.

Flere kunder

har ventet i inntil 15 uker på

å få ut pengene sine.

Etter oppslagene onsdag

og torsdag denne uken har

mer enn 50 kunder i Acta og

lignende selskaper tatt kontakt

med liknende historier.

fakta

eldresentre. Investeringer og

sparing er noe som også opptar

eldre mennesker.

Han møter liten forståelse hos

generalsekretær Harald Olimb

Norman i Norsk Pensjonistforbund.

– Du gjør bare ikke sånt. Dette

handler om etikk og moral. Enhver

selger må ha en etikk i baklommen.

Du går ikke inn på et

eldresenter og selger et produkt

der tidsperspektivet er mange

år. Det er mangel på moral.

I knipa. Norsk Pensjonistforbund

har fått mange telefoner

fra pensjonister som har stiftet

bekjentskap med Actas selgere.

– De har fortalt om det de opplever

som en aggressiv markedsføring

fra Actas side. De føler seg

litt i knipa, for selgerne er jo høflige,

velkledde unge menn, sier

Norman.

Han advarer pensjonister mot

å ta opp lån og investere i risikofylte

spareprodukter:

– Det er all grunn til å advare

alle pensjonister mot denne type

spekulativ sparing. Siden det

lokkes med høy avkastning, er

det gjerne stor risiko.

Finnair vil sparke 500 på grunn oljepris

C Høye oljepriser og synkende etterspørsel fører til at Finnair

planlegger å kutte 500 årsverk for å spare kostnader. Selskapets

drivstoffregning vil øke med mellom 160 og 180 millioner euro i

år. Det tilsvarer omtrent 1,3 til 1,5 milliarder kroner. I mai varslet

Finnair at overskuddet vil bli svakere enn på samme tid i fjor, og

trafikktall viste at selskapet fløy med flere tomme seter enn tidligere.

(Reuters)

Irak vil ikke øke oljeproduksjonen

C Nok en topperson i ett av

landene som er med i OPEC

(Organisasjonen av oljeeksporterende

land) avviser at produksjonsøkning

vil dempe den

skyhøye oljeprisen. – En økning

av oljeproduksjonen i Saudi-

Arabia eller andre OPEC-land

vil ikke dempe de skyhøye oljeprisene,

sier Iraks oljeminister

Hussain al-Shahristani til Reuters.

Gjennomgangstonen fra

OPEC-medlemmene er at oljeprisen

er et resultat av spekulasjon,

og art det er mer enn nok

tilbud av olje i markedet.

(E24.no)

- Kampanjejournalistikk, hevder Acta

C Acta sendte i går kveld ut lang pressemelding hvor de kritiserer

Aftenposten. «Det er grunn til å tro at Aftenposten fortsetter sin kampanjejournalistikk

mot Acta. Vi er ikke imot pressefrihet. Men vi hadde

ønsket at en avis som Aftenposten hadde rom for en mer etterrettelig

og nyansert dekning i sin journalistikk,» heter det blant annet.

Hele pressemeldingen kan du lese på www.hugin.no
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Fortsetter neste side »

på eldresenteret

CPensjonistforbundet: – Du gjør bare ikke sånt

Bjørn Øverland (75) (t.v.) følte seg presset til å kjøpe Actas aksjer, men sier han sto imot presset. Også eldresentervennene

Aslaug Haga (81) og Bjarne Bjerke (80) var til stede da Acta jaktet nye kunder på Kolbotn eldresenter.

Tror

ikke på

kundene

Acta tror ikke på kunden

som lånte en halv million

kroner etter at hun ble

forespeilet en rente på

bare 4 prosent. Nå får

kvinnen advokathjelp.

I går skrev Aftenposten om den

urealistisk lave renten Acta la

til grunn da selskapet ga investeringsråd

til minst tre kunder

i Oslo-området.

I regnestykker kundene fikk

med hjem, ble de forespeilet at

lånerenten bare ville være på 4

prosent i ti år. Det gjorde regnestykkene

pene for kundene,

og en kvinne i 70-årene lånte

en halv million for å kjøpe Actas

aksjer.

Til tross for at kundene sier

de bare fikk med regneark med

4 prosent rente hjem, fastholder

Acta at det har satt opp regnestykker

med andre, og høyere

renter.

– Er det slik at kundene lyver?

– Nei, vi påstår ikke at de lyver

om at det er presentert en

beregning med utgangspunkt i

flytende rente på 4 prosent.

Imidlertid kjenner ikke rådgiverne

seg igjen i påstanden om

at dette er den eneste beregningen

som er forelagt kundene

i møtene. Våre rådgivere har

hele tiden fremlagt flere ulike

renteberegninger. Enten

skriftlig eller muntlig.

– Hvordan kan dere legge

frem regnestykker der renten

er 4 prosent, når tiårsrenten

er 20 prosent høyere

(0,8 prosentpoeng)?

– Dette kan ha sammenheng

med at renten har vært i utvikling.

Den er altså kun benyttet

som eksempel i møtet, som en

av flere alternative renteberegninger.

Tiårsrenten uttrykker forventet

gjennomsnittlig pengemarkedsrente

de neste ti årene.

Bankrenten ligger gjerne

0,5 til 1 prosentpoeng høyere.

– Er regnestykket på 4

prosent realistisk?

– Dette er av rådgiver benyttet

som ett av flere ulike beregningsgrunnlag.

Det eneste

som er sikkert, er at ingen med

sikkerhet kan vite nøyaktig

hvordan de løpende rentene

utvikler seg. Derfor ulike beregninger.

Får bistand. Oslo-kvinnen

som lånte en halv million kroner

får nå gratis advokathjelp.

Det er Seniorsakens advokat,

Audhild Freberg-Iversen, som

ønsker å se nærmere på saken,

og pensjonisten har gitt Aftenposten

lov til å gi foreningen

hennes telefonnummer.

– Vi vil gjerne prate med

henne. Dette kan gjelde mange

av våre medlemmer, og derfor

vil vi se på denne konkrete saken

først, sier Freberg-Iversen

til Aftenposten.

Nettprat

Forbrukerrådets rådgiver

for bank og finans, Bjørnar

Eilertsen, stiller til nettprat

om sparing og investering

klokken 13. Send inn ditt

spørsmål på ap.no/nettprat

Forbrukerrådet: Hjerterått

Rådgiver Bjørnar Eilertsen

reagerer sterkt på Actas

salgsfremstøt på

eldresenteret i Kolbotn.

– De spiller på folks

samvittighet, sier Eilertsen.

– Jeg skjønner ikke at Acta har

samvittighet til å gå inn på eldresentre

for å selge et helt annet

bilde enn det produktet kundene

blir sittende igjen med. Jeg

mener det er hjerterått, sier Eilertsen,

som er rådgiver innen

bank og finans i Forbrukerrådet.

Han har den siste tiden fått

mange henvendelser fra mennesker

som er bekymret for sine

egne eller familiemedlemmers

investeringer.

– Dette minner litt om pyramideselskapet

T5PCs måte å drive

salg på. De går inn med trente og

garvede selgere, som spiller på

samvittigheten til folk for å selge

dyre produkter. De kompliserte

produktene er ikke engang velegnet

for pensjonister, sier han.

Han mener generelt at Acta tar

altfor mye betalt for sine produkter.

– I regnearkene trekker de fra

renter og så videre, men ikke ett

sted står det tydelig hva de dyre

og dårlige produktene virkelig

koster. Dersom mannen i gaten

skal gå inn i et slikt produkt, må

han få være klar over hva det innebærer,

sier han.

Unyansert. Informasjonsdirektør

Rune Wangsmo i Acta

kjenner seg ikke igjen i Eilertsens

beskrivelse av Actas salgsmetoder.

– Investeringer og sparing

opptar svært mange eldre mennesker.

Derfor blir vi også invitert

til å holde presentasjoner og

innlegg på blant annet eldresentre.

Våre produkter er helt transparente

og regulert av lovverket.

Dersom noen har gjort feil, vil vi

rette opp dette. Men da må vi få

anledning til å gå inn i den enkelte

sak, svarer Wangsmo.

Han avviser Eilertsens sammenligning

med pyramideselskapet

T5PC.

– Dette må nesten stå for Forbrukerrådets

egen regning. Vi

tar gjerne en samtale med Forbrukerrådet

og Eilertsen for å

utdype hvordan vår rådgivning

foregår, da han fremstår veldig

unyansert i sine uttalelser her.

Imøtegår ikke. Wangsmo vil

heller ikke imøtegå Eilertsens

ønske om klarere kostnadsoversikt.

– Dette er regulert gjennom et

omfattende regelverk, som Acta

støtter og etterlever. Dersom feil

er begått, vil vi rette opp dette.

Men da må vi få konkrete saker å

forholde oss til, ikke bare generelle

vendinger fra Forbrukerrådet,

svarer han.

Tips oss

Har du erfaringer med din

bank eller investeringsrådgiver

som du mener andre

bør få høre om? Ta kontakt

med våre journalister.

Lars Magne Sunnanå

95 29 02 15

lars.magne.sunnana

@aftenposten.no

Carl Alfred Dahl

93 89 56 94

carl.alfred.dahl

@aftenposten.no
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«Fortsetter fra forrige side Turistene legger

igjen mer penger

CForbruket til utenlandske

turister på norgesbesøk har

økt med 7 milliarder kroner

på fem år. I fjor la turistene

igjen 16,6 milliarder kroner.

Sommerturistene brukte i

gjennomsnitt om lag 930 kroner

pr. døgn, viser tall fra

Transportøkonomisk institutt.

Mens en svensk bilturist om

sommeren brukte 390 kroner

i døgnet, svidde britiske og

amerikanske flyturister av

omkring 2000 kroner. Da er

flybilletten og andre forhåndsbetalte

utgifter regnet

med. Totalt sett legger tyskere

og amerikanere mest penger

igjen på ferie i Norge.

(NTB)

Tatt på

sengen av

storeier

Bak ryggen på ledelsen

og styret i Aker Yards har

den franske stat og Aker

Yards’ koreanske storaksjonær

avtalt at franskmennene

skal inn på

eiersiden i Aker Yards’

franske verft.

CHRISTIAN H. HARALDSEN

Den franske regjeringen vil

sikre seg 34 prosent av aksjene

i Aker Yards Frankrike, for

å få mulighet til å blokkere

for salg eller nedleggelse av

verftene. Ifølge en melding

fra president Nicolas Sarkozys

kontor har verftene utstyr

og ferdigheter som er viktige

for den franske marinen.

Nå har franskmennene

inngått en avtale med Aker

Yards største aksjonær, koreanske

STX, om å kjøpe seg

inn. Ledelsen og styret i Aker

Yards har ikke visst noe om

forhandlingene før avtalen

ble kjent gjennom nyhetsbyråer

i går. Selskapet hadde

fortsatt ikke fått informasjon

om avtalen fra STX i går ettermiddag.

– Vi regner med at vi får

mer informasjon om denne

saken etterhvert, sier kommunikasjonsdirektør

Torbjørn

Andersen.

Helt ukjent. Han poengterer

at Aker Yards aldri har

vurdert å selge seg ned i sitt

franske datterselskap, som i

første rekke bygger ferger og

cruiseskip. Verftet er blant

Europas største, og kan også

bygge hangarskip.

Avtalen er i første omgang

bare et forslag til om å selge

aksjer til Frankrike.

– Dette er en industrielt interessant

løsning, men det er

selvfølgelig avhengig av at

styret i Aker Yards og andre

aksjonærer er enig, sier Henrik

Halvorsen, som er STX’

pressetalsmann i Norge.

Han påpeker at STX ikke

kan avtale salg av aksjer i

Aker Yards’ franske datterselskap.

Koreanerne har kun

opptrådt som aksjonær, og

ikke på vegne av Aker Yards.

christian.haraldsen@aftenposten.no

Kredittilsynet tar

de verste først

CHar avdekket en rekke omfattende lovbrudd i finansbransjen

Acta er ett av 10-12

selskaper Kredittilsynet

endevender i en storstilt

granskning av

finansrådgivningsbransjen.

Tilsynet

varsler at verstingene

snarlig vil bli kastet

ut av markedet.

Ny lov om verdipapirhandel

Trådte i kraft 1. november 2007.

Målet er å bedre investorbeskyttelsen på tvers av landegrensene

og å skape ett marked for finansielle tjenester i Europa.

Alle kunder skal klassifiseres, og det skilles skarpt mellom profesjonelle

og ikke-profesjonelle kunder.

fakta

– Acta er ett av selskapene vi har

hentet inn materiale fra, og som

vil bli gjenstand for nærmere

undersøkelser når vi har kommet

igjennom en del av det vi

har på listen. Foreløpig har vi

nok av andre saker som vi må

løfte først, sier seksjonssjef Eystein

Kleven i Kredittilsynet til

Aftenposten.

– De groveste overtramp.

Noen måneder etter at den nye

loven om verdipapirhandel,

hvor det skilles skarpt mellom

profesjonelle og ikke-profesjonelle

kunder, trådte i kraft høsten

2007, kastet tilsynet seg over

både nye og gamle aktører i finansrådgivningsbransjen.

Tilsynet

har hentet inn informasjon

fra 10-12 ulike selskaper, og sitter

nå med et foreløpig bilde av en

bransje som er kjent for å ta seg

godt betalt for sine råd.

– Det er et variert bilde. Vi har

avdekket de groveste overtramp

hos noen selskaper, mens andre

har bedrevet god rådgivning, sier

Kleven.

Selv om ikke konklusjonene er

gjort ennå, så varsler tilsynet at

det vil trekke tilbake konsesjoner.

– I de groveste tilfellene vil vi

ta foretakene ut av markedet, sier

Kleven.

Tilsynets undersøkelser har

avdekket en rekke omfattende

lovbrudd, og har allerede fått

konsekvenser for én finansinstitusjon,

Glitnir, som valgte å levere

tilbake sine tillatelser.

Systematisk frem. Aftenposten

har de siste dagene skrevet

om Acta, og omtalt historiene til

en rekke kunder som reagerer på

råsalg, høye gebyrer og kompliserte

produkter.

Kleven vil ikke varsle reaksjoner

mot Acta på grunnlag av disse

sakene.

– En undersøkelse av enkelttilfeller

er en omfattende oppgave.

Vi må nødvendigvis gå dypere og

bredere enn hva som er tilfelle

med de eksemplene som Aftenposten

har sett på, sier han.

Tilsynet vil ta verstingene

først.

– Vi går systematisk frem, og

det er ikke tilfeldig hvem vi ser

på først. Det gjelder å få håndhevet

loven mot de verste utvekstene

først, og så bevege seg

innover, sier Kleven.

Dette er noe av det tilsynet har

avdekket så langt:

, Det selges for mye av kompliserte,

strukturerte produkter.

– Rådgiverne burde heller i mye

større utstrekning anbefale og

selge enkle produkter, som ordinære

fond, aksjer og obligasjoner,

sier Kleven.

, Selskapene tar seg for godt betalt.

– Kundene må betale så mye i

kostnader, honorarer og gebyrer

at det svekker avkastningspotensialet

betydelig.

Dersom dette resulterer i at investeringen

ikke kan regnes som

egnet for kunden, bryter selgeren

loven når produktene anbefales

og selges til kunden.

– Det er selgerens hovedansvar

å påse at investorenes interesser

ivaretas, og at kunden får

den nødvendige informasjon, sier

Kleven.

Han vil ikke gå inn for en standardisering

i måten selgerne

presenterer informasjon om

produkt og kostnader på.

– Produktene og noen av aktørene

er ennå så nye. Vi må se etter

hvert, hva som er hensiktsmessige

grep.

– Betyr det at kundene blir

prøvekaniner frem til tilsynet

har konkludert?

– Det vil jeg ikke si. Det vi hittil

har sett, viser at loven er effektiv

nok. Det som blir avgjørende, er

om vi får gjennomført nok kontroller,

sier Kleven.

frank.lynum@aftenposten.no

Seksjonssjef Eystein Kleven i Kredittilsynet går hardt ut mot investeringsrådgivningsselskapene etter at tilsynet har avdekket

en rekke omfattende lovbrudd. Nå varsler Kleven at konsesjoner vil bli trukket tilbake.
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Aftenpostens

næringslivsnettsted

Citibank kaprer DnB NOR-kunder

C Citibank vil nå utfordre de etablerte kredittkortselskapene i

Norge. I første omgang skal banken levere kredittkort for Shell,

som hittil har samarbeidet med DnB NOR. Det betyr at rundt

50 000 kunder får nye kredittkort. Det nye kortet gir bonus til kundene,

som er en type rabatt som ser ut til å være på fremmarsj i

Norge. Ifølge markedsdirektør Alexander von Hirsch i Citibank vil

banken lansere nye kredittkort som skal ha spennende egenskaper,

men han vil ikke røpe hva banken planlegger ennå.

Citibank er en av verdens største banker, og har 140 millioner

kortkunder i over 40 land. I Norge har Citibank drevet med forbrukslån

siden 2000.

Citibank vil ha flere norske kredittkort-kunder.

Hydro har fått advarsel for innsidehandel

C Norsk Hydro har mottatt en

skriftlig advarsel fra den nordiske

kraftbørsen Nord Pool om at

selskapet har brutt reglene om

innsidehandel.

Advarselen kommer i forbindelse

med en transaksjon

17. april i år. I advarselen heter

det at den aktuelle hendelsen

ble foretatt uten at den interne

informasjonen ble bevisst utnyttet,

og at informasjonen

dermed ikke ble misbrukt.

Transaksjonen ga ikke Hydro

urettmessig vinning. Foreløpige

undersøkelser tyder på at

hendelsen var et resultat av

uoppmerksomhet, og ikke

mangler ved eksisterende regelverk.

(NTB)

TeliaSonera vil ha 60 kroner aksjen

C TeliaSonera skal være villig til å godta et bud fra France Telecom,

dersom franskmennene sukrer sitt bud, skrev Financial Times

i går. TeliaSonera ønsker at budet heves fra 55,62 svenske kroner

til 60 kroner aksjen, ifølge en anonym kilde. Financial Times har

tidligere vist seg å ha gode kilder i franskmennenes leir.

France Telecom har gjentatte ganger sagt seg uvillige til å øke

budet, men ifølge FTs kilder er de forberedt på å øke budet dersom

TeliaSonera går med på å en samtale.

TeliaSoneras styre og den svenske regjeringen, som eier 37 prosent

av selskapet, har avvist France Telecoms bud fordi de mener

det er for lavt. Dersom selskapene likevel slår seg sammen, blir

dette verdens fjerde største mobilselskap og tredje største bredbåndsleverandør.

(E24.no)

Vi skal bli best på elektronisk forvaltning

C Nærings- og handelsdepartementet

kunngjorde i går at

det vil satse tungt for at Alltin

skal bli det beste verktøyet for

elektronisk forvaltning.

– Med dette viser regjeringen,

med næringsministeren i

spissen, at det skal satses tungt

for at Norge skal bli verdensledende

på dette området, sier

Erik Fossum, leder for styringsgruppen

for Alltin II-prosjektet

og direktør ved Brønnøysundregistrene.

Den samlede verdien på kontraktene

rundt prosjektet ligger

mellom 550 og 700 millioner

kroner, og to firmaer er innstilt

til å få kontraktene. Basefarm

AS er innstilt til driftskontrakten

og Accenture er innstilt til

kontraktene for applikasjonsforvaltning

og videreutvikling.

- Som om de s

CBer Acta finne minnelige løsninger

Finansminister Kristin

Halvorsen reagerer

sterkt på Actas salgsmetoder.

– De går inn i

en intimsfære som gjør

at salgsprosessen blir

veldig koselig og hyggelig,

mens det er mange

penger på spill, sier

hun.

Kristin Halvorsen er opprørt over Actas sa

serte spareprodukter granskes.

FRANK LYNUM

LARS MAGNE SUNNANÅ

MARIUS MØRCH LARSEN

JON HAUGE (foto)

Finansminister Kristin Halvorsen

har tidligere bedt Kredittilsynet

granske aktørene i finansrådgivningsbransjen

nøye. Men

etter Aftenpostens artikkelserie

med fokus på Actas salgsmetoder

og kompliserte kostnadsstrukturer,

føler hun det er behov

for å ta nye grep.

– Jeg sender i dag et nytt brev

til Kredittilsynet, der jeg ber

dem gå gjennom salgsmetodene

og måten markedsføringen av

disse spareproduktene skjer på,

sa Halvorsen da Aftenposten

møtte henne i går.

Spiller på følelser. Acta har

blant annet blinket ut pensjonister

og eldre i sine salgsfremstøt. I

går skrev Aftenposten at de rett

før jul i 2006 oppsøkte Kolbotn

eldresenter. Finansministeren

liker slett ikke det hun har lest.

– Dette er jo gjennomført som

om det er Tupperware de selger,

raser Halvorsen.

Hun mener Acta på denne måten

forsøker å sette følelser i

sving. Acta forteller i en pressemelding

at de har vært på ulike

eldresentre.

– De går inn i en intimsfære

som gjør at salgsprosessen blir

veldig koselig og hyggelig, mens

det i virkeligheten er veldig

mange penger på spill. De lager

sånn Tupperware-stemning. Det

er greit dersom det gjelder produkter

for noen hundrelapper,

men her kan folk finne på å gå

inn i kontrakter som gjør at de

taper sparepengene sine, sier

Halvorsen.

– Strengt lovverk. Hun vil

ikke si om hun mener det er uetisk

å troppe opp på eldresenteret,

men hun skjønner at folk

kan oppfatte det slik.

– Ja, det skjønner jeg, fordi det

er å gå inn i en sfære som oppfattes

som mer privat enn i banken.

Dette er en av de tingene jeg

nå ber Kredittilsynet se på.

Finansminister Halvorsen sier

at det er Kredittilsynet som skal

vurdere om Acta har brutt loven.

– Lovverket her er veldig

strammet opp. Det er ikke lov til

å selge et produkt som kunden

ikke forstår, eller som ikke passer

for kunden, eller hvor kunden

ikke kan håndtere eller forstå

risikoen, sier hun.

Det frikjenner ikke Acta at de

har solgt produktene før den nye

loven trådte i kraft i november

2007, mener Halvorsen.

– Det er uansett ikke lov til å

bryte god forretningsskikk.

– Har Acta brutt loven her?

– Jeg kan ikke dømme ut fra

det som er kommet frem i Aftenposten,

men at det er alvorlig,

det kan alle se. Det ser ut som om

folk har gått inn i sparekontrakter

som de ikke har forstått, sier

Halvorsen.

– Er lovverket godt nok?

– Nå er lovverket på dette området

knallhardt. Det går ikke an

å legge et større ansvar på disse

selgerne, enn det vi har gjort, sier

Halvorsen.

– Er det aktuelt å stille

strengere krav til hvordan

selgerne opplyser om honorarer,

gebyrer og andre kostnader?

– Det kan være noe å hente på

det. Men da blir problemet at

disse produktene er veldig forskjellige

og kompliserte. Mange

av dem er ikke egnet til privatkunder

i det hele tatt, og egentlig

bare for den som har som heldagsjobb

å følge med på hvordan

markedet går.

– Ikke omsorgspersoner.

– Forbrukerne må ikke ha et forhold

til de som jobber i bank eller

finansinstitusjoner, som om

de er omsorgspersoner. Dette er

selgere. Og måten de betales på

er sånn at den kan være med på å

fyre opp under salgsmetoder

som er på kanten av loven, eller

over kanten.

Hun kommer også med en

henstilling til Acta: – De er veldig

lite tjent med å ha utilfredse

kunder. Jeg oppfordrer sterkt, av

hensyn til eget renommé, å komme

kundene i møte og finne minnelige

løsninger .

Dette er saken

Aftenposten har snakket med over 30 eldre investorer i Acta og

ABG Sundal Colliers eiendomsprodukt Boligutleie Holding IV AS.

Nesten ingen var klar over at kostnadene for spareproduktet ligger

mellom 15 og 20 prosent av investert beløp.

Flere ble rådet til å ta opp lån på boligen for å øke investeringen.

Minst tre kunder ble forelagt en boliglånsrente på 4 prosent i ti år.

Acta hevder det tar inntil tre uker å selge seg ut av investeringene.

Flere kunder har ventet i inntil 15 uker.

Etter oppslagene denne uken har mer enn 50 kunder i Acta og lignende

selskaper tatt kontakt med liknende historier.

I går fortalte vi om Actas salgsmøte på Kolbotn eldresenter.

fakta

Brevet

Les hele brevet fra finansministeren

til Kredittilsynet

på nett.

Meninger

«Finansministeren bærer sin

del av ansvaret for hvordan

statsautoriserte pengeflyttere

opptrer»

Les Ola Storengs

kommentar
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Skoleledere dømt for millionbedrageri

C To tidligere ledere ved en videregående skole ble i går funnet

skyldig i å ha tatt imot for mye midler til drift fra det offentlige. De

to ble dømt til 1 år og ti måneder i fengsel, hvorav kun 2 måneder

ble gjort betinget.

De tidligere skolelederne er dømt for grovt bedrageri fra daværende

kirke-, undervisnings- og forskningsdepartementet i perioden

2000 til 2002. De domfelte drev en privat videregående skole,

og det var i forbindelse med utbetaling av støtte at de domfelte

innrapporterte støtte for elever til linjer skolen ikke var godkjent

for, og oppga personer som aldri har vært elever ved skolen. Dermed

utbetalte staten 13 millioner kroner for mye.

Mennene er i tillegg i dømt å betale tre millioner i skadeerstatning

til staten.

Lørdag 14. juni 2008 En tidligere Statoil-ansatt skal ha fått både steambadstu ØKONOMI 19

og reise til Rio de Janeiro fra en leverandør til Snøhvitfeltet.

Nå er han tiltalt for grov korrupsjon. Side 20

selger Tupperware

CVil at Kredittilsynet skal granske salgsmetodene

algsmetoder, som Aftenposten har skrevet om denne uken. Derfor sendte hun i går brev til Kredittilsynet, der hun spesifikt ber om at salgsmetoder og markedsføring av kompli-

Trist, og ufortjent

ener de ikke har noe å skjureagerer

sterkt på Kristin

sens karakteristikk av Acivere

som hyggelige «tupe

»-selgere.

ersom dette stemmer, er

finansministers karakteav

våre ansatte trist, og

nt. De kan være hyggelige,

et er ikke Tupperware de

sier informasjonsdirektør

Wangsmo.

som hun baserer sin kunnm

Acta på artikler i Aftenkan

vi forstå det. Derfor

vi – nok en gang – å invitere

Halvorsen ned til oss, sier

han videre. Wangsmo er ikke enig

i at deres ansatte bygger opp en

falsk tillit hos potensielle kunder.

–Vi har en god og nyttig dialog

med Kredittilsynet, sier han.

– Halvorsen synes Acta bør

hjelpe de kundene som føler

seg lurt, og komme til en minnelig

løsning med dem. Vil dere

det?

–Af tenposten har ikke funnet

kunder som er lurt, men noen få

kunder som er skuffet. For øvrig

vil vi nå – som alltid – rette opp i

eventuelle feil som er gjort, svarer

Wangsmo.

Nettprat om Acta

C I går svarte Forbrukerrådets

Bjørnar Eilertsen leserne:

Jeg har i flere år handlet strukturerte

spareprodukter i Nordea, med avkastning

knyttet mot kraftmarkedet. Jeg

har tjent meget godt på disse investeringene.

Hvorfor skal det da være så

vanskelig å få kjøpt slike i fremtiden?

Garantert nedside og opptil 140 prosent

avkastning på vel 2 år. Hvorfor

skal dere og Kredittilsynet stoppe våre

muligheter for å investere så lurt?

Ola Hurlen, Haram

Da har du vært heldig. Det er dessverre

mange som ikke deler din erfaring.

Strukturerte spareprodukter

passer for de som virkelig forstår

risiko, tilgjengelighet til investeringen

og pris. Dette er såpass kompliserte

finansielle produkter at det

burde vært forbeholdt profesjonelle

investorer. Inntjeningen på disse produktene

har også vært uforholdsmessig

høy for bankene. Bjørnar Eilertsen

Har Acta noen gode investeringsløsninger,

eller er du kritisk til alt de tilbyr?

Harald, Stavanger

Så lenge man skjønner hva man kjøper,

så er jeg ikke kritisk. Men i det ligger

at du skal kjenne til hvor mye det

koster, hvilken tilgjengelighet du har

til pengene og hvilken risiko det er for

å tape pengene dine. Dette har ikke

Acta opplyst til de forbrukerne jeg har

snakket med. Bjørnar Eilertsen

Tupperware

CI 1938 var Earl Silas

Tuppers selskap Tupperware

Plastics Company den

første som anvendte polyeten

i husholdningsvarer.

Han registrerte varemerket

Tupperware i 1947. På slutten

av 1940-tallet startet

selskapet med direktesalg.

Et homeparty blir organisert

av en konsulent hjemme

hos en vert, som byr

inn venner og naboer for

en demonstrasjon. Verten

belønnes med takkegave

og gratis produkter, ut ifra

salgsmegden.
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pengene

dine

På ett år har nordmenns internetthandel

økt med 28 prosent, og norske

nettbutikker tar en stadig større

del av kaken. Marita Jagerstein har

kjøpt kjole på nettet. Side 14 og 15

ODD AUKRUST

DØDE SØNDAG

Odd Aukrusts modell for

norske lønnsoppgjør lever i

beste velgående etter 40 år:

Industrien skal sette rammen

for lønnstilleggene. Den

tidligere forskningsdirektøren

i Statistisk sentralbyrå

preget norsk økonomi og

norske økonomer fra slutten

av krigen og helt frem til jappetiden

på 1980-tallet. Søndag

døde han, 92 år gammel.

Side 6

Odd Aukrust

BILL GATES

STARTER

DET NYE

LIVET

Fredag slutter gründer

og frontfigur Bill

Gates i Microsoft. Nå

skal mannen som er

elsket og hatet i ITverdenen

bruke tiden

på å gi bort sin enorme

formue til verdens

fattige og syke.

– Gates har betydd

mye for IT-industrien,

og har sørget for å

gjøre datateknologien

tilgjengelig for

folk flest, men nå har

tiden løpt fra ham.

Verden går videre,

mener kjente norske

IT-profiler.

Side 2 og 3

Gates kan koste på seg

et fornøyd smil og en

skål etter innsatsen i

Microsoft. Nå skal kan

jobbe med å bruke formuen

sin. ARKIVFOTO: AP/SCANPIX

Konsesjonene ryker

CFinansrådgivere mister retten til å drive

Kredittilsynets offensiv mot grums i finansrådgivningsselskaper får konsekvenser. I går kveld fikk minst

to selskaper fax fra tilsynet, med beskjed om at konsesjonene trekkes tilbake. Stavanger-baserte Caveo, der

Storebrand er største aksjonær, og Totalvekst, som holder til i Oslo og Bærum, mister retten til å drive

finansrådgivning. Selskapene får likevel drive videre mens ankene behandles. Side 4 og 5

KJEMPEGEVINST

FOR INNSIDERE

Ingen av medlemmene i det

påståtte innside-nettverket

rundt Acta-gründer Fred Anton

Ingebrigtsen hadde drevet

med særlig aksjehandel

før 2005. Men i løpet av de to

neste årene håvet de inn 210

millioner på aksjespekulasjon,

og det var de enorme

gevinstene som fanget politiets

oppmerksomhet. I går

ble en syvende mann siktet i

saken. Side 5

ETIKETTE

PÅ NETTET

To av tre nettbrukere føler

usikkerhet rundt sin egen

adferd på nettet. Nå er det

hjelp å få. Det prestisjetunge

britiske forlaget Debrett’s

har laget gode råd om god

etikette på Facebook. Bruk

alltid dine gode manerer når

du er på nett, er ett av dem.

Siste side
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Innside-nettverket tjente 210 millioner

På to år tjente det påståtte

innside-nettverket rundt

Acta-gründer Fred Anton

Ingebrigtsen 210 millioner

kroner på aksjespekulasjon.

I går ble en syvende mann

siktet i innsidesaken.

SVEINUNG W. JENSEN

Sandnes

– Vi mener vi står overfor en organisert

gruppe. Men måten de

er knyttet til

hverandre,

ønsker vi ikke å

si noe om, sier

politiadvokat

Gro Stangeland

ved Rogaland

politidistrikt.

Rundt klokken

08.30 i går

morges banket politiet på døren

hjemme hos en 59 år gammel

mann i Bærum. Mannen ble pågrepet

og huset hans ransaket.

Med seg tok politifolkene flere

dokumenter, datautstyr og en

mobiltelefon.

Også en annen privatbolig i

Bærum ble ransaket i forbindelse

med arrestasjonen.

59-åringen satt i hele går i avhør

hos Økokrim i Oslo. Han er

den syvende personen som er

siktet for å ha misbrukt innsideinformasjon

gitt av Fred Anton

Ingebrigtsen.

– Vi vurderer fortløpende om

vi skal begjære varetektsfengsling

av ham, sier Stangeland.

De som fra før av er siktet i saken

er Fred Anton Ingebrigtsen

og hans svoger, som begge er varetektsfengslet,

Ingebrigtsens

søster og halvbror, en 49 år gammel

investor med tilhold i Marbella

samt en 43-åring fra Randaberg.

Aksjeeventyr. Også bærumsmannen

har kjøpt og solgt Actaaksjer

i stort omfang. Aksjene

har han kjøpt som privatperson,

og ikke gjennom et investeringsselskap.

Politiadvokat

Gro Stangeland

Oljefunn

i 15 letebrønner

C Det er stadig høy leteaktivitet

på norsk sokkel. 22 letebrønner

er avsluttet hittil i år.

Det er gjort funn i 15 av disse.

Åtte i Nordsjøen, seks i Norskehavet

og ett i Barentshavet.

– Så langt i år er det påbegynt

26 letebrønner, sier fagsjef

konsesjonspolitikk Sigrid

Borthen Toven i Oljeindustriens

Landsforening (OLF). Men

hun påpeker at mangelen på

større funn er en utfordring

på grunn av nedgangen i oljeproduksjonen.

(NTB)

Kredittilsynet inndrar

CStorebrand kan tape 100 millioner

Kredittilsynet trakk i

går konsesjonene til

minst to finansrådgivningsselskaper

etter vårens

tilsynstokt i sparebransjen.

LARS MAGNE SUNNANÅ

FRANK LYNUM

CARL ALFRED DAHL

Sent i går ettermiddag våknet telefaxene

til liv i kontorlokalene

til rådgivningsselskapene Caveo

og Totalvekst. I meldingene fra

Kredittilsynet, som er på over 20

sider, ble selskapene forklart

hvorfor deres konsesjoner trekkes

tilbake.

Tilbaketrekkingene er

gjort med såkalt utsatt virkning,

og vedtakene kan ankes

til Finansdepartementet.

Selskapene får derfor lov til å

drive videre inntil ankespørsmålet

er avgjort i departementet

eller eventuelt i

domstolene.

Kredittilsynsdirektør Bjørn

Skogstad Aamo ville i går kveld

ikke snakke med Aftenposten

om sine faxer.

– Vi kan ikke kommentere

denne saken i kveld, sa han.

– Dette vil vi informere markedet

likt om. Men jeg kan bekrefte

at det kommer en melding fra

oss denne uken, og det blir ikke i

slutten av uken.

Skogstad Aamo ville heller

ikke si det er sendt skjebnefaxer

også til andre rådgivningsselskaper.

For under to uker siden

sa tilsynets avdelingsdirektør

Eystein Kleven til Aftenposten

at det er avdekket en rekke omfattende

lovbrudd hos flere av de

10-12 selskapene som har fått besøk

i vår.

– Det er et variert bilde. Vi har

avdekket de groveste overtramp

hos noen selskaper, mens andre

har bedrevet god rådgivning. I

de groveste tilfellene vil vi ta foretakene

ut av markedet, sa Kleven.

Tilsynet har tidligere i år slått

ned på kritikkverdig rådgivning.

I april førte tilsynets kritikk til at

Glitnir Privatøkonomi leverte

inn sin konsesjon. Tilsynet mente

Glitnir prioriterte sin egen

inntjening fremfor kundenes interesser.

Caveo har mellom 10 000 og

13 000 kunder. Inntil videre vil

disse kundene trolig ikke rammes

av vedtaket. Men om ikke

ankene fører frem, er det kroken

på døren for selskapet. I tillegg

til egne eiendomsprodukter, har

Caveo solgt produkter fra Storebrand,

DnB NOR og Orkla Finans.

Krisemøte. I 19.00-tiden i går

kveld var Caveo-styret samlet for

å diskutere den dramatiske beskjeden

fra tilsynet. Kommunikasjonsdirektør

Terje Berland

sier selskapet vil anke konsesjonsvedtaket.

– Vi har allerede bestridt flere

forhold. Vi er ikke enige i at vi

har brutt verdipapirhandellovens

krav til god forretningsskikk,

sier han

Berland sier Caveos egen gjennomgang

av kundeforholdene

som tilsynet har gransket viser

at kundene har fått «meget god»

avkastning. Selskapet erkjenner

likevel at det ikke har spesifisert

kundenes kostnader godt nok,

og at det i ett av 15 undersøkte

tilfeller er gitt råd som har medført

at kunden har fått for høy

rente- og likviditetsrisiko.

Berland er likevel sterkt kritisk:

– Dersom tilsynets vedtak er

uttrykk for gjeldende norsk verdipapirrett,

vil det ikke kunne

gis konsesjon til andre verdipapirforetak

enn de som er uavhengige

investeringsrådgivere

og som bare leverer andre leverandørers

produkter, og utelukkende

de produktene som til enhver

tid måtte ansees som verdipapirmarkedets

billigste. Alle

andre aktører vil per definisjon

opptre i strid med det angivelig

generelle kravet om å tilby konkurrentenes

produkter, dersom

disse er rimeligere, sier Berland.

Kredittilsynets

raid

Ny lov om verdipapirhandel

trådte i kraft 1. november i

fjor.

Kredittilsynet har satt store

krefter inn for å sjekke om loven

følges, og har vært på

stedlig tilsyn hos 10-12 finansrådgivningsselskaper.

Målet med den nye loven er å

bedre investorbeskyttelsen på

tvers av landegrensene og å

skape ett marked for finansielle

tjenester i Europa. Alle

kunder skal klassifiseres, og

det skilles skarpt mellom profesjonelle

og ikke-profesjonelle

kunder.

Caveo

Dagens eiere kjøpte selskapet

av Skandiabanken i 2002.

Storebrand er største eier,

med 48,5 prosent.

Tilbyr økonomisk rådgivning

og spareprodukter for privatkunder

fra 12 salgskontorer

over store deler av landet.

Omsatte i 2007 for rundt 80

millioner kroner, og har 90 ansatte.

Har blant annet egne spareprodukter

i det norske eiendomsmarkedet.

Totalvekst

Grunnlagt i 2005 av Marius

Lund (35) og Eirik Furuseth

(30), som fortsatt eier en

halvpart hver.

Tilbyr økonomisk rådgivning

og spareprodukter for privatkunder

fra sine kontorer i Oslo

og Bærum.

Omsatte i 2007 for 19,5 millioner

kroner, som ga et resultat

før skatt på 2,4 millioner

kroner.

Leverer fond fra blant andre

Skagen, East Capital og Holberg.

fakta

Tips oss!

Har du erfaringer med spare- og

investeringsrådgivere?

Carl Alfred Dahl, 93 89 56 94

carl.alfred.dahl@aftenposten.no

Lars Magne Sunnanå, 95 29 02 15

lars.magne.sunnana

@aftenposten.no

Frank Lynum, 98 20 33 08

frank.lynum@aftenposten.no

fakta

Storebrand-selskapet Caveo har fått stoppordre fra Kreditttilsynet.

FOTO: ANDERS MINGE/STAVANGER AFTENBLAD

Følg saken på e24.no

Aftenpostens

næringslivsnettsted

Vil selge som før

– De trekker konsesjonen

vår. Jeg har ikke fått lest

hele dokumentet ennå,

faxen står og pumper her

akkurat nå, sa

administrerende direktør

Marius Lund i Totalvekst til

Aftenposten i går kveld.

Selskapet har ifølge Lund hatt

konsesjon siden mai 2007.

– Vi er både overrasket og oppgitte

over at tilsynet kan trekke

en slik konklusjon basert på vår

virksomhet. Her har tydeligvis

ikke våre argumenter nådd

frem. Vår forretningsfilosofi er

at rådgivningen skal ta utgangspunkt

i kundens beste, sier

Lund.

Han mener Kredittilsynet fokuserer

for mye på mindre detaljer.

– Tilsynet har et veldig fokus

på produkter som har en tilsynelatende

høy inntjening for

oss. Men de går glipp av det

store bildet. Vi har i overkant

av fem prosent i gjennomsnittlig

margin på våre kunder, sier

Lund.

Medhold. Han sier Totalvekst

kommer til å anke avgjørelsen

til Finansdepartementet.

Dermed mener han at

vedtaket fra Kredittilsynet

ikke har noen umiddelbare

konsekvenser for driften.

– Det er viktig å presisere at

dette ikke har noen betydning

for våre kunder eller våre ansatte.

Vi driver innenfor norsk lov

og god forretningsskikk, som

vi har gjort hele veien, frem til

klagen er behandlet av departementet.

Vi regner med at

saksbehandlerne i departementet

gir oss medhold, sier

Lund.
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Konferanse

8 konferansesaler (opptil 250 pers.).

Moderne AV-utstyr og trådløst bredbånd.

160 senger fordelt på 84 velutstyrte rom.

Levende musikk 6 kvelder i uken.

Restaurant og bar.

Skansgården

Hotellets herregård fra 1700-tallet.

20 senger. Møterom til 50 personer.

Kongsvinger Festning

fra 1600-tallet.

100 senger.

Kurs/konferranse

Overnatting

Festsaler

Komandantboligen

Kongerommet

Slaveriet

Museum

Skansgården Kongsvinger Festning

Tlf. 62 88 81 80

www.vinger.no

Konferanse - ca. en time fra

Oslo og Gardermoen.

14.000 dekar eget jakt- og aktivitetsterrreng.

Kjeller Vest · 2007 Kjeller · Tlf. 815 58 58 2

Bestill GRATIS

katalog på

tlf. 815 00 341

Det tas forbehold om utsolgte varer. Frakt kommer i tillegg.

Se flere Superpriser på www.nvk.nu

Se også priser på spesial mål!

Vi introduserer priser

SUPER du garantert vil like

PRISER

GARANTERT

BILLIG Type 617

89 x 89 cm 2.675,– –

89 x 99 cm 2.795,– –

99 x109 cm 2.895,– 3.845,–

109 x109 cm 2.895,– –

109 x 119 cm 2.995,– 4.195,–

119 x 119 cm 2.995,– 4.345,–

Umalt

Sidehengt m/sprosser

· Dansk produsert

· DVC godkjent

· 5 års garanti

· Superlavenergiglass

Hvitmalt

SUPER

PRIS

99 x 109 cm

3.845,–

SUPER

PRIS

99 x 109 cm

2.895,–

på aksjehandel

Hvor mye 59-åringen har tjent

på aksjehandel de siste årene, er

ikke kjent. Men en oversikt Aftenposten

har utarbeidet viser at

de øvrige siktede i kretsen rundt

Acta-gründeren i løpet av 2005

og 2006 samlet hadde gevinster

på over 210 millioner kroner i

markedsbaserte aksjer. Det er

grunn til å tro at Acta var aksjen

det ble handlet mest i.

Politiadvokat Gro Stangeland

bekrefter at de enorme gevinstene

er noe som har fanget politiets

interesse.

– Vi sjekker gamle aksjonærlister

opp mot kursbevegelser i

Acta-aksjen. Men de som har

handlet på innsideinformasjon

trenger ikke nødvendigvis å ha

fått gevinst. Ulovlig er det uansett,

påpeker Stangeland.

Startet i 2005. Ingen av medlemmene

i det påståtte nettverket

rundt Ingebrigtsen drev med

særlig aksjehandel før 2005.

Acta-gründerens søster og svoger

startet sitt felleseide selskap

i juni 2005. De fikk låne 27,4 millioner

kroner av Ingebrigtsen.

Halvannet år senere hadde selskapet

tjent 47,5 millioner kroner

på aksjespekulasjon, og halve

gjelden var nedbetalt. Svogerens

private ligningsformue steg

fra en drøye 500 000 kroner i

2004 til 18,2 millioner i 2006.

Selskapet til den siktede 49-åringen

som bor i Marbella kunne

ved utgangen av 2006 bokføre

gevinster på over 30 millioner.

Tjente 131 millioner. 43-åringen

som ble siktet fredag har

til nå jobbet som daglig leder i et

selskap der stavangerinvestoren

Tore Lie er største aksjonær. Lie

er stor aksjonær i Acta, og var

blant dem som hjalp Ingebrigtsen

med nødlån tidligere i år.

I 2004 eide han aksjer for

300 000 kroner gjennom sitt

selskap. Men ved utgangen av

2005 hadde porteføljen økt til

109 millioner kroner, og året etter

til 181 millioner. I tillegg kunne

han bokføre samlede aksjegevinster

i 2005 og 2006 på 131 millioner

kroner.

Innsidesaken

Syv personer er siktet i norgeshistoriens

største innsidesak,

der Acta-aksjer for over

100 millioner kroner skal ha

blitt handlet på bakgrunn av

innsideinformasjon.

Dette er første gang paragrafen

om organisert kriminalitet,

den såkalte «mafiaparagrafen

», er brukt i en innsidesak.

fakta

Dyr lærepenge

for Storebrand

Storebrand har investert

rundt 100 millioner kroner i

Caveo. Halvparten er

allerede borte.

Storebrand kjøpte 34 prosent av

Caveo i desember 2006, og i september

2007 ble eierandelen økt

til 48,5 prosent. Totalt har storbanken

betalt 100 millioner kroner

for eierandelen i rådgivningsselskapet.

Det er store penger selv for

Storebrand, og dersom Caveo

må stenge og hele beløpet går

tapt, kan det være børssensitiv

informasjon.

– Rundt halvparten av de 100

millionene er allerede nedskrevet

i Storebrands regnskaper, sier

selskapets informasjonssjef

Bjørn Erik Sættem.

– Betyr det at dere har tapt

50 millioner?

– Vi så ved årsskiftet at verdien

var lavere, og vi skrev derfor ned

verdien. Vi har gjort langt bedre

investeringer enn dette, sier

Sættem.

Banken kjøpte seg opp i selskapet

fordi salg til privatpersoner

gjennom eksterne distributører

er blitt stadig viktigere de siste

årene.

– Vi gjorde en investering for å

lære, sier Sættem.

Storebrand tar foreløpig ingen

grep overfor Caveo.

– Vi tar vedtaket til etterretning.

Vi ser at Caveo er uenig

med tilsynets avgjørelse. Storebrand

avventer derfor Caveos

behandling av saken, sier Sættem.

– Er dette pinlig for Storebrand?

– Vi skulle gjerne vært saken

foruten.

Sættem forteller at Storebrand

som største eier har to representanter

i Caveo-styret.

– Vi har således bidratt for å

tilfredsstille konsesjonskravene

og kvalitetssikre alle leddene i

virksomheten.

– Har dere mislyktes?

– Det jeg kan si er at vi ser at

Kredittilsynet ikke er fornøyd

med måten Caveo driver virksomheten

på.

konsesjoner

CMinst to selskaper fikk skjebnefax

Rådgivningsselskapet Totalvekst har fått stoppordre fra Kredittilsynet. FOTO: TONE GEORGSEN
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ukeslutt

Kombinasjonen av økte priser og et

kvoteregime med tenner skaper for

første gang en realistisk forventning

om at olje og kull blir utkonkurrert

– ikke på fromme ønsker, men på

kostnad.

Les JENS ULLTVEIT-MOE Side 7

Når batteriet er flatt, er det

bare å by opp mobilen til

dans. Det påstår mobiloperatøren

Orange, som lanserer

en ny type batterilader.

Siste side

ROCK MOBILEN!

En bra konsertkveld kan gjøre

underverker for mobilbatteriet.

FOTO: SCANPIX

Acta solgte til

dement kvinne

CRådet til å spekulere i indiske rupi og thailandske baht

En 69 år gammel Trondheims-kvinne ble anbefalt av Acta å spekulere i asiatisk valuta

og europeiske utleieboliger mens hun gikk til utredning for Alzheimers demens. Acta

tilbakeviser kritikken fra sønnen. – Vi hadde ingen grunn til å tro at kunden ikke forsto

investeringen, sier informasjonsdirektør Rune Wangsmo i Acta. Side 2, 3 og 4

Nikita-gründer Inger Ellen

Nicolaisen kan glede seg

over rekordstort resultat for

frisørkjeden. Nå skal hun

satse hardere på rådgivning

og hårprodukter. Side 6

HÅRREISENDE

BRA RESULTAT

LO: – ET GODT

LØNNSOPPGJØR

Renteøkningen spiser opp

lønnsøkningen for mange.

LO sier likevel at lønnsoppgjøret

er godt i år, og påpeker

at ikke alle har så mye

gjeld at de får redusert kjøpekraft.

Toppøkonomer Aftenposten

har snakket med

er uenige om hvorvidt det

var nødvendig å sette opp

renten. Side 4

Aftenposten i går.

FINN HD-KAMERA TIL SOMMERFERIEN

Har du HD-klar flatskjerm-TV? Da bør du seriøst vurdere å skaffe deg et HD-kamera. Ikke

bare blir ferieminnene skarpere enn noensinne – herligheten behøver ikke koste skjorta!

Pengene dine 14 og 15

Her er de fire HD-kameraene Aftenposten har sjekket. FOTO: SYNNE SØHOEL

2 ØKONOMI TIPSTELEFON 22 86 41 35 Fredag 27. juni 2008

Følg med på e24.no

Aftenpostens

næringslivsnettsted

Peter Ruzicka (t.v.) og Carl Otto Løvenskiold er to av fire styreledere

som er politianmeldt etter at flere butikkjeder holdt

åpent søndag 14. juni.

Hagens høyre hånd anmeldt

C Handel og Kontor politianmelder Stein Erik Hagensnærmeste

medarbeider Peter Ruzicka og Carl Otto Løvenskiold.

Anmeldelsen kommer etter at Jernia, Maxbo, Byggmakker og

Montér holdt søndagsåpne butikker 15. juni. Aksjonen ble avviklet

for å provosere frem en debatt om lovens bestemmelser rundt

søndagsåpne butikker. Butikkjedene mener loven er konkurransevridende.

Nå har altså LO-forbundet Handel og Kontor politianmeldt

styrelederne i de fire selskapene som eier butikkene, skriver

Frifagbevegelse.no. Blant de fire styrelederne er profilerte næringslivsledere

som Peter Ruzicka og Carl Otto Løvenskiold. Jernia

er eid at Canica Invest, Stein Erik Hagens investeringsselskap. Ruzicka

betegnes ofte som Hagens høyre hånd, ettersom han regnes

som Hagens nærmeste medarbeider. Løvenskiold er styreleder i

Løvenskiold Handel, som eier Maxbo.

SAS får kartellbot på 260 mill.

C Flyselskapet SAS er ilagt en

bot på 52 millioner dollar av

det amerikanske justisdepartementet.

Det tilsvarer 260 millioner

kroner. Det opplyser SAS i

en pressemelding. Det er datterselskapet

SAS Cargo som har

kommet til enighet med de

amerikanske myndighetene

om boten, som blir ilagt på

grunn av kartallsamarbeid i perioden

februar 2002 til februar

2006. SAS opplyser at boten

ble redusert siden selskapet

valgte å samarbeide med justisdepartementet.

(E24.no)

KILDE: NAV
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Utvikling i arbeidsløse

(Indeks: januar 2004 = 100)

Bygg og

anlegg

Flere ledige i

bygg og anlegg

Blant bygge- og anleggsarbeidere

har ledigheten økt med 9

prosent det siste året.

Spesielt blant

murere (-48 %)

og snekkere og

tømrere (-31 %)

har økningen

vært sterk.

Elektrikere har

det siste året hatt

motsatt utvikling

med en nedgang

på 17 prosent.

Rec utsolgt i 2,5 år

C Etter denne ukens milliardkontrakter

er solenergiselskapet

Rec så og si utsolgt for silisium

og wafer frem til 2011.

Rec skal levere wafer til en

verdi av 1,5 milliarder kroner til

amerikanske Suniva, og monocrystalline

silisiumskiver for 2

milliarder kroner til kinesiske

China Sunergy.

Denne ukens milliardkontrakter

føyer seg inn i rekken av flere

store kontrakter i Rec de siste

to årene, og siden 2006 har Rec

nå inngått kontrakter frem til

2015 til en verdi på mer enn 30

milliarder kroner. (E24.no)

592 millioner mobiltelefoner

i Kina

C Kinas raskt voksende mengde

mobiltelefoner har passert

592 millioner. Bare i løpet av

årets fem første måneder vokste

antallet mobiler med 44,8

millioner, tilsvarende 8 prosent.

Antallet faste telefonlinjer går

derimot ned, ifølge det regjeringskontrollerte

nyhetsbyrået

Xinhua.

Kinas dominerende mobiltelefonselskap,

China Mobile, er

på grunn av den kraftige veksten

også blitt verdens største.

China Mobile har over 400 millioner

abonnenter. (NTB)

Det skjer i dag

ACTA: Avholder først en pressekonferanse klokken 10.00 om selskapets

salgsmetoder, og deretter en analytikerkonferanse klokken 12.00

om den finansielle situasjonen.

UTENLANDSK STATISTIKK: Inflasjon i mai, Japan. Inflasjon i mai, Frankrike.

Husholdningenes inntekter og forbruk i mai, USA. Prisdeflatoren

for personlig forbruk i mai, USA.

Dement ble

CHusker nesten ingen ting

En 69 år gammel

kvinne i Trondheim har

vært kunde i Acta

samtidig som hun fikk

utredet Alzheimers

demens. De belånte

investeringene i blant

annet den indiske

valutaen rupi husker

hun ingenting av.

MARIUS MØRCH LARSEN

CARL ALFRED DAHL

Trondheim/Oslo

–Når jeg hører dette, føler jeg

meg utrolig dum, sier den 69 år

gamle kvinnen.

Aftenposten møter henne

hjemme i Trondheim. I omtrent

fem år har hun slitt med det familien

betegner som tydelige

symptomer på Alzheimers demens.

Hennes sønn, Morten Kiran,

forteller at de kliniske demensutredningene

startet i

2005, og fortsatte utover i 2006.

Kvinnen, som ønsker å være

anonym, kan derfor ikke huske

Acta-rådgiverne som rådet henne

til å låne 416 000 kroner for å

spekulere i indiske rupi og thailandske

baht for to år siden. Det

eneste hun så vidt husker, er et

arrangement i pensjonistforeningen

våren 2004.

Høy risiko. Dokumentene

hennes forteller litt mer. Etter

at Acta besøkte pensjonistforeningen

i begynnelsen av mai

2004, signerte hun en «Avtale

om aktiv forvaltning». Et par

uker senere deltok kvinnen på

et seminar på Actas trondheimskontor.

Undertittelen var

«Alle kunder inn i Hedgefond/

sikringsfond». Acta-rådgiverens

figurer viser at sparepengene

hun på det tidspunktet

hadde spredt på bankkonto, aksjefond

og litt i aksjer (se grafikk)

ble anbefalt flyttet. Hun

burde putte alt i hedgefondet

Acta Multi Strategi, mente Acta.

Allerede dagen etter var det

gjort.

Kvinnen signerte papirene, og

andelene i Odin Norden ble innløst,

Statoil-aksjene solgt og

bankkontoen tømt. 120 000

kroner ble satt i hedgefond.

Etter 14 måneder rådet Acta

henne til å selge hedgefondet.

Nå skulle risikoen økes. I løpet

av det neste halvåret ble 73 000

kroner flyttet inn i eiendomsfondet

Boligutleie Holding III

AS, mens de resterende 51 000

kroner (inkludert bl.a. noe avkastning)

ble satt på en konto i

Sandnes Sparebank. Dette var

forhåndsbetaling av renter og

omkostninger på et lån på over

400 000 kroner. Lånet ble brukt

til spekulasjon i kursutviklingen

på indiske rupi, singaporeanske

dollar og thailandske

baht mot amerikansk dollar.

Acta tok drøyt 11 000 kroner i

kostnader for boligselskapet, og

et investeringshonorar på

16 000 kroner fra lånet.

Ga fullmakt. Utpå våren

2006 var Acta på hugget igjen.

Kvinnens leilighet ble taksert,

og Acta-rådgiveren anbefalte

henne å låne en halv million

kroner på sin gjeldfrie leilighet,

for å spekulere i enda flere eiendomsfond.

Denne gangen nevnte hun Actas

forslag for sønnen sin.

–Da jeg forklarte henne at

hun var i ferd med pantsette leiligheten,

ble hun helt fortvilet,

forteller sønnen Morten Kiran.

Han er veldig kritisk til at Acta

har solgt svært kompliserte

produkter til moren.

–De t er vanskelig å si hva som

har skjedd under Acta-møtene.

Hun husker omtrent ingen ting.

Hun har tydeligvis gitt fullmakt

til salg av verdipapirene, til å ta

opp lån, og til kjøp og salg av

disse produktene. Men hun har

helt sikkert ikke tatt initiativ til

noe salg eller kjøp selv, sier sønnen.

Overtramp. 7. august 2006

hadde kvinnen, sønnen og svigerdatteren

et møte med Acta.

–De t er helt umulig å ikke forstå

at hun var syk. Dette beviste

vi i møtet, da hun omtrent ikke

husket noe som helst om Acta.

Hun kunne ikke svare på om

hun hadde signert på noe, og

heller ikke om hun hadde tatt

opp lån, sier han.

Kiran har en mastergrad i

økonomi (MBA), og konen er

forretningsadvokat. Likevel

hadde de to store problemer

med å forstå produktene moren

hadde investert i.

–J eg synes det er et grovt

overtramp å gå løs på noen som

ikke i det hele tatt forstår hva de

er med på. I møtet nektet Acta

for all kritikken, og mente mor

hadde hatt full oversikt hele tiden,

forteller sønnen.

Avvist. Han var langt fra fornøyd

med resultatet av møtet.

Andelene i det strukturerte produktet

hadde to års løpetid, og

ble derfor stående frem til februar

i år. Denne investeringen

ga til slutt en god avkastning før

skatt på 37 046 kroner, eller 72

prosent. En salgsordre på aksjene

i Boligutleie Holding III ble

ifølge Kiran underskrevet i møtet.

Uken etter møtet skrev han

et brev til Acta, hvor han klaget

på fremgangsmåten, nok en

gang ba om å avslutte kundeforholdet,

og krevde erstatning for

eventuelle tap. En måned senere

fikk han svar. Kritikken ble

blankt avvist.

Acta mente at moren i møtene

ikke hadde «gitt noe inntrykk

av at hun er svekket av alderen.

Hun har derimot gitt uttrykk

for forståelse».

–Aksjene i Boligutleie Holding

III er fortsatt ikke solgt,

snart to år etter møtet, forteller

Kiran oppgitt.

Etter at Aftenposten gjorde

Acta oppmerksom på dette, lover

selskapet nå å sette fart på

salget av disse aksjene (se undersak).

marius.morch.larsen@aftenposten.no

carl.alfred.dahl@aftenposten.no

Dette er

Alzheimers

Alzheimers er den hyppigste

av demenstilstandene,

og står for rundt halvparten

av tilfellene.

Sykdommen medfører at

cellene i hjernebarken brytes

ned og erstattes med

avleiringer.

De fleste av dem som rammes

av sykdommen er

gamle, men cirka ti prosent

av pasientene er under 65

år når sykdommen bryter

ut.

Demens er den hyppigste

årsaken til innleggelse på

norske sykehjem.

60 000 nordmenn har demens

i dag.

Kilde: Lommelegen.no
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valutaspekulant

CActa besøkte pensjonistforeningen

Den 69 år gamle kvinnen i Trondheim forteller at hun fremdeles klarer seg

alene, selv om hun merker sykdommen godt. – Sykdommen gjør at alt som

ikke handler om det helt dagligdagse, ramler ut, forteller kvinnen, som har

et langt yrkesliv som sykepleier bak seg. FOTO: MARIUS MØRCH LARSEN

– Oftest er det slik at man har hatt sykdommen i flere år når

man får diagnosen, sier demensekspert Petter Wetterberg.

Han er overlege ved hukommelsesklinikken på Ullevål sykehus

og medlem i Rådet for demens. Wetterberg forteller at

dømmekraften og den nære hukommelsen rammes først når

en person får Alzheimers demens.

– Problemet i en sånn sak som denne er at personen skal ta

en vanskelig avgjørelse. Det blir todelt. For det første er det

vanskelig å lære et langt resonnement. Rådgiveren gir en lang

forklaring. Personen forstår alt rådgiveren sier, men de husker

ikke hele sekvensen. Det blir vanskelig å få overblikk. Men folk

er jo avhengig av å forstå konsekvensene når de tar opp lån, sier

han.

Det er ikke første gang han hører om tilfeller hvor demente

har inngått avtaler de i ettertid angrer på.

– Det aktuelle firmaet pleier da å heve avtalen. Skjer ikke det,

kan saken tas videre i retten, men det pleier aldri å være noe

problem, sier Wetterberg.

– Kan det sies noe om hvor lenge personen har hatt sykdommen

når diagnosen stilles?

– Oftest er det slik at man har hatt sykdommen i flere år når

man får diagnosen. En lege med erfaring og kunnskap om Alzheimers

sykdom kan også anslå omtrent hvor lenge personen

har vært syk, mener han.

Demens-ekspert: Syk i flere år før diagnose

– Kunden fungerte godt

Acta avviser at den demente

kunden ikke har skjønt

hvilke avtaler hun inngikk.

– Og avkastningen var jo

slett ikke så verst,

fremholder Actas

informasjonsdirektør.

– Vi mener kunden har hatt en

god avkastning, men vi tar selvkritikk

på enkelte forhold. Det

tok altfor lang tid å selge seg ut

av Boligutleie Holding III. Det

retter vi opp, skriver Rune

Wangsmo i en e-post.

Han bekrefter at kvinnen får

selge aksjene i dette eiendomsselskapet

med en gevinst på

7254 kroner, i underkant av 10

prosent avkastning i løpet av

2,5 år.

Acta mener generelt at også

eldre personer skal kunne få

økonomisk rådgivning, og ha

mulighet til å gjøre selvstendige

økonomiske valg.

Ingen mistanke. Acta avviser

sønnens kritikk om at hans

mor ikke visste hva hun var

med på.

– Risikoen har vært tydelig

kommunisert. Opp- og nedside

er nøye forklart for kunden. Vi

hadde ingen grunn til å tro at

kunden ikke forsto investeringen,

skriver informasjonsdirektøren.

Han påpeker at det er svært

vanskelig å vurdere en kundes

helsetilstand.

– Men vi etterstreber å gjøre

dette på best mulig måte. Vi

hadde overhodet ikke noen mistanke

om sykdommen da investeringene

ble foretatt – det ville

vært et klart brudd på våre etiske

retningslinjer. Kunden fungerte

godt i møter med oss, og

fremstod oppegående, skriver

Wangsmo.

Uheldig. På telefon gjentar

informasjonsdirektøren at avkastningen

slett ikke var «så

verst».

– Den hadde vel heller

ikke vært så verst hvis hun

fortsatt hadde pengene i

Odin Norden og Statoil?

– Nei, men hvem kunne gjettet

at oljeprisen ville stige til 140

dollar, undrer Wangsmo.

– Actas forretningsidé er

å gi personlig rådgivning.

Hvordan passer dette sammen

med seminaret «Alle

kunder inn i Hedgefond/

sikringsfond»?

– Rådgiverne ved dette kontoret

mener at denne tittelen på

seminaret for fire år siden er

uheldig, og at de i dag ville valgt

enn annen tittel. Dette beklager

vi, svarer Wangsmo.

Det første Acta anbefalte kvinnen

å gjøre, var å selge fond, aksjer

og tappe bankkontoen for tilsammen

120 000 kroner for å sette

i hedgefond.

– Representerer denne flyttingen

Actas oppfatning av

god spredning?

– Ja. Sikringsfond er godt egnet

til å spre risiko, svarer Wangsmo.

Han forteller at sønnen er inne i

Acta-investeringen Fornebu Boligspar,

som ikke har gitt ønskede

resultater så langt.

– Det kan jo tenkes at han er

sint på grunn av dette, og at det

forsterker denne saken, sier

Wangsmo.

Det mener Morten Kiran er en

latterlig påstand.

– Jeg har forståelse for at investeringen

på Fornebu ikke har gitt

resultater ennå. Jeg har tilstrekkelig

økonomikunnskaper til å

gjøre min investering. Det hadde

ikke mor da hun investerte, sier

Kiran.

Tips oss

Har du erfaringer med investeringsrådgivere som du mener andre bør få

høre om? Ta kontakt med våre journalister.

Carl Alfred Dahl 93 89 56 94 carl.alfred.dahl @aftenposten.no

Marius Mørch Larsen 92 27 05 80 marius.morch.larsen@aftenposten.no Neste side: Tiltak i dag»
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120 000 kr

Med ACTA

26. juni 2008

Gevinst i pst. 38%

Kostnader* 33 757

Acta Multi Strategi Boligutleie Holding III

Odin Norden • Statoil • Bankkonto

Avkastning (fratrukket kostnader) på 38 prosent med

Acta. Hun hadde fått 80 prosent i samme

periode ved å si nei til Acta.**

*Renter og omkostninger på lånet til BMV Asia IV er ikke tatt med i kostnader, men er trukket fra i avkastningen.

**Alle tall er før skatt. For Statoil-investeringen er utbytte på 3700 kroner og salgskurtasje på 95 kroner tatt med.

Renteinntekter for de periodene Acta-investeringene har stått på bankkonto er ikke tatt med.

Med ACTA

Uten ACTA

Uten ACTA

26. juni 2008

Verdi i dag 214 077

Gevinst 95 841

Gevinst i pst. 80%

Kostnader 7 670

Verdi i dag 166 228

Gevinst 46 228

pst Noen av Aftenpostens

oppslag

den siste

måneden om

Actas jakt på

eldre kunder.
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Acta varsler tiltak

Følg med

Les om Actas presentasjon

i dag på

Konsernsjef Simen Mørdre vil i dag redegjøre for tiltak selskapet planlegger å iverksette. ARKIVFOTO: SVEIN ERIK FURULUND

Acta

Etablert i Stavanger i 1990.

Forvalter totalt 90 milliarder

kroner for 83 000 kunder i

Norge, Sverige og Danmark.

Driftsinntekter på 2,3 milliarder

kroner og driftsresultat på

1,1 milliarder kroner i 2007.

Største eier er gründer og

styreleder Alfred Ydstebø.

Konsernsjef er Simen Mørdre.

fakta

Dette er saken

En rekke av Actas kunder

har ikke vært kjent

med selskapets betydelige

kostnader.

ELDRE KUNDER

Aftenposten har de siste ukene

snakket med over 30 eldre

investorer i Acta og ABG Sundal

Colliers eiendomsprodukt

Boligutleie Holding IV AS.

Nesten ingen var klar over at

kostnadene for spareproduktet

ligger mellom 15 og 20

prosent av investert beløp.

Flere ble rådet til å ta opp lån

på boligen for å øke investeringen.

Minst tre kunder ble

forelagt en boliglånsrente på

4 prosent i ti år fremover i Actas

investeringsmodell, noe

flere økonomer mener er altfor

lavt.

LANG SALGSTID

Acta hevder det tar inntil tre

uker å selge seg ut av investeringene.

Flere kunder har ventet

i inntil 15 uker på å få ut

pengene sine.

I jakten på kunder har Acta

også markedsført kompliserte

risikoprodukter på eldresentre.

TELEFONSTORM

Etter oppslagene har mer enn

70 kunder i Acta og lignende

selskaper tatt kontakt med

lignende historier.

Aftenposten har også fått flere

henvendelser fra Acta-kunder

som er fornøyd med selskapet

og som har reagert på

avisens dekning.

Kredittilsynet har til nå i vår

tatt konsesjonen fra tre rådgivningsselskaper.

Tilsynet

har varslet at Acta skal gjennomgås

over sommeren.

fakta

Krever

varetekt

Politiet vil varetektsfengsle

59-åringen som er

siktet i innsidesaken i Acta.

SIV THERESE HERBERN

E24

59-åringen som ble pågrepet

og siktet tirsdag, blir fremstilt

for varetektsfengsling i

morgen.

– Den siktede blir begjært

fengslet i to uker i isolasjon

på grunn av fare for forspillelse

av beviser, sier politiadvokat

Erik Rand ved Rogaland

Politidistrikt til E24.

Politiet er særlig bekymret

for hans mulighet til å forspille

vitnebeviser dersom

han ikke fengsles fredag.

59-åringen er avhørt tre

ganger siden han ble pågrepet

tirsdag, og flere vitner vil

bli kalt inn av politiet.

– Avhørene gir grunnlag

for avhør av andre vitner, sier

Rand.

Startet i forrige uke. Innsidesaken

startet forrige uke.

Da ble Acta-gründer Fred Ingebrigtsen

og fire andre personer

siktet for innsidehandel

av Acta-aksjer og terminkontrakter

for i alt 114 millioner

kroner.

Ingebrigtsen er siktet for å

ha lekket innsideinformasjon

om Acta til sine medsiktede

og finansiert deres ulovlige

innsidehandel.

CStopper salg på eldresentre

Acta varsler nå en

rekke endringer i kjølvannet

av at Aftenposten

har satt fokus på

finansselskapets salgsmetoder

og den kompliserte

kostnadsstrukturen

i spareproduktene

som tilbys.

CHRISTIAN H. HARALDSEN

LARS MAGNE SUNNANÅ

BERIT BAUMBERGER

Acta-aksjen falt som en stein etter

at Acta varslet et svakere resultat

i går. I dag legger konsernsjef

Simen Mørdre frem tiltak på

grunn av søkelyset på selskapets

metoder.

– Vi kommer til å se over måten

vi presenterer kostnadene

på til kundene, vi kommer til å se

på kostnadene i seg selv og

strukturen, og vi kommer til å

stoppe med å oppsøke omdiskuterte

arenaer, à la dette eldresenteret

som det har stått om i avisen.

Vi vil gå gjennom måten vi

opererer på, og gjøre en rekke

endringer som vi kommer tilbake

til når høsten kommer, sier

Mørdre til NRK.

Verdien av rådgivningsselskapet

Acta falt i går til sitt laveste

nivå siden november 2004, av

frykt for at salget svikter etter

den siste tidens oppmerksomhet

rundt selskapets metoder og den

mye omtalte innsidesaken der

en av selskapets gründere er siktet.

«Etter de siste ukers begivenheter

ventes nytegning og driftsresultat

å bli lavere enn det som

ble annonsert på forrige kapitalmarkedsdag

», skrev Acta i oppdatert

versjon av presentasjonsmateriell

som ble presentert investorer

på en kapitalmarkedsdag

nylig.

Negativ oppmerksomhet.

Kapitalmarkedsdagen fant sted

så sent som 11. juni, samme dag

som Aftenposten rettet søkelyset

mot selskapets salg av spareprodukter

til eldre mennesker. I

forrige uke ble også selskapets

gründer Fred Anton Ingebrigtsen

og fem andre personer siktet

for innsidehandel.

Denne uken ble nummer syv

siktet. All denne oppmerksomheten

har bidratt til å gjøre det

tyngre å få til salg for Actas rådgivere

i Norge.

På toppen av det hele valgte

Kredittilsynet onsdag å fremheve

sine planer om å foreta et såkalt

«stedlig tilsyn» hos Acta etter

sommeren. Det innebærer at

tilsynet tar stikkprøver i selskapets

kundeportefølje for å undersøke

hva slags råd selskapet

har gitt – og hvilke produkter

som er solgt.

Pressekonferanse. I går inviterte

derfor Acta pressen for å

snakke om sine metoder på et

pressemøte i formiddag «i anledning

medieoppmerksomheten

rundt Actas spare- og investeringsprodukter

den siste tiden

», som det heter det i innkallingen

Acta sendte ut rett før

børsen stengte.

Pressemeldingen kommer også

etter at Acta falt 17 prosent på

Oslo Børs i løpet av gårsdagen.

Salg av nye produkter til kundene

er den viktigste inntektskilden

for Acta, og selskapet har

hatt flere store salgskampanjer

nå før sommeren. Opplysninger

om tregt salg er derfor kritiske

nyheter for aksjemarkedet.

Selv om investorene i går sendte

aksjen i gulvet, avviser Acta at

formuleringen de brukte i sitt

presentasjonsmateriell er et resultatvarsel:

Etter gårsdagens kursfall har

Acta-aksjen tapt mer enn 70 prosent

av sin verdi siden årsskiftet.

christian.haraldsen@aftenposten.no

lars.magne.sunnana@aftenposten.no

CPressekonferanse i dag

Ras på

Wall

Street

Rekordhøye oljepriser

bidro til at aksjekursene

stupte på Wall Street i går.

New York

Dow Jones-indeksen falt 3,00

prosent til 11.457,41 poeng,

noe som er det laveste resultatet

på 21 måneder.

Teknologitunge Nasdaq

sank hele 3,22 prosent til

2.323,90 poeng, mens den

bredt sammensatte Standard

& Poor 500-indeksen hadde

en nedgang på 2,88 prosent

til 1.283,86 poeng.

140 dollar fatet. Oljeprisen

passerte for første gang

140 dollar fatet i New York.

Prisen på amerikansk lettolje

for levering i august kom

helt opp i 140,39 dollar fatet,

men endte til slutt på 139,83

dollar ved stengetid.

Den nye oljeprisrekorden

ble satt like etter at OPEC-sjef

Chakib Khelil i et intervju

med fransk fjernsyn spådde

at prisene kommer til å fortsette

å stige kraftig i tiden

fremover.

– Jeg ser for meg at prisene

trolig vil ligge på mellom 150

og 170 dollar i sommer, sa

Khelili. (NTB-AFP-Reuters)
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Drev salg med

CActa innrømmer for lave renteforutsetninger

Acta regnet med en lånerente

på bare 3 prosent

da en potensiell

kunde skulle overbevises

til å ta opp millionlån

i 2005. – Det høres

lavt ut, sier konsernsjef

Simen Mørdre.

LARS MAGNE SUNNANÅ

MARIUS MØRCH LARSEN

CARL ALFRED DAHL

JON-ARE BERG-JACOBSEN (foto)

Med en lånerente på bare 3 prosent

i regnestykket ville Actarådgiveren

i Drammen overbevise

den potensielle kunden om å

ta opp et lån på én million kroner,

og plassere alt i ett aksjeselskap

som investerer i tyske og

svenske utleieboliger med opptil

ti års investeringshorisont.

For to uker siden dokumenterte

Aftenposten hvordan Acta i

2006 forespeilet flere kunder i

Oslo-området at den flytende lånerenten

ville være 4 prosent i ti

år fremover. Acta hevder at denne

renteforutsetningen bare var

ett av flere scenarier som ble diskutert

med kundene, selv om de

aktuelle kundene sier de aldri

har fått noen andre regnestykker.

Etter Actas pressekonferanse i

går formiddag, hvor konsernsjef

Simen Mørdre tok selvkritikk

for å ha gitt for lite tilgjengelig

informasjon om gebyrer og kostnader

til kundene, la Aftenposten

frem ytterligere et eksempel

på hvordan hans rådgivere har

forsøkt å overbevise kundene

om at lånerenten ville være lav –

lenge.

Regnestykket, som ble satt opp

høsten 2005, er gjort med en lånerente

på bare 3 prosent.

– Jeg synes det høres lavt ut, sier

Mørdre selv når han får fremlagt

Aftenpostens dokumentasjon.

– Er det et forsvarlig scenario?

– Jeg skulle gjerne sett hele

presentasjonen. Dersom rådgiveren

bare viste en rente på 3

prosent, er det for lavt.

Mørdre ble forelagt alle de fire

presentasjonssidene den potensielle

kunden i 2005 fikk med seg

hjem fra Acta-kontoret.

Boliglån har vært en viktig finansieringskilde

når mange av

Actas kunder har kjøpt risikoprodukter.

Kredittilsynets direktør

Bjørn Skogstad Aamo

trekker frem lave renter som én

av forklaringene på veksten i lånefinansierte

investeringer.

– Kredittilsynet har ment at

man har hatt en for lav rente for

lenge, både fordi det stimulerer

folk til å ta opp lån, men også fordi

den risikofrie renten blir for

lav, sier han.

Tilsynet ber selskapene vise

varsomhet når de anbefaler kunder

å låne penger til risikoinvesteringer.

– Bruker du frie penger til å ta

en risiko, har du en helt annen

frihet enn hvis du skal låne penger

for å ta opp risiko. Det er ikke

forbudt, men man skal være veldig

sikker på at kunden forstår

hva han gjør.

Avviser systematikk. Actasjef

Mørdre innrømmet i går at

Acta har gjort, og kommer til å

gjøre feil. Men han avviser

blankt at selskapet systematisk

har villedet kundene.

Rådgiveren (32) som presenterte

regnestykket, hadde en

ligningsinntekt på 7,5 millioner

kroner i 2006. Men den potensielle

kunden som oppsøkte

Drammens-kontoret for å få råd

til å spare formuesskatt, skriver i

en e-post til Aftenposten at hun

opplevde ham som useriøs.

Risiko. Derfor ble det ingen handel,

til tross for Actas argumenter:

I den samme presentasjonen

ble det nemlig fremholdt at

kunden ved å ta opp et lån på én

million kroner på en nedbetalt

bolig ville spre sin risiko. Det får

førsteamanuensis Steen Koekebakker

ved Høyskolen i Agder til

å stusse.

– Det er ganske vanskelig å

skjønne hvordan en nedbetalt

bolig til en verdi av 2 millioner er

en mer risikabel posisjon enn

den samme boligen pluss et lån

på en million, som til alt overmål

investeres i eiendom. Eksponering

på 2 millioner i eiendom

økes (geares) til 3 millioners eksponering.

Kanskje det er en

trykkfeil i presentasjonen. I stedet

for «Spre din risiko» skulle

det kanskje stått «Øk din risiko

», sier Koekebakker til Aftenposten.

Han har også problemer med å

forstå Actas renteforutsetning.

– Rentekostnader på 3 prosent

viker temmelig optimistisk.

Noen ville vel si useriøst, sier

førsteamanuensen.

lars.magne.sunnana@aftenposten.no

carl.alfred.dahl@aftenposten.no

marius.morch.larsen@aftenposten.no

Med en lånerente på 3 prosent er det god butikk å låne en million

for å kjøpe aksjer i Actas eiendomsselskap, viser en av de fire

plansjene den potensielle Acta-kunden fikk med seg hjem.

Håndskriften er rådgiverens.

Risikoen ved å sitte med en gjeldfri bolig kan spres med et boliglån

som investeres i utenlandske utleieboliger, skal vi tro Actas

presentasjonsmateriell. Håndskriften tilhører rådgiveren.

Magnhild Meltveit Kleppa vilha slutt på spekulasjon i lavinnskuddsboliger.

ARKIVFOTO: LISE ÅSERUD/SCANPIX

Vil ha maksgrense for fellesgjeld

C Det blir forbudt å selge borettslagsboliger med null i innskudd.

Og det blir maksgrense for felles-gjeld på mellom 80 og 90 prosent

av prisen.

Dette er blant tiltakene kommunalminister Magnhild Meltveit

Kleppa la frem i går. En rekke av tiltakene krever lovendring. Det

vil derfor ta tid før innstramningene kan gjennomføres.

Men Husbanken har allerede skjerpet kravet til finansiering, og

tillater ikke mer fellesgjeld enn 80 prosent. Husbanken vil også

kreve at borettslagene skal være medlem i sikringsordning.

Kommunalministeren vil også sette ned et utvalg som skal vurdere

en ordning som sikrer alle borettslag mot husleietap. De lagene

som er i krise i dag slipper ikke inn i boligbyggelagenes sikringsfond.

Hvordan en slik sikringsordning skal finansieres, vil ikke

Magnhild Meltveit Kleppa kommentere nå, men hun karakteriserer

saken som et skikkelig nøtt.

KPMG får 5 millioner i bot

C Revisorselskapet KPMG er i

Høyesterett idømt en foretaksstraff

på 5 millioner kroner for

sin revisjon i Finance Credit-saken.

Økokrim anket i februar frifinnelsen

av KPMG for brudd på

revisorloven og regnskapsloven

til Norges høyeste domstol.

Selskapet ble frifunnet i både

tingretten og lagmannsretten,

mens revisor John Haukland i

selskapet ble dømt allerede i

tingretten.

Aktor la ned påstand om bot

på 10 millioner kroner. Høyesterett

anså dette som for høyt

selv om skadepotensialet og

den forvoldte skade er betydelig,

heter det i dommen.

Saken mot revisjonsselskapet

kom i kjølvannet av at Finance

Credit-gründerne Torgeir

Stensrud og Trond Kristoffersen

ble dømt til syv og ni års

fengsel for grove bedragerier

overfor långivere og kunder i

selskapene. (NTB)

Tips oss

Har du erfaringer med investeringsrådgivere som du mener andre

bør få høre om? Ta kontakt med våre journalister.

Carl Alfred Dahl 93 89 56 94 carl.alfred.dahl @aftenposten.no

Marius Mørch Larsen 92 27 05 80 marius.morch.larsen@

aftenposten.no

C Olje- og energidepartementet lyser

ut 79 blokker eller deler av blokker for

olje- og gassvirksomhet i Norskehavet

og Barentshavet i den 20. konsesjonsrunden.

Det er ikke utlyst blokker utenfor

Mørekysten i denne omgang. Regjeringen

ønsker å vente på de faglige vurderingene

i forvaltningsplanen for Norskehavet

før den tar stilling til ny petroleumsaktivitet

i dette området.

I en pressemelding sier Olje- og energidepartementet

at Regjeringen legger

stor vekt på hensynet til viktige fiskeriområder

og miljøsensitive områder

langs kysten. Derfor er miljø- og fiskerivilkårene

for 20. konsesjonsrunde skjerpet

på noen områder.

– Jeg er opptatt av å utvikle vårt velferdssamfunn ved å opprettholde

mulighetene for nye funn, aktivitet og verdiskapning på

norsk sokkel. Utlysningen er en balansert løsning der det er lagt

vekt på miljø- og fiskerinteresser, sier olje- og energiminister Terje

Riis-Johansen (Sp). (NTB)

79 blokker eller deler av blokker lyses ut

Olje- og energiminister

Terje Riis-Johansen

Lørdag 28. juni 2008 Et flertall av Box Deliverys sykkelbud forlot jobben ØKONOMI 17

i fjor i protest mot det de mener er en livsfarlig jobb

uten rettigheter. Se neste side

ren fantasirente

CRådgiveren tjente 7,5 millioner i 2006

Konsernsjef Simen Mørdre fikk i går se regnestykkene hans egen rådgiver brukte for å overbevise en potensiell kunde om å ta opp én million i lån i 2005. – Dersom

rådgiveren bare viste en rente på tre prosent, er det for lavt, sier han.

Dette er saken

Aftenposten har de siste ukene snakket

med over 30 eldre investorer i Acta og ABG

Sundal Colliers eiendomsprodukt Boligutleie

Holding IV AS. Nesten ingen var klar over at

kostnadene for spareproduktet ligger mellom

15 og 20 prosent av investert beløp.

Flere ble rådet til å ta opp lån på boligen

for å øke investeringen. Minst tre kunder ble

forespeilet en boliglånsrente på 4 prosent i ti

år fremover i Actas investeringsmodell, noe

flere økonomer mener er altfor lavt.

Acta hevder det tar inntil tre uker å selge

seg ut av investeringene. Flere kunder har

ventet i inntil 15 uker på å få ut pengene sine.

I jakten på kunder har Acta også markedsført

kompliserte risikoprodukter på eldresentre.

Etter oppslagene har mer enn 90 kunder i

Acta og lignende selskaper tatt kontakt med

lignende historier. Aftenposten har også fått

flere henvendelser fra Acta-kunder som er

fornøyd med selskapet, og som har reagert

på avisens dekning.

fakta

Acta tar selvkritikk

Acta holdt i går pressekonferanse

for å forklare hvordan de

vil møte kritikken selskapet har

mottatt de siste ukene.

Konsernsjefen lover store

forandringer.

– Vi gjør feil, sikkert hver eneste dag.

Og vi kommer til å gjøre det videre også.

Men vi ønsker å rette opp disse feilene,

vi står ved det vi har gjort, sa Simen

Mørdre, konsernsjef i Acta, på

gårsdagens pressekonferanse.

– Vi kan ikke late som om det ikke

går inn på oss. Det har vært en utrolig

tøff påkjenning, fortalte konsernsjefen.

Vil rydde opp. Acta vil nå endre måten

de informerer om produktene sine

på, og samtidig rydde opp i honorarstrukturen.

– Vi er enige i at det har vært for vanskelig

å se de totale kostnadene i våre

produkter. Vårt mål nå er å bli best i

Norge på å vise kostnader og avkastningsmuligheter,

fortalte Mørdre.

Han fortalte samtidig at Actas tid på

norske eldresentere er forbi.

– I utgangspunktet ønsker vi ikke å

diskriminere noen på alder, men vurdere

dem ut fra egnethet. Og vi har

ikke solgt noe på aldershjem, vi har

holdt informasjonsmøter, og så har de

kommet til oss. Likevel ønsker vi ikke å

være på de arenaene i fremtiden, fordi

de er så omdiskutert, forklarte Mørdre.

Til TV2 sa konsernsjefen at mediene

har hatt en betimelig grunn til å ta

opp saken.

– Vi mener primært at den delen av

pressen som har fokusert på måten vi

viser kostnader på, har hatt ett poeng,

sa han.

Fortsatt tilsyn. Tidligere denne

uken gjorde Kredittilsynet det klart at

de vil gjennomføre et stedlig tilsyn av

Acta etter sommerferien. Dette blir

ikke endret av dagens pressekonferanse.

– Vi oppfatter at Acta nå tar en del av

signalene vi har sendt ut, om forståelsen

av lovgivningen. Vi trekker likevel

selv ingen konklusjoner, uten å ha

gjennomført et grundig tilsyn, som vi

planlegger etter sommerferien, sier

Bjørn Skogstad Aamo, direktør for

Kredittilsynet.

Jakter på flere

i Acta-saken

I går kveld ble en 59-åring fra Oslo

varetektsfengslet i Acta-saken. Det

kan bli flere.

SIGURD BJØRNESTAD

Politiet har flere personer i kikkerten i Acta-

saken, etter det Aftenposten erfarer. I

går kveld ble tredjemann, en 59-åring fra

Oslo, varetektsfengslet av Oslo tingrett i

to uker, med forbud mot å motta brev og

besøk. Han får heller ikke tilgang til aviser

og andre medier. Han er siktet for innsidehandel

med Acta-aksjer.

Dette er den syvende siktede i saken, og

siktet nummer tre som varetektsfengsles.

Fra før er Acta-gründer Fred Anton Ingebrigtsen

og hans svoger varetektsfengslet.

Rettsmøtet i Oslo tingrett varte i nesten

seks timer i går ettermiddag og kveld. Det

foregikk for lukkede dører.

Oslo-mannenes advokat Johan Haga

ville i går kveld ikke kommentere saken.

Politiet har tidligere sagt at Acta-saken

dreier seg om innsidehandel for rundt

100 millioner koner, men ville i går ikke si

noe om beløpets størrelse i saken mot 59-

åringen.
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Milliardær

Stein Erik

Hagen (bildet)

er kanskje

eneste nordmann

som har

skutt Afrikas

«Big Five».

Norske rikfolk vil gjerne følge

i hans spor og spanderer glatt

over en halv million på å

sikre seg Afrikas fem mest

attraktive jakttrofeer. Side 5

ICA SPISER

ENDA EN SJEF

Svenskene har satt foten ned

for den norske ICA-sjefen

Trond Kongrød. Etter svært

dårlige halvårsresultater i forrige

uke, ble det i går kjent at

han blir byttet ut. Den fjerde

sjefen siden 2004 er på plass

fra mandag av. Da overtar

Antonio Soares.

Side 6 og 7

pengene

dine Du kan spare flere tusen i året om

du velger bank med beste lånebetingelser.

– Mange tenker nok at

det medfører mye styr. Det gjør det

ikke, sier Bjørnar Eilertsen i Forbrukerrådet.

Magne Jacobsen (bildet)

har gjort det med hell. Side 74 og 75

NAF Norges Automobil-Forbund

Norges Automobil-Forbund er Nordens største forbrukerorganisasjon på området mobilitet med 495.000 medlemmer. Organisasjonen er landsomfattende med

75 lokalavdelinger og ca. 2.000 frivillige tillitsvalgte, 5 regioner og 450 ansatte. NAF ivaretar medlemmenes interesser i spørsmål knyttet til bil og i det å v ære

trafikant. NAF har et unikt sammensatt tilbud av varer og tjenester knyttet til vår virksomhet somer organisert i egne fokus- og forretningsområder for å ha best

mulig kvalitet i alle ledd. NAF og NAFs datterselskaper omfatter forretningsvirksomhet innen kontroll og tester av bil ved 50 NAF-sentre, trafikkopplæring, veihjelp,

reise, handel, forbrukerassistanse m.m. Etter avtale med Statens vegvesen driver NAF 27 øvingsbaner i Norge. For mer informasjon se www.naf.no.

Vi søker etter en leder som vil være sentral i videreutviklingen av vårt kontaktsenter.

Kontaktsenteret er med sine 95 ansatte et av de største kontaktsentre i

Norge samlet på en lokasjon. Vi mottar ca. 750.000 telefonhenvendelser hvert år, i

tillegg til henvendelser på e-post og post, knyttet til områdene bilassistanse, bilteknikk,

forsikring og medlemsservice. Du vil få et betydelig personalansvar og få

en viktig rolle i arbeidet med å forretningsutvikle kontaktsenteret til et selvstendig

økonomisk område i kjernen av NAFs virksomhet. Dette arbeidet fokuseres i dag

mot kunder som NAF-medlemmer, forsikringsselskaper og bilbransjen.

Du har ledererfaring og trives best når du lykkes sammen med kompetente

medarbeidere. Utdannelse på høyskolenivå er en fordel på lik linje med erfaring

fra kontaktsenter. Som leder er du synlig, tilgjengelig og inkluderende.

Du er strategisk, men samtidlig operativ. Du setter høye krav til deg selv og liker å

oppnå resultater gjennom utvikling av forretning og medarbeidere. I tillegg har du

gode relasjons- og samarbeidsegenskaper.

Stillingen rapporterer til Divisjonsleder.

Eventuelle spørsmål om stillingen kan rettes til Visindi AS ved Knut Ole Tande tlf. 916 56 104 eller Ole K. Lindseth tlf. 906 55 511.

Alle henvendelser behandles konfidensielt, om ønskelig også overfor vår oppdragsgiver.

Søknad med CV sendes snarest via ”Stillinger Norge” på www.visindi.no

Avdelingsleder - Kontaktsenter

Sentral lederrolle

www.naf.no

C– Et brutalt møte med endrede rammebetingelser

Acta innrømmer å ha feiltolket de nye reglene for sparebransjen, og gjør nå det

de makter for å redde konsesjonen. – Det er et brutalt møte med endrede

rammebetingelser, sier konsernsjef Simen Mørdre. Side 2, 3 og 4

Acta-sjef Simen Mørdre fortalte i går om en turbulent sommer for selskapet, med både innsidesiktelser og sterk kritikk for salgsmetodene.

– Mye av den kritikken som kom kjente vi oss ikke igjen i, men en del av den oppfatter vi var riktig, sier han.

FOTO: BJØRN SIGURDSØN/SCANPIX Acta kjemper for

å redde konsesjonen

«Jeg har aldri

vært så redd i mitt

liv, som da jeg skjøt

flodhesten»

JAPAN

SLITER TUNGT

Japans økonomi gikk på en

solid smell i andre kvartal. Nå

frykter flere økonomer at verdens

nest største økonomi er

på vei mot resesjon for første

gang på seks år.

Side 8 og 9
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Aftenpostens

næringslivsnettsted

Det skjer i dag

RESULTATER: SAS, Kongsberg-Gruppen, Golar LNG, Songa Offshore,

Veidekke

INTERNASJONALT: Klokken 14.30 presenteres amerikanske KPI-tall.

Samtidig presenteres ledighetstallene for uke 32.

KONFERANSER: Nor-Fishing 2008 i Trondheim.

Den 22. internasjonale fiskerimessen siden 1960.

Kjøper seg opp i eget selskap

C Hydro-sjef Eivind Reiten

kjøpte i går 7000 aksjer i selskapet

til 58,20 kroner aksjen.

Konsernsjefen legger ikke skjul

på at aksjekjøpet er et signal

om at han tror på kursoppgang

for selskapet.

– At jeg tror på en fantastisk

fremtid for selskapet, det burde

ikke være noen hemmelighet,

men det er jo greit å demonstrere

det ved å øke aksjebeholdningen,

sier Reiten til

Aftenposten.

Reiten eier 86 972 aksjer i

Hydro etter gårsdagens kjøp.

Hydro-aksjen har falt kraftig i

sommer, blant annet etter at

selskapet la frem et skuffende

resultat på grunn av høye

kostnader. I mai var aksjekursen

så høyt som 85 kroner.

Konsernsjef Eivind Reiten øker sin eierandel i Hydro.

ARKIVFOTO: SVEIN E. FURULUND

Dette er Acta-saken

FOR LAV RENTE. Acta-kundene

hadde liten eller ingen kjennskap til

gebyrene på mellom 15 og 20 prosent

av investert beløp. Undersøkelsene

viste også at mange har tatt

opp lån for å spekulere i blant an-

Etter å ha snakket med

over 30 eldre kunder, skrev

Aftenposten 11. juni i år at

Acta har gjort stor butikk

av å anbefale eldre mennesker

avansert spekulasjon

med sine sparepenger.

net valuta og tyske utleieboliger.

Minst tre kunder ble i 2006 forespeilet

at boliglånsrenten skulle være 4

prosent i ti år. Minst én kunde ble forespeilet

en mulig lånerente på 3

prosent i 10 år fra 2005.

SOLGTE TIL DEMENT. Selskapet

hevder fortsatt at det tilbyr et godt

fungerende annenhåndsmarked for

sine kunders investeringer. Konsernsjef

Simen Mørdre uttalte at han ikke

kjente til tilfeller hvor kunder måtte

vente mer enn tre uker på å få solgt

seg ut. Aftenposten har snakket med

kunder som hadde ventet 15 uker.

Aftenposten skrev også at Acta-rådgivere

holdt salgsmøte på et eldresenter,

og anbefalt valutaspekulasjon

til en kvinne med Alzheimer.

I etterkant av avisoppslagene, har

mer enn 90 kunder i Acta og tilsvarende

selskaper tatt kontakt med Aftenposten,

og fortalte sine historier.

INNSIDESIKTET. Acta kom på

nytt i hardt vær da gründer Fred Ingebrigtsen

ble siktet for misbruk av

innsideinformasjon.

fakta

Kappløp for

CActa frykter for konsesjonen

Konsernsjef Simen

Mørdre sier Acta har

fått et «brutalt møte»

med nye rammebetingelser.

Nå jobber han

hardt for å beholde

konsesjonene sine.

LARS MAGNE SUNNANÅ

CARL ALFRED DAHL

En hardt presset Acta-sjef Simen

Mørdre la i går frem elendige

kvartalstall og enda flere tiltak

for å unngå det eierne frykter

mest av alt: at Kredittilsynet skal

frata selskapet retten til å selge

finansprodukter.

Blir inspisert. Før ferien ble

Acta vitne til at to konkurrenter

brått mistet konsesjonen. De var

for grådige på kundenes bekostning.

Reglene for salg av finansprodukter

til privatpersoner ble

strammet kraftig inn i november

i fjor, og siden har Kredittilsynet

vært på tokt. I juni fikk Acta beskjed

om at det blir sjekket i høst.

Derfor lover Mørdre nå bot,

bedring og en smørbrødliste av

tiltak som skal gjøre Actas millionavlønnede

selgere til mønsterelever:

– Det er et brutalt møte med

endrede rammebetingelser. Det

er noe vi må og skal gjennomføre.

I juni dokumenterte Aftenposten

at Acta rekruttere kunder på

eldresentere, at kundene ikke

aner hva de betaler i gebyrer, og

at de blir anbefalt å ta opp lån på

boligen for å kjøpe risikoprodukter.

Aftenposten snakket også

med en rekke kunder som ble

overtalt til å sette alle sparepengene

i ett Acta-styrt eiendomsselskap.

– Mye av den kritikken som

kom kjente vi oss ikke igjen i,

men en del av den oppfatter vi

var riktig. Det var viktig for oss å

forstå kritikken og ta den på alvor.

Det er veldig mye av dette

som også har avstedkommet de

ytterligere endringene vi har

gjennomført, sier Mørdre.

Besøkene på eldresentre

opphørte umiddelbart. Nå

har Mørdre funnet ut at småkunder

bør ha en fjerdedel av

pengene i obligasjoner eller

pengemarkedsfond, slik at

ikke alle eggene havner i én

kurv. Han fastholder at selskapet

også vil gjøre det tydeligere

hva det tar seg betalt,

at gebyrene skal vris fra nysalg

til forvaltning, og at Acta

ikke lenger skal selge såkalte

warrants (se side 4). Selgerne

skal dessuten få en ny belønningsordning

som tar

mer hensyn til kundenes interesser.

Store konsekvenser. – Det er

ingen tvil om at de endringene vi

nå signaliserer har betydelige

konsekvenser for selskapets inntjening,

hevder Mørdre.

–Men er det nok til å beholde

konsesjonen?

– Det er det selvfølgelig veldig

vanskelig for meg å svare på. Det

som er viktig for oss, er at vi har

tett kontakt med Kredittilsynet,

at vi gjør de tingene som de peker

på og at vi gjør de viktige

endringene som skal til. Jeg

opplever at vi tar tak i de tingene

de er opptatt av og gjør viktige

endringer. Utover det kan jeg

ikke vurdere det.

I juni mistet konkurrentene

Caveo og Totalvekst sine konsesjoner,

til tross for at begge selskapene

lovet bot og bedring.

Nå er spørsmålet om Actas

selvransaking før Kredittilsynet

banker på døren er

nok.

Gunstig å øke for anbudsplikt

C Da anbudsgrensen for offentlige oppdrag ble økt fra 200 000

kroner til 500 000 kroner, ble 20 arbeidstimer spart på hvert oppdrag.

Konkurransen ble bare delvis svekket. Konklusjonen fra

analyseselskapet Asplan Viak er at økningen som kom i 2005, har

vært samfunnsøkonomisk lønnsom.

– Fleksibilitet for innkjøperne er bra, og leverandørene har heller

ikke tapt noe, sier fornyings- og administrasjonsminister Heidi

Grande Røys (SV) i en kommentar. (NTB)

2007 2008

Orkla innfrir

forventningene

Positive kvartalstall fra Orkla

Kilde: NTB

2007 2008 2007 2008

Driftsresultat

Resultat

før skatt

3 053

2 498

17 569

14 049

Tall i millioner

kroner for 2.

kvartal

2007 2008

Storebrand

i trøbbel

Svake kvartalstall fra Storebrand

Kilde: NTB

2007 2008 2007 2008

Driftsresultat

Resultat

før skatt

598,8

57,7

8 131

9 382

Tall i millioner

kroner for 2.

kvartal

Tandberg i oppkjøpsflørt

C Tandberg melder at de er

blitt kontaktet av et oppkjøpsselskap,

og nå er i gang med

innledende samtaler om et

mulig oppkjøp. – Samtalene er

på et tidlig stadium, og det er

ennå ikke sikkert at det vil bli

lagt inn et bud, sa representanter

fra Tandberg sent tirsdag

kveld. Selskapet har engasjert

JP Morgan som rådgivere i prosessen.

Tandberg er, sammen

med hovedkonkurrent Polycom

Inc, markedsledende i videokonferansebransjen.

Selskapet

er kjent for å produsere

eksklusive, kostbare systemer

med fokus på design. (E24.no)
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Sier du din oppriktige mening,

selv om du merker at du har

flertallet mot deg og detmest

behagelige ville være å holde

munn?

DNV Maritime søker skikkelige folk. Se stillingssidene.

Fortsetter neste side »

Acta

som offer

VÆRE ELLER IKKE? Acta kjemper en

tilsynelatende desperat kamp for

å beholde konsesjonen. I praksis

lover de ikke stort annet enn å

begynne med god forretningsskikk.

«Vi har fått et brutalt møte med

endrede rammebetingelser», sa

Acta-sjef Simen Mørdre i går.

Den påståtte brutaliteten

stammer fra det internasjonale

regelverket MiFID, som blant

annet pålegger finansbransjen

å dokumentere at kundene forstår

produktet de kjøper – og

gebyrene.

Selgeren må altså stå inne for

at produktet passer til kundens

risikovilje, sparebehov og mål.

For mye forlangt?

«Endringene er mye mer omfattende

enn det Acta og bransjen

først forsto», fortsetter

Mørdre.

Han kler rollen som offer

uvanlig dårlig.

Flat og såret. Dessuten holder

ikke argumentasjonen. I

realiteten lå kravene i det nye

regelverket i hovedsak allerede

innbakt i det gamle.

Begrepet «god forretningsskikk

» er riktignok mindre spesifisert

enn MiFID, men innholdet

er i praksis det samme:

Hensynet til kundens behov

skal stå i sentrum.

De «fundamentale» endringene

i selskapets salg og markedsføring

er ikke stort annet

enn en beskrivelse av hvordan

selskapet forlengst burde

ha operert. Blant annet vil en

forenkling av honorarstrukturen

og honorarinformasjonen

til kundene nå bli sentralt.

Du verden.

Småfisk og hai. Spørsmålet

er om de «fundamentale»

endringene holder til Kreditttilsynets

tilgivelse. Det er

langt fra gitt

Tre rådgivningsselskap har

allerede mistet konsesjonen

så langt i år, nettopp fordi de

var, for grådige på kundenes

bekostning.

Senest i slutten juni mistet

Storebrand-selskapet Caveo

retten til å drive finansrådgivning

fordi Kredittilsynet

mener de har tenkt mest på

egen vinning når de har gitt

råd og solgt spareprodukter.

Dersom Acta får tilgivelse

for den samme oppførselen,

kan det se ut som om de store

spares, muligens av strukturelle

bekvemmelighetshensyn.

I knipe. Mister de den, kan

Kredittilsynet likevel oppleve

å lage ris til egen bak.

For hvorfor ble det ikke reagert

tidligere på råsalget av

høyrisikoprodukter, som har

pågått i mange år?

Og nå står de store bankene

for hugg. Også DnB NOR har

solgt lånefinansierte høyrisikoprodukter

i stor stil.

Vi går en spennende høst i

møte, og kan i det minste håpe

på et generelt forbud mot å

kalle seg «uavhengig finansrådgiver

» når man utelukkende

pusher egne produkter.

KATHRINE ASPAAS, kommentator

Kommentar

«En forenkling av honorarstrukturen

og

honorarinformasjonen

til kundene blir nå

sentralt. Du verden.»

tilgivelse

CSmåkunder får nye spareråd

– I vurderingen vil det være

naturlig å vektlegge når endringen

i retning av loven i praksis

har skjedd, og hvor omfattende

den er i forhold til tidligere adferd,

sier avdelingsdirektør Eystein

Kleven i Kredittilsynet.

Stusser over Mørdre. Han

undres over at Mørdre i går ga

uttrykk for at tilsynets tolkning

av regelendringene som ble innført

1. november i fjor er mye

strengere enn det han først trodde.

– Lovverket er innrettet slik at

det er kundens interesser som

skal settes i høysetet når rådgiveren

skal ta en beslutning om

hva slags råd han skal gi. Denne

hovedtilnærmingen kan utledes

av lovens regler. Den burde ikke

ha fremstått som noe nytt i forbindelse

med Kredittilsynets

vedtak og uttalelser.

lars.magne.sunnana@aftenposten.no

carl.alfred.dahl@aftenposten.no

Acta-sjef Simen Mørdre gjennomfører en storstilet husvask før Kredittilsynet kommer på inspeksjon

i høst. – På en del områder har vi vært nødt til å gjøre endringer, sier han. FOTO: BJØRN SIGURDSØN/SCANPIX

De nye tiltakene

Simen Mørdre lover at Acta skal:

, Slutte med salg av warrants.

, Anbefale kundene å ha en fjerdedel

av pengene i obligasjoner

og rentepapirer.

, Senke gebyrene ved kjøp –

mens de årlige forvaltningsgebyrene

økes.

, Gi kundene bedre informasjon

om prisen.

, Skille tydeligere mellom Acta

Kapitalforvaltning og Acta Asset

Management, altså mellom

avdelingen som lager produkter

og den som selger dem.

, Ikke lenger tilby lånefinansiering

med pant i verdipapirene.

Salget i Norge falt 70 prosent

C Forbudet mot strukturerte

produkter, økte renter, børsfall,

søkelyset på salgsmetodene og

siktelsen mot gründer Fred Ingebrigtsen

førte til et dramatisk

fall i Actas resultat i andre

kvartal. Og det er i det norske

markedet at selskapet blør

mest: Her fikk Acta solgt produkter

for 1,27 mrd. kroner i

andre kvartal, mot 4,22 mrd. i

samme periode i fjor. I Sverige

ble salget 2,13 mrd., mot 2,5 i

fjor. Aksjesalg i US Opportunities

AS, som skal drive tomtespekulasjon

i USA, var den største

inntektskilden i kvartalet. Selskapets

inntekter falt 46,5 prosent til

320 millioner.

Acta Holding,

2. kvartal

Alle tall i millioner kroner

2008 2007

Driftsinntekter 320,1 599,0

Driftsresultat 86,1 270,6

Resultat før skatt 94,1 277,6
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YIT er Norges ledende leverandør av tekniske

bygginstallasjoner.

Hovedtyngden av leveransene ligger innenfor

fagområdene inneklima, elektro, automasjon,

kjøling, energisparing, rørfag, IKT,

audiovisuelle løsninger og sikkerhet.

Vi er samtidig en ledende leverandør av

service på tekniske bygginstallasjoner og

tjenester for eiendomsdrift.

Selskapet har en omsetning på ca. 3,8

milliarder kroner og 3200 ansatte i Norge.

Selskapet eies av finske, børsnoterte YIT

Corporation.

YIT konsernet har ca. 24 000 ansatte og en

samlet omsetning på ca. 30milliarder kroner.

Executive

For ytterligere informasjon, samt for å søke stillingen, se www.mppx.no.

Du kan også kontakte bedriftsrådgiverne Frode Pettersen, tlf. 47 88 82 85, eller Per Olav Hagås, tlf. 90 91 21 91.

Alle henvendelser behandles konfidensielt, om ønskelig også overfor vår oppdragsgiver.

HR-direktør

Til en av markedets mest spennende HR-stillinger ser vi etter en sterk, tydelig og operativ HR-direktør til

YIT Building Systems AS.

Stillingen rapporterer til administrerende direktør, er inkludert i den norske ledergruppen og i YITs internasjonale

HR-forum. Dette innebærer at du vil ha høy synlighet og påvirkningskraft i konsernet. Det er en strategisk og

utfordrende stilling i et selskap som etterstreber sterk etikk og moral i alle ledd, og hvor et av målene er å være

ledende på dette området uansett bransje. I tillegg til å inneha en sterk HR-faglig bakgrunn, må du ha evne til å

kommunisere på alle nivåer i selskapet og kunne legge klare retningslinjer.

YIT legger vekt på et godt samarbeid med fagorganisasjonene og stillingen krever erfaring fra

tilsvarende arbeid.

Ønsker

høyere

gassbud

Høyere bud på størstedelen

av BW Gas kan åpne for

budkamp. Men nå er adm.

direktør Jan Håkon

Pettersen mest interessert i

oppgang i gassmarkedet.

GRETE DE LANGE

Styret i BW Gas har fått bud fra

tre ulike interessenter på verdens

største flåte av skip som

frakter flytende petroleumsgass

(LPG).

– Men budgiverne var ikke

villig til å betale nok til at det

er interessant. Vi har ikke

noen dialog nå, sier administrerende

direktør Jan Håkon

Pettersen i BW Gas. Men akkurat

nå er ledelsen i BW Gas

mest opptatt av å utvikle flåten

på 49 LPG-skip.

Pettersen vil ikke si noe om

størrelsen på budene som har

kommet. Men hverken ledelse

eller hovedeier, Sohmen-familien,

synes de var høye nok.

Analytikere regner med en

verdi på LPG-flåten på nesten

11 milliarder kroner (2 milliarder

dollar). Men med dagens

aksjekurs er verdien på rederiet

rundt 6,7 milliarder kroner,

inkludert skipene som frakter

flytende naturgass (LNG).

Høyt . Et bud som reflekterer

markedsverdien på 11 milliarder

kroner ansees i analytikerkretser

som meget generøst.

Fremleggelsen av 2. kvartalsregnskapet

i går, viser at

BW Gas fortsatt sliter med lav

inntjening for de største LPG

skipene. Belgiske Exmar bekrefter

at de har lagt inn bud.

grete.de.lange@aftenposten.no

BW Gas

(alle tall i millioner dollar)

2.kv.

2008

2.kv.

2007

Driftsinntekter 173,5 169,2

Driftsresultat 38,9 52

Nettoresultat 38 49,5

– Hele bransjen

har tolket feil

CMen konkurrentene bestrider Actas påstand

Acta-sjef Simen Mørdre

mener bransjen har undervurdert

de nye reglene

for investeringsrådgivning

(Mifid). Norges

tre største banker kjenner

seg ikke igjen i den

beskrivelsen.

CARL ALFRED DAHL

Konsernsjef Simen Mørdre i Acta

sa under gårsdagens resultatpresentasjon

at endringene

som kom med Mifid-direktivet

«går dypere og har større omfang

enn hele bransjen tolket

den gang det kom».

Direktivet, som trådte i kraft

1. november 2007, gir bedre beskyttelse

til kunder i sparebransjen,

og krever at investeringsrådgivere

må ha konsesjon.

Dessuten er det en rekke produkter

som nå ikke kan selges

til småsparere, men bare til profesjonelle

investorer.

– Kjenner DnB NOR seg

igjen i Mørdres beskrivelse?

– Nei, vi kjenner oss ikke helt

igjen i at vi har misforstått regelverket,

men innføringen av

direktivet er omfattende og tidkrevende.

Vi har brukt mye tid

på dette, og det vil vi fortsette

med, sier pressekontakt Aud-

Helen Rasmussen i DnB NOR.

Overrasket. – Acta slutter

med salg av warrants. Selger

DnB NOR dette?

– Vi stanset salget av warrants

gjennom våre bankkontorer

i januar. Pr. i dag tilbyr vi

ikke dette til privatkunder i det

hele tatt, sier Rasmussen.

Direktør for investeringsprodukter,

Bjørn Sverre Haugdal, i

Fokus Bank kjenner seg heller

ikke igjen i beskrivelsen.

– Jeg vil si nei til det. Vi er en

del av et større konsern, Danske

Bank, som tok direktivet svært

alvorlig. Vi var klar over at dette

ville stikke dypt, og forberedte

oss grundig. Utfordringen nå er

å sørge for at man etterlever direktivet

i enhver rådgivning, og

at dokumentasjonen er god nok.

Dette krever endringer i adferden.

At dette tar tid, tror jeg nok

hele bransjen merker, sier han.

– Har Kredittilsynets inndraging

av konsesjoner overrasket

dere?

– Jeg tror nok det har overrasket

alle at Kredittilsynet har

vært såpass på offensiven. Vi

ble ikke overrasket over at

noen ble rammet, men ventet

ikke at de skulle gå så tidlig og

grundig til verks. Sanksjonene

var kanskje ikke alle forberedt

på. Men dette tror jeg er positivt

i det lengre løp. Bransjen

blir mer bevisst på hva den

gjør. De endringer Acta gjør, er

et godt eksempel på det, sier

Haugdal.

Lite attraktivt. Produktene

som Acta nå kutter fra sin varehylle,

har Fokus Bank fjernet

tidligere.

– Vi fjernet tilbudet om lånefinansierte

indeksobligasjoner.

Mange har etterlyst warrants

som en erstatning til strukturerte

produkter. Men vi vurderte

at warrants har mange av de

samme egenskapene, med høy

risiko og relativt høye kostnader,

som gjør dette lite attraktivt

for kunden, sier Haugdal.

Norges nest største bank, Nordea,

tilbyr warrants til sine kunder.

– Vi har pr. i dag et system

som sørger for at dette er forsvarlig

overfor våre kunder, og

at vi oppfyller kravene i Mifid,

sier Thomas Sevang.

– Kjenner Nordea seg igjen

i Simen Mørdres uttalelse?

– Vi forsto tidlig at det ville bli

omfattende og krevende endringer

med det nye direktivet.

Vi tok det på alvor med én gang,

og la ned mye arbeid og ressurser

i omstillingen, sier Sevang.

– Har oppfatningen av direktivet

endret seg i løpet av

året?

– Nei, vi forstår fortsatt at det

er store og krevende oppgaver

knyttet til dette, sier han.

carl.alfred.dahl@aftenposten.no

Acta-sjef Simen Mørdre møter motbør nå han sier hele bransjen

har misforstått de nye rådgivningsreglene. – Vi kjenner oss ikke

helt igjen i at vi har misforstått regelverket, sier Aud-Helen Rasmussen

i DnB NOR. ARKIVFOTO: JON HAUGE

Warrants

Gir kjøper en rett, men ingen

plikt, til å kjøpe et underliggende

verdipapir på et

fremtidig tidspunkt, til avtalt

pris.

Hvis markedsprisen på verdipapiret

blir høyere enn avtalt,

vil det lønne seg å bruke

kjøpsretten.

I motsatt fall er den verdiløs.

Warrants har samme

egenskaper som opsjoner,

men lengre løpetid.

fakta

«Forts. fra forrige side

FREDAG 15. AUGUST 2008. UKE 33. NR. 376 ØKONOMI OSLO BØRS +1,4% vNEW YORK +1,0% vLONDON +1,0% vEURO 8,01 v(+0,01 kr.) DOLLAR 5,37 v(+0,01 kr.) OLJE (Brent) 112,40 w(-1,07$)

(kl. 18) Dollar/fat - 1 måned (kl. 18.00)

LØNNSOMT Å LEIE

Nå koster det 10 065 kroner

måneden i gjennomsnitt å

leie leilighet i Oslo. Det er

1350 kroner mer enn for ett

år siden. Men leieprisene kan

øke med 20 prosent til, før

det blir dyrere

å leie enn å eie. Side 15

VENTER PÅ GODT BØRSVÆR

Gjensidige ønsker børsnotering for å få mulighet til å hente inn

ny kapital til oppkjøp. Så lenge selskapet ikke kommer på børs

utsettes mulighetene for å gjøre store kjøp. Men børsnoteringen

lar vente på seg. Side 4

ukeslutt

Kina har løftet 70 prosent av befolkningen

ut av ytterste fattigdom,

sendt opp astronauter og vunnet

OL. Fortjener landet respekt?

Les KJETIL

STORESLETTEN side 5

Møte med en ambassadør?

Utenriksdepartementet arrangerer sammen med Innovasjon Norge og Veiledningskontoret for

næringsutvikling i sør ”Åpent hus”, der norsk næringsliv gjennom korte møter får anledning til å

treffe Norges ambassadører i Asia, Latin-Amerika, Sentral- og Øst-Europa, Afrika og Midtøsten.

Tid: Mandag 25. august 2008, kl 16.00 – 18.00

Sted: Ingeniørenes hus – Møtesenter, Kronprinsens gate 17, 0251 Oslo

For påmelding og mer informasjon se: www.regjeringen.no/ud/naeringsliv2008

Psykologer trener Acta

C– Viktig for suksessen

Finansrådgiverne i Acta blir trent av organisasjonspsykologer i «rådgivende salg». – Psykologien har massevis

av manipulerende teknikker som kan brukes i salg, sier psykologiprofessor Paul Moxnes. Øivind Bjørnson

i Bjørnson Organisasjonspsykologene avviser at de lærer bort slike teknikker. Side 2 og 3

Hittil er det først og

fremst Storebrand

og Vertikal Helseassistanse

som har

solgt helseforsikring

til personkunder,

men nå

girer også andre

selskaper opp. Prisforskjellene

på slike

forsikringer er

store, og blir større

jo eldre man er.

Side 14 og 15

Folk frykter at de

havner i lange helsekøer

hvis de blir syke.

Derfor kjøper de forsikringer

som gir

dem rett til raskere

behandling.

ILLUSTRASJONSFOTO:

LISE ÅSERUD/SCANPIX

MYE Å SPARE

PÅ RIKTIG

HELSEFORSIKRING

Bjørnson

Organisasjonspsykologene

Etablert i Stavanger i 2001 av

blant andre Øivind Bjørnson

og Fred Ingebrigtsen.

Den innsidesiktede Actagründeren

Fred Ingebrigtsen

er styreleder, og eier 64,40 prosent

av aksjene, gjennom sitt

investeringsselskap Spring

Gruppen AS.

Ingebrigtsens kone, Ingrid

Ottesen, er styremedlem, og

eier 17,80 prosent av aksjene

gjennom sitt investeringsselskap

Yellow Apple AS.

Daglig leder Bjørnson er styremedlem,

og eier 17,8 prosent

av aksjene i selskapet.

Selskapet omsatte i 2007 for

12,2 millioner kroner, og fikk et

resultat før skatt på 2,2 millioner

kroner.

Psykologhjelp i

C– Viktig for suksessen, sier Acta

Med hjelp av spesialtrente

psykologer lærer

Actas rådgivere hvordan

de skal vinne kundenes

fulle tillit. – Men vi jobber

ikke med selgende

rådgivning, sier psykolog

Øivind Bjørnson.

CARL ALFRED DAHL

Aftenposten kan i dag fortelle

om ett av knepene bak Actas suksess

innenfor økonomisk rådgivning.

Acta fremhever selv at psykologbruken

har vært viktig for

salgssuksessen de siste årene.

Daglig leder Øivind Bjørnson i

Bjørnson Organisasjonspsykologene

avviser at bedriften lærer

bort psykologiske salgstriks.

– Generelt kan jeg si at når vi

jobber med slike bestillinger, tilstreber

vi å jobbe med rådgivende

salg, og ikke selgende rådgivning,

sier Bjørnson.

– Hva er forskjellen?

– Rådgivende salg handler om

å skaffe til veie informasjon, for

så å gi råd. I alle sånne sammenhenger

finnes det en etisk balansegang

mellom å drive rådgivning

og å drive salg. Dette handler

om våre prinsipper, og det er

ikke ting vi diskuterer. Så er det

vår oppgave å bidra til at salgene

gjøres på bakgrunn av god rådgivning,

slik at kundene vet hva

de blir med på, forklarer Bjørnson.

Bygger tillit. Informasjonsdirektør

Rune Wangsmo i Acta bekrefter

at Bjørnson er en av selskapets

leverandører.

– Selskapets medarbeidere er

dyktige til å bistå i organisasjonsutvikling,

blant annet ved å

sette sammen team som jobber

bra sammen, skriver han i en epost.

Acta har i sommer endret store

deler av sin salgs- og rådgivningspraksis,

etter mye kritikk i

pressen. Samarbeidet med

Bjørnson er det ingen planer om

å endre.

– Hvordan kan psykologi

bidra til økonomisk rådgivning?

– I rollen som rådgiver, uavhengig

av bransje, er en av de viktigste

egenskapene at man er i

stand til å etablere, utvikle og

opprettholde en relasjon basert

på tillit. Denne tilliten er dels

knyttet til selskapets renommé,

dets tjenester og produkter og

selvfølgelig rådgiveren selv som

menneske. Psykologens oppgave

overfor rådgiveren, vil være å bidra

til å øke selvinnsikten hos

rådgiver på hvilke styrker og utviklingsområder

de har i forhold

til å oppnå tillit. Integritet, kompetanse

og redelighet har høyt

samsvar med i hvilken grad kunden

opplever tillit og kommer tilbake,

sier Bjørnson.

«Vesentlig forutsetning». På

Bjørnsons nettsider ligger det en

video hvor Acta-direktør Eirik

W. Henningsen forteller om

samarbeidet med Bjørnson.

I videoen sier Henningsen

blant annet at «jeg er ikke i tvil

om, et øyeblikk, om at det har

vært med å øke prestasjonene

som Acta har greid å få til».

Henningsen forteller også at

Bjørnson har bidratt både på ledernivå

og medarbeidernivå, og

at «Bjørnson har vært en vesentlig

forutsetning for de resultatene

vi har greid å skape i Acta».

carl.alfred.dahl@aftenposten.no

«Jeg er ikke i tvil om, et

øyeblikk, om at det har

vært med å øke prestasjonene

som Acta har

greid å få til»

Eirik W. Henningsen,

Acta-direktør
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Følg med på e24.no

Aftenpostens

næringslivsnettsted

Det skjer i dag

RESULTATER: Schibsted, Aker, Marine Harvest, Funcom, Scana, Aker

Floating Production, Havila Shipping, Simtronics, Photocure, Kitron,

24SevenOffice.

SSB: Utenrikshandel med varer for juli

USA: Industriproduksjon for juli

Har du denne liggende?

C Husker du de gamle 100-

kronesedlene med portrettet

av Camilla Collett? Har du

dem liggende i lommeboken,

i safen eller hjemme

haster det nå å få levert dem

inn til Norges Bank.

I likhet med 1-kronemynter

produsert før 1997 går Camilla

Collett-sedlene nå ut av

produksjon, melder Norges

Bank. Fristen for innløsning

er 15. september. Ifølge banken

finnes det fortsatt nesten

300 000 Collett-sedler.

Cirka 226 millioner gamle 1-

kronemynter er også i sirkulasjon.

Det betyr at totalt 256 millioner

kroner ligger gjemt i norske

madrasser, skuffer og lommebøker.

Du kan veksle inn sedlene

og myntene her: Norges Banks

hovedkontor i Oslo, ved Norges

Banks depoter driftet av

NOKAS i Stavanger, Bergen,

Trondheim og Tromsø. Og hos

banker som tilbyr denne tjenesten

til sine kunder. (E24.no)

100-kroneseddelen med portrett av Camilla Collett er snart

verdt null. Hele 300 000 av dem er fortsatt i sirkulasjon.

FOTO: NORGES BANK

Tar færre, men større saker

C Økokrim har hittil i år tatt inn 16 nye saker, mot 42 i hele fjor.

– Økokrims strategi er fortsatt inntak av få, men store og komplekse

saker, som ofte har forgreninger til utlandet, heter det i

Økokrims halvårsrapport.

Den viser også at Økokrim har 46 saker under etterforskning,

hvorav ni innenfor skatte-, moms- og tollunndragelser, fem innenfor

verdipapirhandel og finans, to korrupsjonssaker, ti heleriog

hvitvaskingssaker og fire miljø- og naturkriminalitetsaker.

Økokrim har inndratt nær 77,6 millioner kroner fra straffbare

handlinger hittil i år, mens det i hele fjor ble inndratt 2,4 milliarder

kroner. Grunnen til det høye beløpet i fjor var blant annet

inndragning fra Finance Credit-saken. (NTB)

2007 2008

Solid opptur

for Statkraft

Halvårstall fra kraftselskapet

Kilde: NTB

2007 2008 2007 2008

Driftsresultat

e. skatt

Resultat

etter skatt

3056 3218

5666

3230

Tall i millioner

kroner for 1.

halvår

–Psykologi kan bidra

– Psykologien har massevis

av manipulerende

teknikker, som kan læres

bort til folk som vil få

innflytelse overfor andre,

sier professor Paul Moxness.

Bjørnson avviser at de lærer

bort slike teknikker.

Moxnes er professor i organisasjonspsykologi

ved Handelshøyskolen

BI, og kjenner til utstrakt

bruk av psykologi innenfor salg i

utlandet. Han presiserer at hans

uttalelser er generelle, og ikke

om Acta og Bjørnson.

– Hvordan kan psykologivitenskapen

bidra til salg?

– Det er ikke tvil om at psykologisk

kompetanse kan bidra til

å trene selgere. Det forskes mye

på hvordan man kan påvirke

andre, uten at den påvirkede

merker at den blir manipulert,

sier Moxnes.

Han sier han

selv har sett

hvordan selgere

bruker psykologisk

kompetanse.

– På fagspråket

kalles det

nevrolingvistisk

programmering,

eller NLP. I den

kliniske psykologien brukes slike

teknikker, uten at pasienten er

klar over det. Det går ut på å føre

folks tanker, og skape følelser,

som går i visse retninger. Men da

brukes det i god hensikt. Det er

uetisk å overføre dette til salgsvirksomhet,

dersom det gjøres

utelukkende i vinnings hensikt,

mener Moxnes.

Han synes det er viktig at folk

er klar over at slike teknikker

eksisterer.

– Det gjelder å ha motkunnskap,

slik at man er bedre forberedt

i møtet med trente selgere,

sier Moxnes.

Paul Moxnes

Simen Mørdre og Acta lovte bot og

bedring i Aftenposten i går.

Falske fakturaer

på patenter

C På sin hjemmeside advarer

Patentstyret mot falske varemerke-

og patentfakturaer fra

utlandet som firmaer mottar.

Og det er ikke første gang de

kommer med slike advarsler.

– Med jevne mellomrom mottar

privatpersoner og firmaer i

Norge falske tilbud eller fakturaer

fra utlandet knyttet til

sine varemerker og patenter.

Fakturaene blir av mange forvekslet

med rettmessige krav

om betaling for registrering av

patentsøknader, eller registrering

eller fornyelse av varemerker,

skriver Patentstyret.

De presiserer at disse fakturaene

ikke er betaling for rettigheter

i Norge eller andre steder.

Patentstyret understreker

at de selv krever inn avgifter

for patent- og varemerkerettigheter.

Søknad om og registrering

av slike rettigheter

med virkning i Norge, kan bare

gjøres gjennom Patentstyret.

salgstreningen

C– Manipulerer ikke, sier psykologen

De økonomiske rådgiverne i Acta kurses av organisasjonspsykologer, slik at de bedre skal oppnå og beholde tillit hos sine kunder.

ARKIVFOTO: JON HAUGE
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Dette er Acta-saken

Etter å ha snakket med over 30 eldre kunder, skrev Aftenposten

11. juni i år at Acta har gjort stor butikk av å anbefale

eldre mennesker avansert spekulasjon med sine sparepenger.

FOR LAV RENTE. Acta-kundene

hadde liten eller ingen kjennskap til

gebyrene på mellom 15 og 20 prosent

av investert beløp. Undersøkelsene

viste også at mange har tatt

opp lån for å spekulere iblant annet

valuta og tyske utleieboliger. Minst

tre kunder ble i 2006 forespeilet at

boliglånsrenten skulle være 4 prosent

i ti år. Minst én kunde ble forespeilet

en mulig lånerente på 3 prosent

i 10 år fra 2005.

SOLGTE TIL DEMENT. Selskapet

hevder fortsatt at det tilbyr et godt

fungerende annenhåndsmarked for

sine kunders investeringer. Konsernsjef

Simen Mørdre uttalte at

han ikke kjente til tilfeller hvor kunder

måtte vente mer enn tre uker

på å få solgt seg ut. Aftenposten

har snakket med kunder som hadde

ventet 15 uker.

Aftenposten skrev også at Acta-rådgivere

holdt salgsmøte på et eldresenter,

og anbefalt valutaspekulasjon

til en kvinne som var under utredning

for Alzheimers demens.

I etterkant av avisoppslagene, har

mer enn 90 kunder i Acta og tilsvarende

selskaper tatt kontakt med

Aftenposten, og fortalte sine historier.

INNSIDESIKTET. Acta kom på

nytt i hardt vær da gründer Fred Ingebrigtsen

ble siktet for misbruk av

innsideinformasjon.

fakta

til salg

Han tror ikke dette er særlig

utbredt i Norge.

– Men iblant annet USA er dette

en kjempebransje. Mange

konsulentbyråer i utlandet tjener

rått på å videreformidle slike

teknikker, sier han.

Lite utbredt. Generalsekretær

Ole Tunold Norsk Psykologforening

tror også at bruken av

psykologer til salgstrening er lite

utbredt i Norge.

– Det er nok kun unntaksvis.

Jeg kan vanskelig forestille meg

at psykologer ville ønske å gå inn

i en rolle hvor man manipulerer

kunden direkte. Det kan være i

strid med de etiske prinsippene,

sier Tunold.

Han presiserer at han hverken

kjenner til Bjørnson eller Acta,

og påpeker at salg i seg selv er legitimt.

– Det jeg tror både media og offentligheten

er bekymret for her,

er at man har brukt ufine metoder

til å pushe produkter som

ikke holder det de lover. Psykologforeningen

kjenner ikke til

slike eksempler, sier Tunold.

– Søkt vinkling. Øivind

Bjørnson mener debatten er viktig,

og er enig i Tunold og Moxnes’

opplysninger om bruken av

psykologi innenfor salg i utlandet.

Men han sier at Bjørnson

ikke bruker NLP.

– Det er ikke noe galt i seg selv

å drive med rådgivende salg. Det

som de fleste rådgivere kjenner

på til daglig, er jo balansegangen

mellom det å lytte til kundens

behov, og å tilby investeringsløsninger

som samsvarer med disse,

kontra det å selge ukritisk i

forhold til behov. Som psykologer

har vi naturligvis et ansvar

for å levere tjenester som balanserer

dette. Å trekke diskusjonen

i retning av at salgstrening er

trening i manipulering synes jeg

blir en søkt vinkling, sier han.

Går fra Statoil

til Hydro

CHilde Merete Aasheim

(49) tar over stillingen som

konserndirektør i forretningsområdet

Aluminium Metall i

Norsk Hydro ASA.

Aasheim erstatter Torstein

Dale Sjøtveit i Hydros konsernledelse.

Hun har bred industribakgrunn

og kommer

fra stillingen som konserndirektør

og medlem av konsernledelsen

i StatoilHydro ASA.

(NTB)

Hilde Merete Aasheim

Økte inntekter

for Aftenbladet

CKonsernet Stavanger Aftenblad

økte driftsinntektene andre

kvartal, men konsernresultatet

faller til drøyt 26 millioner

kroner etter skatt fra 56,4 millioner

kroner samme periode i

fjor. Før skatt fikk konsernet

samlet et resultat i andre kvartal

på drøyt 31 millioner kroner,

som er ned fra vel 66,8 millioner

kroner samme periode i

fjor.

Blant annet omleggingen av

morgendistribusjon av avisen

og forbedring av leveringsevne

har medført økte kostnader

første halvår.

Konsernets driftsinntekter

endte andre kvartal på 199,5

millioner kroner mot vel 182,4

millioner kroner samme kvartal

i fjor. (NTB)

Aksepterer

millionbot

CTelenors datterselskap

Grameenphone aksepterer en

bot på rundt 190 millioner kroner

for å ha drevet ulovlig formidling

av utenlandssamtaler i

Bangladesh. Det opplyste selskapet

i en pressemelding i går.

Boten, som er på 2,5 milliarder

bangladeshiske taka, betales

til teletilsynet Bangladesh

Telecommunications Regulatory

Commission (BTRC).

Grameenphone får boten etter

å ha medvirket til drift av

ulisensiert internettelefoni

(VOIP). Ifølge Telenor avslutter

dette saken som ble tatt opp av

lokale myndigheter i 2007.

(NTB)

Kiwi åpnet

i Danmark

CI går åpnet Kiwi sine tre

første butikker i Danmark,

nærmere bestemt i Århus. Før

året er året er omme skal 50

Kiwi-butikker være på plass på

Jylland og Fyn.

Innen 2010 skal 100 butikker

være omprofilert til Kiwi-butikker

i nabolandet vårt. Ifølge

fagbladet Dagligvarehandelen

skal den norske modellen beholdes,

men med visse tilpasninger.

Blant annet skal fruktog

grøntavdelingen flyttes til

inngangspartiet.

16 ØKONOMI Lørdag 16. august 2008

Schibsted

under mål

Mediekonsernet klarer

ikke helt å leve opp til

forventningene.

Mediekonsernet Schibsted

kan vise til vekst i driftsresultatet,

men klarer ikke helt å leve

opp til analytikernes forventninger

med sitt resultat i

andre kvartal.

Selskapet fikk et driftsresultat

før avskrivninger på 426

millioner kroner, mens analytikerne

ventet 444 millioner

kroner, ifølge estimater hentet

inn av Reuters. Omsetningen

endte marginalt mer enn antatt.

Schibsted-aksjen har hatt et

svakt år på Oslo Børs og falt betydelig.

Siden toppen i november

2007, har aksjen omtrent

halvert seg.

Kutt i Aftenposten. Usikre

fremtidsutsikter gjør at Schibsted

skal kutte kostnader. Allerede

er investeringer redusert

betraktelig sammenlignet

med i fjor, og Aftenposten må

gjennom et nytt kostnadskuttprogram.

Også i Spania skal

det kuttes i trykte medier.

– Hvis det kommer en alvorlig

nedgangskonjunktur må vi

være slik stilt at vi ikke må slippe

opp gasspedalen. Derfor må

vi ha fokus på kostnadene nå,

sier konsernsjef Kjell Aamot.

– Å kutte kostnadene er ikke

bare for å øke overskuddet,

men også for at vi skal kunne

vokse senere, sier han. Hvilke

tiltak som planlegges, vil han

ikke si noe om.

Resultatene for andre kvartal

viser at de tradisjonelle

trykte avisene til Schibsted sliter

med å holde resultatene oppe,

og samtidig bidrar internettbasert

virksomhet stadig

mer for selskapet. I andre

kvartal var 60 prosent av brutto

driftsresultat fra nettbasert

virksomhet. For ett år siden

var det 47 prosent.

I Spania som er et viktig marked

for Schibsted, er det full

økonomisk oppbremsing, og

også i Skandinavia er det usikre

utsikter. I Sverige er det ventet

en svært beskjeden vekst

neste år, og annonser er ofte

det første som kuttes i nedgangstider.

(E24.no)

Schibsted

2. kvartal (millioner kroner)

2008 2007

Driftsinntekter 3574 3450

Driftsresultat 426 413

Resultat før skatt 258 547

Acta alene om

psykologbruk

CIkke så utbredt som selskapet sier

Av de fem store aktørene

i sparebransjen Aftenposten

har snakket

med, er det kun Acta

som bruker organisasjonspsykologer

til å

trene rådgiverne i salg.

CARL ALFRED DAHL

I gårsdagens utgave av Aftenposten

fortalte daglig leder og

psykolog Øivind Bjørnson at

hans bedrift Bjørnson Organisasjonspsykologene

trener Actas

ansatte i «rådgivende salg», og

til «å etablere, utvikle og opprettholde

en relasjon basert på

tillit». Acta hevder at dette er utbredt

i sparebransjen.

– Etter det jeg kjenner til, har

vi ingen slike oppdrag. Skulle vi

ta et slikt oppdrag, ville jeg være

nøye med å holde tungen rett i

munnen, for å sikre at vi holder

oss til de etiske retningslinjene.

Det tviler jeg heller ikke på at

Bjørnson Organisasjonspsykologene

gjør, sier Hallvard E.

Ringstad i Optimas Organisasjonspsykologene.

Coaching. Psykolog og direktør

Bjørn Z. Ekelund i Human

Factors har ikke hatt slike oppdrag.

– Jeg har aldri hørt at noen har

levert trening i rådgivende salg.

Vi har jobbet med kunderådgivning,

men ikke innenfor salg. At

dette skal være utbredt, kjenner

jeg ikke til, sier Ekelund.

AFF (Administrativt forskningsfond)

er en av landets

største aktører innenfor ledelses-

og organisasjonsutvikling.

– Den typen oppdrag kjenner

jeg ikke til at vi har hatt, sier seniorkonsulent

Åsmund Ulvenes.

Selskapet har utspring fra

Norges Handelshøyskole, og har

kontorer i Oslo, Bergen og Stavanger.

DnB NOR bruker organisasjonsutviklende

tjenester på en

rekke områder i banken.

– Vi innhenter tjenester til

blant annet ledelsesutvikling og

konfliktløsing, men vi har ikke

organisasjonspsykologer som

jobber direkte med kunderådgiverne,

forteller informasjonsdirektør

Aud-Helen Rasmussen i

DnB NOR.

Ikke i Caveo. Informasjonsdirektør

Rune Sjøhelle i Nordea

kjenner ikke til at banken bruker

organisasjonspsykologer til å

trene rådgiverne i møte med

kundene.

– Det er i så fall nytt for meg, sier

han.

Acta-konkurrenten Caveo bekrefter

at de ikke hyrer inn organisasjonspsykologer

til trening i

«rådgivende salg», eller til å

bygge tillitsforhold til kundene.

– Caveo har så langt ikke benyttet

slike tjenester, sier kommunikasjonsdirektør

Terje Berland.

Selskapet har omtrent 60 rådgivere,

fordelt på 12 kontorer.

Kredittilsynet inndro tidligere i

sommer Caveos konsesjon til å

drive økonomisk rådgivning.

Axir, som tidligere het Investeringsrådgivning,

er også en stor

aktør i bransjen.

– Vi har aldri brukt slik kompetanse

innenfor rådgivende

salg eller noen annen form for

salgstrening, sier Axirs administrerende

direktør Michael

Vågen Sivertsen.

carl.alfred.dahl@aftenposten.no

Blant de store aktørene innenfor finansrådgivning er konsernsjef Simen Mørdre alene om å bruke

psykologer til trening i rådgivende salg. FOTO: BJØRN SIGURDSON/SCANPIX

Dette er Acta-saken

Etter å ha snakket med

over 30 eldre kunder,

skrev Aftenposten 11.

juni i år at Acta har gjort

stor butikk av å anbefale

eldre mennesker

avansert spekulasjon

med sine sparepenger.

FOR LAV RENTE. Acta-kundene

hadde liten eller ingen kjennskap til

gebyrene på mellom 15 og 20 prosent

av investert beløp. Undersøkelsene

viste også at mange har tatt

opp lån for å spekulere iblant annet

valuta og tyske utleieboliger. Minst

tre kunder ble i 2006 forespeilet at

boliglånsrenten skulle være 4 prosent

i ti år. Minst én kunde ble forespeilet

en mulig lånerente på 3 prosent

i 10 år fra 2005.

SOLGTE TIL DEMENT. Selskapet

hevder fortsatt at det tilbyr et godt

fungerende annenhåndsmarked for

sine kunders investeringer. Konsernsjef

Simen Mørdre uttalte at

han ikke kjente til tilfeller hvor kunder

måtte vente mer enn tre uker

på å få solgt seg ut. Aftenposten

har snakket med kunder som hadde

ventet 15 uker.

Aftenposten skrev også at Acta-rådgivere

holdt salgsmøte på et eldresenter,

og anbefalt valutaspekulasjon

til en kvinne som var under utredning

for Alzheimers demens.

I etterkant av avisoppslagene, har

mer enn 90 kunder i Acta og tilsvarende

selskaper tatt kontakt med

Aftenposten, og fortalte sine historier.

INNSIDESIKTET. Acta kom på

nytt i hardt vær da gründer Fred Ingebrigtsen

ble siktet for misbruk av

innsideinformasjon.

fakta

Aftenposten skrev i går om Actas

trening av selgere.

Nå kommer Conan-oppfølgerne

Funcom ønsker ikke å hvile

på laurbærene etter storsatsingen

Age of Conan, og

har nå meislet ut planene for

hva selskapet skal tjene

penger på i årene som

kommer.

SINDRE HEYERDAHL

E24.no

Fra Conans lanseringsdato har

Funcom-aksjen sunket godt over

65 prosent på Børsen, og Conantallene

som kom i går ble ikke

tatt vel imot av markedet. Aksjen

er ned 20 prosent.

Satser bredere. Spillprodusenten

håper Conan kan være en

melkeku i mange år fremover,

men tok i juni en «strategisk beslutning

» om å satse for fullt på

såkalte casual MMO-spill i tiden

fremover.

Ett av ankepunktene mot Conan

fra mange spillere, er at

«barbaren» tar for lang tid å installere

– hvis datamaskinen i

det hele tatt har stor nok kapasitet

for spillet.

I motsetning til gigantspill

som Age of Conan – som stiller

høye krav til datakapasitet – vil

casual MMO-spillene være raske

for brukerne å komme i gang

med. Et casual MMO-spill fra

Funcom vil være en form for sosiale

nettspill som skal kunne

spilles på en hvilken som helst

datamaskin eller Mac, også direkte

i nettleseren.

Installasjonen kan unnagjøres

på svært få minutter, og distribusjonen

vil skje digitalt – for eksempel

via ulike spillnettsteder.

Ny Conan? I tillegg er spillet

The Secret World neste gigantsatsing

i Conan-ånden. De to

spillene bygger på samme teknologiplattform.

Ifølge Funcom får vi i The Secret

World oppleve en verden inspirert

av historie og mytologi,

moderne konspirasjonsteorier

og eldgamle myter.

Spillet har vært i utvikling siden

sommeren 2006, og skal allerede

nå være spillbart. Det utvikles

både i Oslo og Beijing.

Størrelsen på utviklerteamet

avgjøres i disse dager og ventet

lansering blir i slutten av neste

år – til både PC og Xbox 360.

Mange opplever at Age of Conan

er for tung å laste ned til

datamaskinen deres.
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Røkke på bunn blant de viktige

Han topper formueslisten.

Men Kjell Inge Røkke har

minst nettoinntekt av de

viktige personene i Norge.

SVEINUNG W. JENSEN

Tidligere i høst kom boken

«Hvem er hvem», med oversikt

over 1000 av de viktigste menneskene

i Norge akkurat nå og i

fremtiden.

En oversikt Aftenposten har

laget, viser at de viktige også har

inntekter godt over gjennomsnittet.

Unntaket er Kjell Inge

Røkke, som står oppført i ligningen

med null i skattbar inntekt.

Av de viktige med etnisk minoritetsbakgrunn

troner Oddasat-

sjef Nils Johan Hætta øverst

på listen. Hverken sametingspresident

Egil Andreas Olli eller

kjendisjurist Abid Raja kunne

hamle opp med Hættas inntekt

på 717 261 kroner da alle fradrag

var trukket fra.

Blant fremtidens viktige er det

nok kronprinsparet som har

mest å rutte med. Men de kongelige

på Skaugum er ikke underlagt

skatteloven som oss andre,

Kjell Inge Røkke

og figurerer derfor ikke på skattelistene.

Det gjør derimot

Trond Birkedal. Den tidligere

FpU-lederen rundet millionen i

inntekt i fjor med god margin.

Acta-selgernes

suverene år

C Fotfolket tjener mer enn sjefen

Kundene skjønner lite

av produktene, men

Actas råeste rådgivere

kan gni seg i hendene.

De beste selgerne tjente

over 10 millioner

kroner i fjor.

LARS MAGNE SUNNANÅ

2007 ble et jubelår for rådgiverne

i investeringsselskapet Acta.

Mens kundenes penger strømmet

inn i kompliserte strukturerte

produkter og i dyre eiendomsfond

mange knapt skjønte

noe av, trillet bonuskronene i

strie strømmer ned i lommene

til selskapets råeste selgere.

Helt i toppen ligger Acta-rådgiverne

Gard Aleksander Edna

(30) og Jostein Hellumsand

(32). Begge hadde inntekter på

over 10 millioner kroner i fjor.

Ett av rådene Hellumsand

har gitt sine kunder de siste årene,

er å belåne en gjeldfri bolig,

for å kjøpe boligfond for å spre

risiko. I 2005 la han til grunn i

regnestykkene til kunden at lånerenten

på en slik investering

skulle være 3 prosent i ti år.

På 2006-ligningen hadde Edna

og Hellumsand inntekter på

henholdsvis 10 og 7,5 millioner

kroner.

20 over 2 mill. Aftenpostens

liste over rådgivere og ansatte i

Acta med millionlønninger er

basert på opplysninger fra kunder

og tilgjengelig informasjon

på Internett. I utvalget Aftenposten

har undersøkt, er det

rundt 20 ansatte som tjente over

2 millioner kroner i fjor.

Blant rådgiverne – de som driver

mest salg til kundene – er Erling

Høglo, Lars Christian Hagen,

Leif Arne Søyland og Henning

Tangård. Kvartetten tjente

fra 3,6 til 5,3 millioner kroner i

2007.

Mer enn sjefene. Pengene

kommer fra gebyrene Acta tar

når kundene kjøper spareprodukter.

Aftenposten har i år rettet

søkelyset mot gebyrstrukturen

som raskt spiser opp en femtedel

av kundens investering.

Ligningslistene viser hvor en del

av pengene havner: Lederen for

Actas Oslo-kontor, Jan William

Roll, tjente 4,3 millioner i fjor,

mens Arild Hekleberg, som har

vært med på å bygge opp virksomheten

i Drammen, tjente 3,9

millioner.

Fotfolket tjente dermed adskillig

mer enn konsernsjef Simen

Mørdre. Han måtte nøye

seg med 3,5 millioner kroner på

skatteseddelen.

lars.magne.sunnana@aftenposten.no

Acta-rådgiveren Jostein

Hellumsand dro inn

over 10 millioner kroner

i fjor. Hans kollega og

Drammen-sjef Arild

Hekleberg tjente nesten

4 millioner.

FOTO: LARS JOHNSEN/DRAMMENS TIDENDE

Sjekk skattelistene!

Lurer du på hvem som har høyest

inntekt i gaten der du bor?

Søk i skattelistene på

aftenposten.no

Navn Inntekt Skatt Formue

Navn Inntekt Skatt Formue

Navn Inntekt Skatt Formue

Gaarder, Jostein (56) 5 228 294 2 098 016 8 716 812

Holt, Anne (49) 4 400 603 2 205 241 1 916 995

Seierstad, Åsne Guldahl (38) 3 495 635 1 723 578 4 329 917

Karin Fossum (53) 2 946 248 1 449 268 3 548 134

Loe, Erlend (39) 1 560 638 679 745 236 057

Christensen, Lars Saabye (55) 1 502 465 720 895 6 814 317

Petterson, Per (56) 867 410 381 196 1 336 071

Jacobsen, Roy (54) 758 079 312 264 3 728 695

Renberg, Tore (36) 755 943 348 248 0

Faldbakken, Knut Robert (67) 676 764 294 925 745 149

Henriksen, Levi (44) 497 807 194 123 2 670 897

Kjærstad, Jan Martin (55) 417 729 149 276 861 737

Fosse, Jon Olav (49) 409 251 170 050 3 153 905

Solstad, Dag (67) 370 733 136 073 573 222

Kjærstad, Jan (55) 325 368 136 980 2 837 931

Langeland, Henrik Helliesen (36) 284 058 110 967 955 614

Tiller, Carl Frode (38) 211 178 75 422 04 650

Forfattere

Hagen, Caroline Marie (24) 514 875 16 143 424 2 669 269 754

Hagen, Carl Erik (19) 887 990 16 239 097 2 667 803 255

Blystad, Agnes Marie (21) 28 497 6 635 217 1 106 869 525

Blystad, Julie Josephine (21) 26 028 6 635 115 1 106 852 444

Wilhelmsen, Carsten (18) 1 692 021 3 319 083 476 946 098

Wilhelmsen, Kristina (20) 1 497 293 3 227 678 470 799 301

Wilhelmsen, Anders C.G. (21) 1 424 195 3 199 213 469 466 259

Larsen, Brede Bjøvad (22) 272 468 2 388 577 388 107 748

Møgster, Christian (18) 12 254 1 737 562 290 593 642

Eitzen, Fridtjof Camillo (22) 33 198 1 279 756 214 292 585

Eitzen, Christopher Carolus (18) 18 724 1 279 294 214 215 705

Eitzen, Nicolai Catincho (20) 18 365 1 278 794 214 132 314

Møgster, Patrick (24) 484 754 1 412 643 214 083 042

Olsen, Sofie Henriette (23) 898 672 1 277 713 173 740 768

Langmo, Jonas Holden (21) 0 917 924 152 679 803

Jebsen, Sofie Eleanor (22) 2 804 829 1 960 652 108 065 427

Cappelen, Johan Diderik (19) 1 350 036 953 742 104 305 297

Lærdal, Jonathan (20) 78 609 166 102 527 741

Holth, Kristian (24) 410 260 692 736 98 787 548

Stensrud, Kristian Fredrik (22) 100 352 589 229 96 748 517

Stensrud, Axel Nikolai (20) 84 377 582 415 96 358 249

Huse, Paul Ingebrigt (21) 471 375 629 561 85 989 342

Treschow, Victoria Marie (19) 20 623 496 743 83 790 553

Andvord, Michel Trygve (18) 65 615 489 981 81 328 183

Andvord, Marianne (22) 65 056 489 676 81 303 506

Andvord, Cecilie (20) 63 999 485 994 81 239 184

Andvord, Carl-Axel (24) 48 510 483 190 80 994 480

Sunde, Alexander (24) 1 257 157 1 005 726 80 937 028

Kierulf, Anine Benedicte G. (18) 184 606 513 221 79 648 444

Kierulf, Carl Axel (24) 181 138 507 625 78 877 610

Rikest under 25 år

Edna, Gard Aleksander (30) 10 795 068 4 394 457 528 460

Hellumsand, Jostein (32) 10 023 590 4 791 550 7 107 218

Tangård, Henning (44) 5 335 274 2 455 485 0

Søyland, Leif Arne (42) 4 697 829 2 233 245 0

Roll, Jan William (38) 4 284 048 1 754 131 3 140 583

Hekleberg, Arild (39) 3 868 991 1 736 350 2 203 768

Hagen, Lars Christian (28) 3 844 978 1 733 607 0

Synvis, Carl-Sigurd (31) 3 724 658 1 725 632 0

Solberg, Geir Inge (51) 3 647 031 1 643 426 5 360 770

Høglo, Erling (38) 3 587 556 1 598 249 0

Mørdre, Simen (44) 3 520 056 1 685 014 3 389 696

Fladmark, Kjetil (46) 3 122 976 1 253 985 7 345 937

Blomvik, Kjetil Steinar (45) 3 115 796 1 242 479 6 981 731

Aakre, Robert Corfield (38) 2 990 859 1 419 335 0

Tangenes, Endre (33) 2 946 579 1 450 370 0

Melbye, Cecilie Willgohs (37) 2 481 879 1 138 944 0

Grubstad, Gard (47) 2 387 654 902 072 0

Wennersten, Christer (36) 2 376 478 1 072 995 1 704 866

Syversen, David Andre Armann (45) 2 259 667 884 406 1 400 321

Viken, Jostein (41) 2 196 574 910 543 2 730 084

Sjefer og rådgivere i Acta
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Scandinavian

Property

(2. kvartal i mill. kroner)

2008 2007

Driftsinntekter 20,1 101,6

Driftsresultat –865,5 2,0

Resultat før skatt –832,1 3,9

Nanvekonkurransen er over

E24 og Aftenpostens navnekonkurranse er over. Dette forslaget til Anders

Hagebakken nådde ikke opp – vinneren kan du se på E24.no.

Du kan også være med å stemme frem «folkets favoritt».

Bråstopp på Fornebu

CNull kjøpere – null nybygging

Fornebu-utbygger

SPDE solgte én prosjektert

leilighet i andre

kvartal. Men det var et

videresalg. I går skrev

eiendomsgiganten ned

verdien av sine tomter

på Fornebu med nesten

800 millioner kroner.

LARS MAGNE SUNNANÅ

JON HAUGE (foto)

De har fått et nytt og lengre liv,

de grove steinrøysene i Rolfsbukta

på Fornebu. For når ingen

vil kjøpe leiligheter, vil heller

ikke utbygger og Fornebu-storeier

Scandinavian Property Development

(SPDE) sette spaden i

jorden.

– Vi må selge mer for å starte

opp, sa selskapets finansdirektør

Are Njåstein under gårsdagens

resultatpresentasjon.

Der la han frem nedslående

tall. I sommer er det omtrent

ikke solgt én eneste prosjektert

leilighet på det gigantiske Fornebu-

området, som en gang i

fremtiden skal romme 6000 leiligheter.

Tidligere i sommer

måtte SPDE utsette oppstarten

av byggetrinn to på Rolfsbukta,

der det er blitt forsøkt solgt leiligheter

siden 2006. Det var rett

og slett ikke nok kjøpere. Utsettelsen

førte til at 23 som allerede

hadde kjøpt leilighet, fikk rett til

å heve avtalen. Elleve forsvant ut

døren, og dermed ligger byggeplassen

enda mer øde.

Fra april til juni fikk SPDE etter

eget sigende solgt én prosjektert

leilighet på Fornebu. Men

den var til gjengjeld et videresalg,

fordi den opprinnelige kjøperen

ikke kunne gjøre opp for

seg. I årets tre første måneder

ble det også bare solgt én leilighet.

Med to salg og elleve kanselleringer,

utgjør årets salg av

nye leiligheter på Fornebu ni – i

minus.

Bråstoppen i salget av nye boliger

i Oslo-området sender kalde

grøss nedover ryggen på SPDEs

aksjonærer. I sommer har konsulentselskapet

som verdsetter

selskapets eiendommer, som inkluderer

stort sett hele Fornebu,

skrevet ned verdien av boligtomtene

med 784 millioner kroner.

Aksjekursen i SPDE er falt fra 50

til 16 kroner siden selskapet ble

dannet i fjor.

Det var i begynnelsen av 2007

at SPDE la godt over 5 milliarder

kroner på bordet for å sikre omtrent

alle tomtene til bolig- og

næringsutbygging på det gamle

flyplassområdet i Bærum. Siden

har renten gått oppover og boligmarkedet

nedover. Nå antyder

Njåstein at flere boligprosjekter

vil ligge på is til renten settes ned

igjen.

– Vi tror boligmarkedet vil

holde seg rolig til vi ser de første

rentekuttene, sier finansdirektøren.

Ett alternativ, sier styreleder

Jan Petter Storetvedt, kan være å

sette i gang små utbygginger.

Det betyr kort forklart at en og

en blokk reises av gangen, etter

hvert som en tilstrekkelig håndfull

villige kjøpere dukker opp.

– I stedet for å beslutte å bygge

ut et helt prosjekt, tar vi deler av

prosjektene. Det gjør at vi har

kontroll, sier han.

Det SPDE derimot ikke har

kontroll over, er byggekostnadene.

Styreformannen sier det har

vært en «gallopperende» prisvekst,

men nå håper SPDE at

bråbremsen i boligutbyggingen

vil sende byggekostnadene ned i

samme takt. Da kan selskapets

fortjenestemargin kanskje berges,

når byggingen en gang starter

opp.

lars.magne.sunnana@aftenposten.no

Liten

fremdrift

Det børsnoterte eiendomsselskapet

Scandinavian Property

Development (SPDE)

eier og utvikler det meste av

tomtene på Fornebu i Bærum

kommune.

Til sammen har selskapet

planer om å bygge 406 000

kvadratmeter bolig og

118 000 kvadratmeter næringsarealer

på Fornebu.

Hittil er ett byggetrinn i ett

prosjekt omtrent fullført

(Rolfsbukta). I tillegg er det

igangsatt bygging av første

trinn i prosjektene Hundsund

og Fornebu Hageby.

Ytterligere utbygginger er

enten utsatt eller lagt på is

på grunn av særdeles liten

interesse for leilighetene.

Onsdag ble det kjent at

toppsjef Stein Haugbro går

ut av selskapet. Tidligere

Posten-sjef Kaare Frydenberg

er leid inn som sjef i ett

år.

fakta

Toppsjef Stein Haugbro forsvant

ut av selskapet onsdag

denne uken og blir erstattet av

Kaare Frydenberg (bildet).

Utviklingen av dette området på Fornebu i Bærum er stanset helt opp, fordi ingen vil kjøpe de planlagte leilighetene. Scandinavian

Property Development håper at rentekutt skal blåse liv i salget av nye boliger.

Massesøksmål

mot utbygger

131 kjøpere i Ringnes Park

går til sak mot utbygger

Erik Bøhler. Kravet er

hevet med over 26

millioner siden søksmålet

ble kjent i fjor.

MARTHE SKAAR

E24.no

Totalt krever de erstatning fra

utbyggeren på 43,4 millioner

kroner.

– Vi krever erstatning til å

dekke økte utgifter til drift og

forvaltning, manglende levering

av oppstillingsplass for

sykler, samt erstatning for vinningsavståelse

knyttet til ulovlig

innkreving av pengene, sier kjøpernes

advokat Torstein Vaagen

til E24.

Søksmålet ble tatt ut før sommeren

og er enda ikke berammet

i rettsapparatet.

De første beboerne flyttet inn

i Ringnes Park Øst i 2005. I fjor

sommer ble det kjent at en rekke

kjøpere i prosjektet hadde

hyret inn advokat for å gå til sak

mot utbygger.

Hever kravet. I desember

samme år skrev Finansavisen av

kjøperne krevde 17 millioner

kroner i erstatning fra utbygger

for økte utgifter knyttet til drift

og forvaltning, samt manglende

sykkeloppstillingsplass.

Nå er kravene for disse to postene

justert noe ned fordi ikke

samtlige kjøpere går til søksmål,

mens totalkravet er hevet

med 26,4 millioner til hele 43,4

millioner fordi en tredje post

knyttet til erstatning for vinningsavståelse

er tilføyd søksmålet.

Kjøperne krever 9,6 millioner

kroner for å dekke økte utgifter

knyttet til drift og forvaltning av

sameiene.

– Dette erstatningsbeløpet er

knyttet til uheldig organisering

av boligene, sier Vaagen.

Leilighetene i Ringnes Park

Øst skulle bli organisert i ett

sameie, i stedet blir det åtte. Det

innebærer større utgifter til styremedlemmer,

forretningsførere

og revisjon for hvert av sameiene.

- Det er uhensiktsmessig

tungvint og en dyr løsning. Som

styreleder merker jeg godt dette

og det er heller ikke i henhold til

det vi skrev under på i kjøpskontrakten,

så det er et klart

brudd på den, sier styreleder

Sigbjørn Isene i Ringnes Park

Øst 3 Sameie til E24.

- Vi er åtte sameier i stedet for

ett. Det innebærer åtte ganger

utgifter til forretningfører, styrehonrar

og revisjonshonorar,

legger han til.

IKEA-eier Ingvar Kamprad nektes lån i egen bank

C Til tross for at Ingvar Kamprad er verdens åttende

rikeste person, er han for gammel til å få lån i

sin egen bank.

Banken Ikano låner ikke ut penger til dem under

18 år eller over 70 år, og gjør ikke unntak for sin

egen 82 år gamle eier, skriver dn.se.

På tirsdag fortalte E24 at Citibank både i Norge

og Sverige nekter folk over 75 år kredittkort. Nå viser

det seg at Citibank ikke er alene om utelukke

eldre kunder. Da 71-år gamle Nils Trobäcker skulle

søke om lån i Ikea-banken ble han avvist med en

gang personnummeret hans viste at han er over 70

år. – Jeg synes det er merkelig at vi som er i denne

alderen, som mer eller mindre har bygget opp Ikea

på 50- og 60-tallet, ikke får lån, sier Trobäcker til

dn.se. (E24.no)

CTomteverdier nedskrevet med 800 mill.

Tidligere stortingspolitiker

og pensjonist Magnus

Stangeland sitter i 51 styrer,

pensjonist Anders Talleraas

sitter i 37. Men ingen av dem

har innrapportert disse

inntektene. Men for folk

flest regnes styreverv som

pensjonsgivende inntekt.

DEL 1 • side 4,5 og 6

TO PENSJONISTER

– 88 STYRER Boligmarerittet

. . . men disse

stakk av med

milliardgevinst

Tap. Finanstoppene lokket med store gevinster for dem som tegnet andeler

tidlig i boligdrømmen på Fornebu. Nå sitter andelseierne fast i prosjektet,

mens investorene har fløyet av gårde med milliardgevinst. ØKONOMI • side 4 og 5

Erik

Bøhler

Jan Petter

Collier

Ola

Mæhle

Stein Erik

Hagen

Andelseierne Steinar Lunde (t.v.) og Egil Langnæs føler seg lurt og fanget i en felle. FOTO: SVEIN E. FURULUND.

Fredag 29. august 2008. Uke 35. Nr. 400. 149. årg. Kr. 20.

KJEDELIG

WHICH WITCH

Benedicte Adrians og Ingrid

Bjørnov Which Witch

ble slaktet på Londons West

End. Nå er den kommet

til Oslo, men Aftenpostens

anmelder mener det heller

ikke nå svinger av stykket.

KULTUR • side 8

KLASSENS TAUSE

SKAL FÅ HJELP

I gjennomsnitt sitter det

to elever i hver klasse som

sliter med sjenanse, sosial

angst og klamme hender.

Nå skal de stilleste elevene

få hjelp. DEL 1 • side 10
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AFTENPOSTEN

Kampen om

GULLET

på Finnmarksvidda

A-MAGASINET I DAG

Ikke

bare

en

lighter

Hva er det

med denne

enkle lighteren?

Zippo fyller 75 år,

og er mer populær

enn noen gang.

Hvem

vinner

slaget om

vidda?

Dypt under

bakken i Finnmark

ligger gull og edle

metaller og venter.

Ikke alle er enige

om at de skal

graves frem.

Bilder av liv og død

En unik fotoserie viser mennesker like før

og etter døden.

Hvor lenge

overlever

Mjelde?

DEL 1 • side 30 og 31

*Gjelder kun nye medlemmer og ved tegning av 12 mnd. privatavtale.

Gjelder ikke i kombinasjon med andre tilbud. 16 års aldersgrense.

We get you there

MELD DEG INN FØR 31. AUGUST!

Siste sjanse for trening til gammel pris*

Asker tlf: 66 98 73 00

Bekkestua tlf: 67 12 99 50

Carl Berner tlf: 22 04 64 00

CC Vest tlf: 22 73 61 00

Colosseum Park tlf: 23 19 96 30

Kalbakken tlf: 22 90 25 50

Kolbotn tlf: 66 81 75 00

Lambertseter tlf: 22 76 90 70

Sandvika tlf: 67 80 83 50

Sjølyst tlf: 23 27 70 00

Årvoll tlf: 23 37 81 30

www.ELIXIA.no
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ukeslutt

«Mine barnebarn blir helt

avhengige av at verden skaffer

mer energi»

Les ALEXANDRA BECH GJØRV Side 7

Schweigaardsgate 14, Oslo • tlf. 22 05 99 99 • oslo@nith.no

Etterutdanning på heltid og deltid

Master i IT-ledelse

Master in Information Systems Management leveres i samarbeid med

Brunel University i London og gir graden Master of Technology (heltid)

eller Master of Science (deltid). Studiene går over 2 år. Sentrale emner:

• Systems Project Management

• Business Modelling and Business Integration

• Professional Development and Research

• Organisational Change, Business Improvement, ICTs and Strategic Change

• Data Management and Business Intelligence

• Dissertation

Oppstart 9. september 2008

Deltidsstudium Webdesign

Deltidsstudium Webdesign gir en grundig innføring i IT, med særlig vekt på

webdesign og usability. Studiet går over 2 år på kveldstid og gir 60

studiepoeng. Du kan følge fullt studium eller velge kun noen av emnene:

• Internetteknologi

• Webdesign 1 og 2

• IT Prosjektledelse

• .NET-programmering

• Webjournalistikk

• Kandidatprosjekt

Oppstart 11. september 2008

Nå haster det!

Se www.nith.no

for mer informasjon

eller ring

22 05 99 99

i dag!

Innelåst i boligfiasko

CEnda en utsettelse på Fornebu

Fornebu Boligspar ble solgt i 2001 som en gullkantet boliginvestering for folk flest.

Etter syv år er spaden ennå ikke satt i jorden. Flere hundre boligkjøpere har investert

millionbeløp, og har trolig ingen mulighet til å komme seg ut. Finansmennene som sto

bak opplegget, har forlengst sikret seg milliardfortjeneste. Side 4 og 5

I denne dumpa skulle Steinar Lundes nye leilighet stått klar i sommer. Han har allerede betalt millionbeløp i forskudd for boligen, men

vet ennå ikke om den blir bygget. Nå ønsker han seg bare ut. FOTO: JON HAUGE
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Om lag 3500 mennesker møter

frem til kjempevisning på

flyplassområdet. De mest

populære områdene er Storøya

(sør på den gamle

flystripen) og Holtekilen.

Acta og Krogsveen begynner

markedsføringen av andeler

på Fornebu. Kjøperne lokkes

med at boligene selges til

kostpris. "Utviklingsgevinsten

tilfaller deg."

Oslo kommune selger sine

tomter på Fornebu til Fornebu

Boligspar for 3,1 milliarder

kroner.

Stortinget vedtar at

Gardermoen skal bli ny

hovedflyplass.

Høsten 1992 07. okt. 98 Våren 2001 Høsten 2001 14. okt. 01

De siste flyene tar av fra Fornebu.

Buklanding

CForsinkelser, fortvilelse og stygge tap

På Fornebu skulle boligkjøpere

flest få dele

tomtegevinsten med

Jan Petter Collier, Ola

Mæle, Erik Bøhler og

Stein Erik Hagen. Gjett

hvem som sitter med

svarteper.

LARS MAGNE SUNNANÅ

CHRISTIAN HARALDSEN

SVEIN ERIK FURULUND (foto)

– Vi er blitt rumpekjørt hele veien.

Steinar H. Lunde og Egil Langnæs

har klatret opp i fuglekikkertårnet

på Storøya.

Det er gått syv år siden de fant

boligdrømmen her på Fornebu,

nær både sjøen og byen, og parkene

som snart ligger klare på

det gamle flyplassområdet i Bærum.

Lunde har fått to nye hofter

på disse årene. De bærer ham

fortsatt lett opp trappene til tårnet

med utsikt over tomten han

eier en liten del av.

I dumpen lenger borte bader

kanadagjess i et grumsete reservoar.

Der skulle Lunde etter planen

ha bodd for flere år siden.

Gjessene koser seg kanskje,

men for Lunde, kona Birgit og

flere hundre andre andelseiere

er de øde slettene på Fornebu

blitt et økonomisk mareritt. I

2006 måtte de punge ut rundt én

million kroner for hver tomteandel

på Fornebu, i tråd med en avtale

fra 2001. Men onsdag denne

uken ble utbyggingen av det som

skulle være indrefileten av indrefileten

i Indre Oslofjord utsatt

enda en gang, og ingen vet når

byggingen vil begynne.

I mellomtiden løper rentekostnadene.

Bare på Storøya er 238

andeler solgt til privatpersoner

som tilsammen har betalt inn

godt over 200 millioner kroner.

Ikke helt i samme båt. Det

var rundt årtusenskiftet den

søkkrike finansmannen Jan Petter

Collier fant vinneroppskriften.

Sammen med sitt eget meglerhus

Sundal Collier, rådgivningsselskapet

Acta og en håndfull

norske rikinger etablerte

han selskapet Fornebu Boligspar,

som kjøpte Oslo kommunes

tomt på Fornebu for 3,1 milliarder

kroner.

Nå skulle folk flest få bli med

på boligfesten. De skulle få en

del av gevinsten ved å utvikle

tomtene. Et banebrytende prosjekt,

mente finansmennene

selv. De som tegnet seg tidlig,

skulle belønnes med lav pris på

boligene.

– At garantistene bak Fornebu

Boligspar ikke beregner seg utviklingsgevinst,

skyldes ikke

overdreven gavmildhet, men at

de raskt ønsker mange andelshavere.

På den måten spres risikoen,

forklarte ABG Sundal Colliers

mann John Eystein Willoch

til en salgsavis Acta laget før folket

ble invitert til visning på Fornebu

i oktober 2001.

I 2008 sitter Lunde og Langnæs

fortsatt med risikoen og

usikkerheten. Willoch, Collier

og kompani har forlengst fått sin

del av gevinsten. De solgte seg ut

til det børsnoterte selskapet

Scandinavian Property Development

(SPDE) allerede i 2006.

Fortjenesten på eiendommene

de kjøpte fem år tidligere ser ut

til å ha blitt mellom 1 og 1,5 milliard

kroner. Verdien på SPDE har

derimot falt 80 prosent siden

kjøpet av Fornebu-tomtene.

Låst inn. Andelseierne kommer

ikke ut av sine avtaler. Investeringen

de har gjort forplikter

dem til å kjøpe leilighetene når

de en gang står ferdig. Hva prislappen

til slutt blir, er helt i det

blå. De siste anslagene andelseierne

fikk på bordet så sent som

på forsommeren, viste en kvadratmeterpris

på 59 000 kroner.

Det er langt over det dobbelte av

prisanslagene Fornebu Boligspar

brukte i sitt materiell da andelene

ble solgt i 2001. Den gangen

skulle kvadratmeterprisen

bli 25 000 kroner.

Formelt står andelseierne selv

som byggherrer, men det er

SPDE som håndterer prosjektet.

Finansdirektør Are Njåstein viser

til at byggekostnader generelt

har steget kraftig de siste

årene.

– Kostnadene representerer

nok all time high i byggebransjen,

mener han.

Usikker verdi. Njåstein regner

med at kostnadene vil falle

nå som økonomien kjøles ned,

men slår fast at dette ennå ikke

har kommet SPDE og andelseierne

til gode. Derfor er det nå

usikkert om markedsverdien på

de planlagte boligene vil overstige

byggekostnadene, og dermed

er byggestart utsatt, igjen. Ifølge

Njåstein har andelseierne ikke

noe krav på å bli løst ut av prosjektet,

uansett hvor mange utsettelser

det blir, men de kan selge

andelene videre, hvis de finner

kjøpere. I prinsippet kan altså

andelseierne bli sittende og

vente til evig tid.

– Nå er ikke det et scenario

som vil inntreffe, sier Njåstein,

og påpeker at det bare er svake

markedsforhold som fører til utsettelse,

og han er sikker på at

det vil være midlertidig.

– Det er vel ingen som tror på

noen veldig langvarig nedgang i

boligmarkedet, sier han.

Tålmodighetsprøve. Langnæs

vet ikke helt hva han skal tro.

Han, som er vokst opp på Strand,

rett over Holtekilen for Fornebu,

trodde han var smart da han i

2001 kjøpte en tomteandel til seg

selv og kona, og en til ungene.

Det så riktig lovende ut. «Boligeventyret

du kan få en bit av», slo

Acta fast i sin salgsavis. «Utviklingsgevinsten

tilfaller deg», het

det videre.

Men i dag er det ikke mange gevinster

i syne fra fuglekikkertårnet

på Fornebu. Hittil i år er det

bare solgt én eneste prosjektert

leilighet på det gigantiske utbyggingsområdet,

og flere prosjekter

er lagt på is. Så Langnæs

må bare vente. Med sine to andeler

er han forpliktet til å kjøpe

leiligheter som kan komme til å

koste så mye som 10-13 millioner

kroner tilsammen – når Fornebu

Boligspar en gang bestemmer

seg for å bygge.

– Vi er fanget i en felle, sier han.

Nå vil han ha en slutt på elendigheten.

Sammen med en håndfull

andre fortvilte andelseiere,

vil Langnæs og Lunde ta opp

kampen mot Fornebu Boligspar,

og selskapets eier SPDE. De vil ut

av forpliktelsene, millionlånene

og usikkerheten. I det siste har de

hyret inn advokathjelp for å få rede

på mulighetene til å komme

seg ut.

–Men vil dere ikke bo her,

da?

– Nei, ikke til den prisen. Det er

ikke mulig, sier Lunde.

Les om farene ved kjøp av

uferdige boliger på Pengene

dine, side 14 og 15

Steinar Lunde (i midten) og Egil Langnæs (t.h.) tror ikke at de noen gang vil flytte inn på Fornebu,

slik prisen på det som skulle vært relativt rimelige boliger har utviklet seg. Nå har de engasjert

takstmann Nils-Erik Christiansen (t.v.) for å få en uavhengig vurdering av byggekostnadene.

«Vi er fanget i en felle»

Egil Langnæs
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SPDE bestemmer seg for å utsette

byggingen av Storøya-feltet enda

en gang. Ny vurdering av om

byggingen kan starte skal gjøres

våren 2009. Aksjekursen i SPDE

når et nytt bunnivå. Verdien er

rast fra 50 til 10 kroner aksjen.

Scandinavian Property Development

legger frem halvårstall. Selskapet har bare

solgt én leilighet i første halvår, og skriver

ned verdien av tomtene på Fornebu med

nesten 800 millioner kroner.

Det nystiftede selskapet Scandinavian

Property Development

kjøper opp de fleste utviklingstomtene

på Fornebu for 5,1 milliarder

kroner. Alle unntatt de private

andelseierne får solgt seg ut.

1033 småinvestorer kjøper aksjer

i selskapet Fornebu Eiendom

2002, som har kjøpt alle tomteandelene

Fornebu Boligspar ikke fikk

solgt. Kjøperne er i stor grad

Acta-kunder.

Andelsselger Acta

forteller at områdene

Holtekilen 1 og

Storøya nå er utsolgt.

27. okt. 01 Vinteren 2002 Julen 2006 21. okt. 08 27. okt. 08

Are Njåstein, finansdirektør.

Nye boliger på Fornebu

Storøykilen

Holtekkilen

Koksabukta

Hundesundet

Snarøykilen

SNARØYA

STORØYA

Lysaker

Høvik

E18

Telenor

IT-Fornebu

Norske

skog

Rolfsbukta

Fornebu

Hageby

Hundsund

på Fornebu

CFlere hundre privatpersoner sitter bom fast

... men rikingene fikk milliardgevinst

Mens andelseierne sitter

innelåst på Fornebu, har

finansmennene bak Fornebu

Boligspar fått saftig profitt.

En håndfull milliardærer og

mangemillionærer sikret seg en

eventyrlig gevinst da stort sett alle

utviklingstomtene på Fornebu

ble solgt til det nyopprettede selskapet

Scandinavian Property

Development (SPDE) for snart to

år siden.

Investorene i Fornebu Boligspar

har i år lagt frem regnskapene

som gir en pekepinn på hva gevinsten

ble. Den kanskje største

vinneren er Ola Mæle og hans

forretningspartner Arve Nyhus.

De to klokket inn en bokført gevinst

på 420 millioner kroner fra

investeringene på Fornebu.

Også Stein Erik Hagen og

Orkla, som hadde like eierandeler

i Fornebu Boligspar og det

uavhengige prosjektet Hundsund,

som også ble kjøpt opp,

tjente godt. Orkla bokførte i fjor

en Fornebu-gevinst på 260 millioner

kroner, og trolig har Hagen en

gevinst i samme størrelsesorden.

Samme eierandel hadde også

investoren Haakon Korsgaard

og et knippe profilerte meglere

fra ABG Sundal Collier som gjorde

sin investering gjennom selskapet

Kompetansekapital AS.

Korsgaard bokførte i fjor en gevinst

i forbindelse med salget av

Fornebu Boligspar på 102 millioner

kroner.

Da Fornebu Boligspar ble solgt

til SPDE, fikk finansmennene i

Kompetansekapital dessuten et

såkalt avbruddshonorar på 131,5

millioner kroner, som var avtalt

med Fornebu Boligspar og som

skulle utbetales dersom Kompetansekapital

måtte avslutte eierskapet

i Fornebu Boligspar. Selskapet

bokførte kostnader på 55

millioner kroner, men det fremgår

ikke av regnskapet om dette

er knyttet til Fornebu-avtalen. De

største eierne i Kompetansekapital

er Jan Petter Collier, Arild

A. Engh, Jarle N. Hansen og

John Willoch. Også Acta-gründerne

Alfred Ydstebø og den

innsidesiktede Fred Anton Ingebrigtsen

har en eierandel.

Erik Bøhler har hatt betydelige

investeringer på Fornebu. Regnskapene

i hans selskaper foreligger

ennå ikke. For noen av investorene

er deler av gevinsten forsvunnet

i kursfall, ettersom de

fikk en del av oppgjøret for investeringene

i aksjer i SPDE.

Erik Bøhler Jan Petter Collier Stein Erik Hagen Ola Mæle Fred Anton Ingebrigtsen

I denne grumsete dammen på Fornebu skulle et leilighetskompleks

stått ferdig i sommer.
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Aftenpostens

næringslivsnettsted

Nytt økonomisk flyhavari

C Hundrevis av flypassasjerer

sliter med å komme seg hjem

etter at det kanadiske lavprisselskapet

Zoom Airlines torsdag

måtte gi opp i kampen

mot konkurs. Flyselskapet

skyldte på at høye drivstoffpriser

hadde økt utgiftene med

over 90 millioner pund, da de

torsdag annonserte at de hadde

slått seg selv konkurs.

Konkursen hadde effekt fra

klokken 19.00 torsdag kveld og

resulterte i at rundt 900 passasjerer

ble sittende igjen på flyplasser

rundt omkring i Canada,

USA og Europa.

I en pressemelding skriver

selskapet at de jobbet med å få

på plass en økonomisk livline

helt frem til torsdag ettermiddag.

(E24.no)

Passasjerer som torsdag kveld skulle reise med Zoom Airlines,

møtte forgjeves frem på flyplasser over hele verden, som her

i Toronto, Canada. FOTO: MIKE CASSESE/REUTERS/SCANPIX

Oppkjøp sikrer vekst i Posten

C Posten Norge økte inntektene

med 7,3 prosent i første

halvår i år sammenlignet med

samme periode i fjor. Driftsinntektene

for konsernet endte på

14,4 milliarder kroner. Resultatet

i første halvår endte på 311

millioner kroner, mot 269 millioner

i samme periode i fjor.

Inntektsveksten kom i hovedsak

fra oppkjøp, positiv volumutvikling

innen logistikkproduktene

samt høy aktivitet i ITselskapet

ErgoGroup.

Pakkepost fra utlandet økte

med 20 prosent i første halvår i

år sammenlignet

med i

fjor. Men for

Postens tradisjonelle

virksomhet

peker

pilene nedover.

Det sendes færre brev, samtidig

som personal- og transportkostnadene

øker. For å

komme denne utviklingen i

møte, har Posten vedtatt et

program for å skaffe nye inntekter

og redusere kostnadene.

(NTB)

Media Norge utsetter børsnotering

C Aviskonsernet Media Norge har bestemt seg for å utsette børsnoteringen

av selskapet. Børsintroduksjonen er utsatt på ubestemt

tid, og blir tidligst aktuelt neste vår. Bakgrunnen for utsettelsen

er den siste tidens utvikling i markedene.

– Vi trenger mer tid på den operasjonelle virksomheten. Det går

på selve etableringen av selskapet, få etablert en god nok styringsstruktur

i selskapet og at vi trenger mer tid på synergiarbeidet

både på inntekts- og kostnadsstrukturen, sier konsernsjef

Didrik Munch i Media Norge til Kampanje.

– Et mer urolig marked gjør at vi må være trygge på planene våre,

og da særlig i lys av et mer ruglete annonsemarked. Det krever

at planene våre er skikkelig gjennomarbeidet før vi går ut i markedet,

sier han.

Ifølge Munch får utsettelsen ikke noe å si for prosessen med å

etablere selskapet formelt. (NTB)

Pengefabrikken Bølgen & Moi

C Restaurantkonsernet Bølgen & Moi serverer gjestene østers, andebryst

og andre lekkerbiskner. Eierne blir belønnet med millioner.

De fem restaurantene i konsernet har nemlig blitt svært god

butikk. Gjestene spiste og drakk i fjor for i alt 105 millioner kroner i

restaurantene. Det bidro til at konsernet fikk et overskudd på 6,6

millioner kroner før skatt. Det er daglig leder Torleif Høyvik godt

fornøyd med. Av overskuddet går en million kroner i utbytte til

eierne Toralf Bølgen, Tron Moi og Torleif Høyvik. Bølgen og Moi

eier 42 prosent hver, mens Høyvik eier 16 prosent. (E24.no)

Kritikere fikk

CFornebu Boligspar slapp andelseiere fri

En gruppe andelseiere på

Fornebu fikk i 2005 kjøpe

seg ut av forpliktelsene i

Fornebu Boligspar. Men 60

andre andelseiere fikk ikke

tilbudet, til tross for at de

satt med identiske papirer.

LARS MAGNE SUNNANÅ

CHRISTIAN H. HARALDSEN

JON HAUGE (foto)

– Jeg fikk taleforbud, signerte

og holdt kjeft.

Den tidligere andelseieren på

Fornebu har fortalt oss omtrent

det han får lov til om forliket

som ble inngått med Fornebu

Boligspar vinteren 2005, og han

vil fortsatt være anonym.

I overkant av 20 andelseiere

hadde gått sammen om et søksmål

mot det omstridte boligselskapet,

fordi de følte seg ført bak

lyset etter at de hadde kjøpt andeler

på Fornebu-området Holtekilen

i 2001. Veien mot rettssalen

og offentlig skittentøyvask

førte frem. En fredags ettermiddag

valgte Fornebu Boligspar å

tilby andelstagerne å komme

seg ut av sine forpliktelser.

Men én av betingelsene var at

innholdet i avtalen skulle holdes

strengt hemmelig.

Også for de rundt 60 andre andelstagerne

i Holtekilen.

Fikk ikke tilbud. Aftenposten

har vært i kontakt med en andelseier

som ikke var med på

søksmålet, og dermed ikke fikk

kjenne innholdet i forliket. Hun

bekrefter at Fornebu Boligspar

ikke ga de andre involverte i

Holtekilen anledning til å bli

løst fra sine kontrakter, til tross

for at de satt på samme papirer

som gruppen som var med i forliket.

Finansdirektør Are Njåstein i

Scandinavian Property Development,

som kjøpte opp Fornebu

Boligspar i fjor, er ytterst ordknapp

om avtalen.

– Forliket endte med at de ikke

lenger er kunder av oss.

– Hvorfor fikk ikke alle andelseierne

tilbud om å komme

ut?

– Vi forlikte jo med dem som

hadde gått til en tvistesak mot

oss.

– Frykter du at andre andelseiere

nå vil kreve å komme

ut av sine forpliktelser?

– Nei, det gjør jeg ikke. Sakskomplekset

er løst.

Hva sakskomplekset er for

noe, vil imidlertid Njåstein si

fint lite om. Det er på grunn av

taushetsplikten i forliket, ifølge

finansdirektøren.

– Er det feil å si at den taushetsplikten

i avtalen bare er

til Fornebu Boligspars fordel?

– Jeg vil si at du ikke kan trekke

den konklusjonen.

Full stopp. Andelseieren som

ble med på forliket, sier til Aftenposten

at han er sjeleglad for

å være borte fra Fornebu.

– Vi er helt ute. Takk fanden

for det. Jeg så at dette ville bli en

såkalt never ending story, sier

han i dag.

For i likhet med prosjektet på

Storøya, som Aftenposten omtalte

i går, er også fremdriften i

Holtekilen gått helt i stå. Så sent

som i februar 2005 sa Njåstein til

Aftenposten at han håpet byggingen

her skulle komme i gang i

løpet av året.

På forsommeren 2006 måtte

andelseierne punge ut i gjennomsnitt

en million kroner for

tomtedelene. I dag er det bare

busker og søppel på idylltomten,

arkitekttegningene som en gang

ble valgt ut, er sendt i retur fordi

de ble for dyre å bygge etter. Ingen

aner når byggingen skal begynne.

lars.magne.sunnana@aftenposten.no

christian.haraldsen@aftenposten.no

Kræsjlandingen

på Fornebu

Snart ti år etter at det siste

flyet tok av fra Fornebu, er en

stor del av den planlagte boligutbyggingen

lagt på is.

Flere hundre privatpersoner

er rammet hardt økonomisk.

De har kjøpt tomteandeler

som gir en plikt til å kjøpe

leiligheter som ingen vet når

blir bygget. Mange har tatt

opp millionlån for å finansiere

kjøpet av de uomsettelige

tomteandelene.

En håndfull milliardærer

gjorde milliardgevinst da de

solgte seg ut av Fornebu til

det nystiftede selskapet

SPDE i 2006. Dette selskapet

har siden falt 80 prosent på

børsen.

En gruppe andelseiere vurderer

nå å gå til søksmål mot

Fornebu Boligspar og eieren

SPDE for å komme seg ut av

sine forpliktelser.

fakta

Aftenposten i går.
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krevende organisasjon under seg. Nå får han vist sin sanne

kremmersjel i Mosvold Shipping i Kristiansand. Se neste side

Har god

samvittighet

Investor Ola Mæle er blant

dem som har tjent mest på

Fornebu-prosjektet. Han vil

ikke ta ansvar for at

boligmarkedet har falt etter

at han solgte seg ut.

Ola Mæle og hans forretningspartner

Arve Nyhus bokførte en

gevinst på 420 millioner kroner

etter å ha solgt sine aksjer i Fornebu-

prosjektet til Scandinavian

Property Development

(SPDE). Deler av betalingen var

aksjer i SPDE, som han solgte

kort tid etter.

– Slik dette har utviklet seg

er det mange som lurer på om

motivet var å tjene raske penger,

og skyve risikoen og arbeidet

videre til et annet selskap?

– Det faller på sin egen urimelighet.

Så vidt jeg vet sitter flere

av de opprinnelige eierne med

aksjer i SPDE fortsatt.

– Vi har sittet i Fornebu-prosjektet

i seks år, så det var ikke

noen kortsiktig investering fra

vår side. Det vi gjorde i fjor var å

selge til en profesjonell aktør, etter

mange år med rekordartet

oppgang i eiendomsmarkedet.

Det at markedet går ned etterpå,

det er det ingen som har styring

på, sier Mæle.

–Men du traff godt både

med inngangen og utgangen i

dette prosjektet?

– Det er ikke det eneste prosjektet

vi har truffet med de siste

årene, men det er ikke alltid vi

treffer så bra.

– Hvorfor solgte du deg ut

av prosjektet?

– Vi er et utviklingsselskap,

ikke en forvalter. Når vi har tilført

vår kompetanse, selger vi

normalt videre til andre.

Mæle forteller at hans strategi

er å eie prosjekter frem til de er

ferdig regulert og igangsatt. Når

prosjektene er kommet så langt,

er det bare utviklingen i markedspriser

som vil påvirke videre

verdiendring, og markedsutviklingen

kan andre aktører vurdere

like godt som ham, mener

han.

– Hva tenker du om dem

som nå sitter med andeler i et

boligprosjekt som nok en

gang er utsatt, på et tidspunkt

da boligene skulle stått

ferdig.

– Det er selvfølgelig beklagelig

at dette tar for lang tid, men det

er ikke slik at verdiene er borte.

Det er fortsatt slik at dette er

svært attraktive tomter, sier Mæle.

Han påpeker at andelene er

fritt omsettelige, og at også andelseierne

har kunnet selge seg

ut underveis, slik noen har valgt

å gjøre.

– Jeg føler absolutt ikke at vi

har opptrådt ukorrekt på noen

måte, sier han.

Investor Ola Mæle er blant

em som har innkassert pene

summer på Fornebu-investeringene.

Nye boliger på Fornebu
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hemmelig forliksavtale

CAndre andelseiere ble sittende fast

«Det er ikke alltid vi treffer så bra»

Ola Mæle

– Solgte tomten to ganger

Steinar Lundes kone Birgit kjøpte i 2001 en tomteandel her på Holtekilen på Fornebu. Investeringen

står slett ikke til forventningene. Syv år etter er det fortsatt buskene som rår på det regulerte

området.

Steinar Lunde og kona Birgit

takket nei til den hemmelige

utkjøpsavtalen i

2005. De ville ikke betale

pengene Fornebu Boligspar

krevde.

– Det var uakseptabelt å betale

dem penger, sier Steinar Lunde.

I går sto han frem i Aftenposten

med sin fortvilelse over investeringen

på Fornebu-området

Storøya. Også kona Birgit

har investert på Fornebu. I 2001

kjøpte hun en tomteandel i delområdet

Holtekilen. Idéskissen i

salgsmateriellet viser leiligheter

og en plen ned mot vannet i Holtekilen.

Senere forsto hun at strandtomten

ikke var en del av området

de kjøpte seg inn i. Det var

statens eiendom. Dette skal ifølge

Lunde ha vært blant de sentrale

punktene i søksmålet mot

Fornebu Boligspar i 2005. Familien

Lunde var med på søksmålet,

men ville ikke betale summen

han mener var rundt

85 000 kroner som Fornebu Boligspar

krevde for å avslutte kontraktene.

Dermed skrev de heller

ikke under på taushetserklæringen.

Men Lunde vil fortsatt ut. Han

og kona har flere høner å plukke

med eiendomsselskapet.

– Vi trodde at det ble 108 leiligheter

på området. Det ble 180.

De selger tomten to ganger. Vi

fikk hundre naboer til som vi

ikke visste om, sier han.

Avviser. Are Njåstein i Fornebu

Boligspar avviser på det sterkeste

at de har solgt dobbelt opp.

– Nei, nei, nei. Vi har kjøpt statens

del av området. Det gjør at

tomten er større enn da Lunde

og disse andre kjøpte. I materiellet

står det klart at det skal bygges

et antall husbankboliger for

Bærum kommune i tillegg til de

som er solgt til andelseierne. De

opprinnelige eierne og garantistene

hadde også et antall boliger

som var planlagt solgt, sier han.

– Forstår du at kjøperne

kan ha fått et annet inntrykk

når salgsmateriellet viser en

grønn plen mellom leilighetene

og vannet, og ikke enda

flere leiligheter?

– Det er bare illustrasjoner,

som ikke er noen beskrivelse av

hvordan dette kommer til å bli.

Det ble illustrert i en tidlig fase,

før området ble regulert og tegnet

i detalj.
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Andelseiere blir tvunget

CFår ytterligere 42 leiligheter i fanget

Drøyt 200 andelseiere

på Fornebu-feltet Storøya

fikk en ny overraskelse

i helgen: De må

påta seg byggingen

av 42 leiligheter som

utbyggingsselskapet

ikke lenger har tro på.

LARS MAGNE SUNNANÅ

CHRISTIAN H. HARALDSEN

Det er spinndyre leiligheter de

uheldige andelseierne nå må

bygge på ren spekulasjon. De

har en byggekostnad på 50 000

kroner kvadratmeteren, og det

er snakk om en samlet sum for

leilighetene på rundt 200 millioner

kroner, eller rundt regnet én

million kroner på hver andelseier.

Årsaken er at Scandinavian

Property Development (SPDE),

som har overtatt de fleste av boligprosjektene

på Fornebu, ikke

lenger ønsker å kjøpe de aktuelle

leilighetene på delområdet Storøya.

SPDE hadde en kontraktsfestet

rett til å sikre seg leilighetene,

dersom det lå an til fortjeneste

på byggingen av dem.

Det gjør det åpenbart ikke det

lenger.

– Vi har nok boligarealer som

skal bygges. Vi har ikke noe behov

for å øke det noe mer, sier finansdirektør

Are Njåstein i

SPDE til Aftenposten.

Forpliktet. I helgen fikk de

200 andelseierne klar beskjed

om at det heretter vil være dem,

og ikke SPDE, som vil være forpliktet

til å bygge og selge de 42

boligene. De må ta ansvaret for

denne delen av Storøya-utbyggingen.

Dette kommer i tillegg til

at de må kjøpe sine egne leiligheter

til samme høye kvadratmeterpris,

når de en gang måtte

se dagens lys på Fornebu.

Det er slik kontrakten de skrev

under på i 2001 er utformet. Avtaleverket

er på mange titalls sider,

og har gitt andelseierne flere

overraskelser de siste årene. Aftenposten

har de siste dagene

vært i kontakt med en rekke fortvilte

andelseiere. Alle har betalt

inn millionbeløp for sine tomteandeler

– men ingen vet når det

blir bygget leiligheter. Selv om

boligprosjektene blir liggende

på is i årevis, har de ingen rett til

å komme seg ut eller få erstatning.

Cashet inn. Milliardærene

som sto bak avtaleverket har forlengst

tatt sine kjempegevinster,

forlatt Storøya og overlatt til

SPDE å rake kastanjene ut av ilden

i det havarerte boligprosjektet.

Som Aftenposten skrev fredag,

har flere rikinger delt på en

milliardfortjeneste på Fornebu.

Blant dem er Ola Mæle, Arve Nyhus,

Stein Erik Hagen, Haakon

Korsgaard og meglerkongen Jan

Petter Collier og hans kolleger i

ABG Sundal Collier.

Andelseierne var de eneste

som ikke fikk solgt seg ut da

SPDE serverte milliardærene

gevinsten. De fikk til gjengjeld

brev fra Are Njåstein om at eiendomssalget

på 5,1 milliarder kroner

«synliggjorde en betydelig

verdistigning i tomteverdiene»

på Fornebu.

Nekter. Nå viser det seg at

denne «betydelige verdistigningen

» på langt nær er nok til å

gjøre andelseiernes tomteinvestering

til god butikk. For selv om

SPDE har rett til å kjøpe tomt til

de 42 aktuelle leilighetene til

2001-priser, bare justert for konsumprisindeksen,

nekter selskapet

å betale.

– Normalt skulle vel disse tomtene

ha steget i verdi, selv med

de siste måneders tilbakeslag i

eiendomsmarkedet. Men ingen

vil ta i dem med ildtang engang.

Man kan jo spekulere i om andelseierne

virkelig har fått kjøpt

tomten til selvkost som det ble

lovet i salgsmateriellet fra 2001

til de private kjøperne. Noe sier

meg at vi har betalt relativt for

mye for tomten i utgangspunktet,

sier en andelseier som ønsker

å være anonym til Aftenposten.

Rammer flere? Nå er spørsmålet

om også andelseiere på

andre felter på Fornebu må forberede

seg på storstilet spekulasjon.

SPDEs beslutning gjelder

foreløpig bare for Storøya-feltet.

– Denne beslutningen må tas

ved første beslutning om bygging.

Der er vi ikke på de andre

områdene ennå, samtidig har vi

sagt noe om hvordan vi vurderer

eksponeringen vår, sier Njåstein.

lars.magne.sunnana@aftenposten.no

christian.haraldsen@aftenposten.no

Her på Storøya på Fornebu skulle luksusleilighetene allerede

stått ferdig. I helgen fikk andelseierne beskjed om at de selv må

bygge og eie 42 leiligheter beregnet på spekulasjon. Via brevet

til venstre fikk de beskjed om at de må kjøpe leiligheter for rundt

200 millioner kroner. FOTO: SVEIN E. FURULUND

For ytterligere informasjon samt for å søke stillingen, se www.mppx.no. Du kan også kontakte bedriftsrådgiverne

Yvonne Cagnol hveem, tlf. 97 68 70 20, eller Per Arne Evensen, tlf. 93 46 81 56.

Alle henvendelser behandles konfidensielt, om ønskelig også overfor vår oppdragsgiver.

HR-sjef

Til vår nyopprettede stilling som HR-sjef for Niscayah Norge, ønsker vi en person med bred erfaring fra HR-arbeid. Du må

kunne tenke strategisk og langsiktig fordi du skal også bidra til å videreutvikle vår organisasjon i årene fremover. Ditt fokus

vil være hele HR-verdikjeden, med kompetansebygging og utvikling av en god bedriftskultur som de viktigste aktivitetene i

første omgang. Stillingen inngår i selskapets toppledergruppe og rapporterer til adm. direktør.

Du vil også delta i et internasjonalt HR-management-team, for å bidra til å bygge opp HR-funksjonen globalt.

Ansvar for å bygge opp HR-funksjonen i Norge

Niscayah er verdens ledende tjeneste- og innholdsleverandør av teknologiske sikkerhetsløsninger. Vår kunnskap sammen med ny teknologi gjør oss i stand til

å levere målrette løsninger spisset mot kundens behov der fleksibilitet, lønnsomhet, sikker og enkel administrasjon er i fokus. Niscayah er i dag representert i 17

land med totalt 6 400 medarbeidere med en totalomsetning på SEK 7,2 milliarder. Niscayah i Norge har en omsetning på NOK 500 mill. og 380 ansatte. Vi er

markedsledende i Norge som uavhengig systemintegrator i sikkerhetsmarkedet. Niscayah har over 12 000 næringskunder tilknyttet vårt servicesenter i Norge.

www.niscayah.no.

Tirsdag 2. september 2008 ØKONOMI 5

TINE er varemerket til Norges største

næringsmiddelindustri.TINE Gruppa

består av fem regionale meieriselskaper,

morselskapet TINE BA, samt flere hel

og deleide datterselskaper innenfor

annen næringsmiddelvirksomhet. Samlet

er vi ca. 5.550 ansatte, og vi har en

årlig omsetning på ca 16 mrd. kroner.

TINE Meieriene foredler rene og naturlige

råvarer til god og sunn mat som

forbrukerne foretrekker.TINE eies av

landets melkeprodusenter i et samvirke.

TINE BA er en felles overbygning for

TINE Meieriene med hovedansvaret for

produksjonsplanlegging, produktutvikling,

kvalitetssikring og markedsføring av

TINE produkter, samt en betydelig

eksport av ost og smør.TINE BA har

ca. 400 medarbeidere, og har hovedkontor

i Oslo.

Vil du lede og videreutvikle TINEs kunde- og salgsarbeid?

Stillingen er i konsernledelsen, rapporterer til konsernsjef og har ansvar for alt salg i Norge gjennom et landsdekkende salgsapparat

på ca. 350 medarbeidere.

Du må ha tung leder- og forhandlingserfaring samt være god på resultatstyring/ -kontroll og relasjonsbygging.

Kontakt Ragnar Luther eller Yngvar Bjerke på tlf. +47 22 40 40 80.

For mer utfyllende informasjon om stillingen, se:

www.bjerkeluther.no

KONSERNDIREKTØR SALG

Stor lederutfordring

www.tine.no

Får dobbel smell

C Andelseierne på Storøya får en dobbel smell når de nå blir tvunget

til å kjøpe 42 rådyre leiligheter på spekulasjon. De ble nemlig forespeilet

at eiendomsselskapet Scandinavian Property Development

(SPDE) skulle betale dem for den andelen av tomten de 42 leilighetene

skal bygges på.

Men siden SPDE ikke ønsker tomteandelen, blir det heller ingen utbetaling.

For en andelskjøper med en gjennomsnittlig stor leilighet,

vil dette inntektsbortfallet utgjøre 231 000 kroner, ifølge SPDEs egne

regnestykker.

Så sent som i mai satte SPDEs markedssjef Rena Flåteteigen opp

regnestykker som viste at leilighetene på Storøya ville bli 2311 kroner

billigere pr. kvadratmeter som følge av tomtekjøpet som nå er avlyst.

Nye boliger på Fornebu
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til spekulasjon

CMister varslet rabatt i byggekostnadene

Kræsjlandingen på Fornebu

Snart ti år etter at det siste flyet tok av fra Fornebu, er en stor del

av den planlagte boligutbyggingen lagt på is.

Flere hundre privatpersoner er rammet hardt økonomisk. De har

kjøpt tomteandeler som gir en plikt til å kjøpe leiligheter som ingen

vet når blir bygget.

Mange har tatt opp millionlån for å finansiere kjøpet av de uomsettelige

tomteandelene.

En håndfull milliardærer gjorde milliardgevinst da de solgte seg

ut av Fornebu til det nystiftede selskapet SPDE i 2006. Dette selskapet

har siden falt 80 prosent på børsen.

En gruppe andelseiere vurderer nå å gå til søksmål mot Fornebu

Boligspar og eieren SPDE for å komme seg ut av sine forpliktelser.

fakta

Tips oss

Har du erfaringer eller opplysninger om utbyggingen av Fornebu?

Ta kontakt med en av våre journalister:

Lars Magne Sunnanå

Telefon: 93 40 59 95

E-post: lars.magne.sunnana@aftenposten.no

Christian H. Haraldsen

Telefon: 90 78 74 49

E-post: christian.haraldsen@aftenposten.no

Vil pågripe

Tordenskjoldtiltalte

Tor Johan Stuve og Petter

Hellevik skal pågripes

for å stille i retten under

Tordenskjold-rettssaken.

Det besluttet dommeren

i går.

Da saken startet i går, møtte

de to ikke opp. Begge mener

de ikke er blitt lovlig stevnet

og nektet derfor å møte da

hovedforhandlingen startet.

– Nå må nok være nok, dette

grenser mot trenering, sa

førstestatsadvokat Petter

Nordeng i Økokrim til E24 da

det ble kjent at de to ikke stilte

på tiltalebenken.

Stuve, Hellevik og Susann

Kolbjørnsen er tiltalt for

grovt økonomisk utroskap

mot det konkursrammede

bergensrederiet Tordenskjold

og bedrageri mot långivere.

Ifølge Økokrim skal

de tre ha tappet rederiet for

over 40 millioner kroner,

mens bedragerier mot långivere

og selskaper totalt skal

beløpe seg til 115 millioner

kroner.

Straffesaken skulle ha startet

18. august, men hovedforhandlingen

er flere ganger

blitt forskjøvet i påvente av

en endelig avgjørelse på de

tiltaltes begjæring om utsettelse

i tre måneder.

Etter allerede å ha vært innom

tingrett, to ganger i lagmannsrett

og Høyesterett,

kom den endelige avgjørelsen

mandag. Da konkluderte

Høyesteretts ankeutvalg med

at lagmannsretten ikke begikk

saksbehandlingsfeil da

den for andre gang på samme

dag, fredag, avslo begjæringen

om utsettelse.

Susann Kolbjørnsen stilte

på sin side på tiltalebenken i

går morges, men sto sammen

med sine medtiltalte i påstanden

om de ikke var blitt

lovlig stevnet.

(NTB)
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Orkanen forlater markedene

Orkanen «Gustav» i USA

ble ikke så ille som fryktet.

Dermed sank både oljeprisen

og kronekursen

ytterligere i går.

SIGURD BJØRNESTAD

Voldsomt vær beveger både valutakurser,

oljepriser og aksjekurser.

I USAs sørlige stater ble

ikke orkanen «Gustav» så ille

som fryktet. Oljeinstallasjonene

ble ikke skadet i særlig grad, og

flere oljeselskapet varsler at de

forsiktig starter produksjonen

igjen.

Dermed synker oljeprisen.

Klokken 18 i går kveld var prisen

på Brent-olje fra Nordsjøen

drøyt 105 dollar pr. fat, ved levering

om 1 måned. Det er drøyt

2 dollar ned siden mandag, og et

fall på rundt 8 dollar pr. fat siden

torsdag i forrige uke.

Gårsdagens pris på Brent-olje

var den laveste siden tidlig i april.

Lavere oljepriser senket oljetunge

Oslo Børs med hele 3 prosent

i går. I USA virker lavere oljepris

motsatt, og aksjekursene

steg. Billigere olje demper prisveksten,

styrker kjøpekraften og

er et lite lyspunkt i en hardt presset

amerikansk økonomi.

– Sånn som vi ser historien, er

et markert fall i oljeprisen godt

nytt for utsiktene i eurosonen og

USA. Det er oppgang i renter på

forventninger om bedre vekst,

sier makroøkonom Bjørn Roger

Wilhelmsen i First Securities til

Reuters.

Siden toppen

2. juli har prisen

på Brent-olje sunket

med 38 dollar pr. fat.

Kronen har en tendens til å

følge oljeprisen. Så også i går.

Kronen svekket seg mot alle de

viktige valutaer. Prisen på 1 euro

var 8,01 kroner i går ettermiddag,

ifølge Norges Banks oversikt.

Det betyr at den svekket seg

5 øre mot euro i går.

Mot dollaren svekket

kronen seg med 6 øre i går. 1 dollar

kostet 5,52 kroner ifølge Norges

Bank. Det er den dyreste, det

vil si sterkeste, dollaren siden

tidlig i februar i år.

sigurd.bjornestad@aftenposten.no

Kræsjlandingen på Fornebu

Snart ti år etter at det siste flyet tok av fra Fornebu, er en stor del

av den planlagte boligutbyggingen lagt på is.

Flere hundre privatpersoner er rammet hardt økonomisk. De har

kjøpt tomteandeler som gir en plikt til å kjøpe leiligheter som ingen

vet når blir bygget.

Mange har tatt opp millionlån for å finansiere kjøpet av de

uomsettelige tomteandelene.

En håndfull milliardærer gjorde milliardgevinst da de solgte

seg ut av Fornebu til det nystiftede selskapet SPDE i 2006. Dette

selskapet har siden falt 80 prosent på børsen.

En gruppe andelseiere vurderer nå å gå til søksmål mot Fornebu

Boligspar og eieren SPDE for å komme seg ut av sine forpliktelser.

fakta

Ingen trøst fra statsråden

CAndelskjøperne må klippe 110 mål gress for egen regning

I går ble ferdigstillelsen

av den 200 mål store

parken på Fornebu

feiret. Driften av parkarealene

må leilighetskjøperne

på området

betale for selv.

LARS MAGNE SUNNANÅ

CHRISTIAN H. HARALDSEN

SVEIN ERIK FURULUND (foto)

Fornebu

– Det er alltid hyggelig å være

gavmild, sa Oslo-byråd Merete

Agerbak-Jensen (H) stolt da hun

i går overleverte den store sentralparken

på Fornebu-området

til Fornebu Boligspar.

Med sluttføringen av parkbyggingen

går også Oslo kommunes

og statens engasjement

på Fornebu mot slutten. Parken

var en forpliktelse Oslo kommune

tok på seg da Fornebu-tomten

ble solgt til Fornebu Boligspar

og milliardærene bak selskapet i

2001. Også staten bidrar til oppryddingen

etter flyplassdriften

frem til 1998.

Fra nå av er det leilighetskjøperne

på området som selv må

betale for driften av den 200 mål

store parken, med blant annet

110 mål gressplen. Hvor stor

denne regningen blir, er foreløpig

helt i det blå. Men ifølge Fornebu-

direktør Kjell Haune i

Scandinavian Property Development,

som eier Fornebu Boligspar,

satses det blant annet på

tregtvoksende gress. Det kan

komme godt med for å holde

kostnadene nede.

– Vi holder på å se på kostnadene,

sier Haune til Aftenposten.

Han synes likevel ikke det er

helt rimelig at det bare er leilighetskjøperne

på Fornebu som

skal betale for parken.

– Det hadde vært mer naturlig

at det lå under Bærum kommune,

sier han.

Møtte opp. Nina Lillegraven

er en av dem som skal betale for

de flotte grøntområdene.

– Jeg synes det er helt hårreisende

at vi skal betale for en

tomt som er for alle, ikke bare vi

som skal bo her. Dette ligger

langt utover det man kunne forvente

at vi som boligkjøpere

skulle betale for, sier hun.

Lillegraven er blant de flere

hundre andelseierne i Fornebu

Boligspar som fortviler over forsinkelser,

kostnadssmeller og

usikkerhet om fremtiden på Fornebu.

Selv har hun betalt inn

rundt én million kroner for sin

tomteandel, penger som er gått

til å betale for Oslo kommunes

eiendomssalg på 3,1 milliarder

kroner i 2001.

Lillegraven møtte derfor opp

på feiringen av den nye parken i

går for å fortelle byråd Agerbak-

Jensen og fornyingsminister

Heidi Grande Røys (SV) om vanskelighetene

på Fornebu. Hun

fikk liten trøst fra toppolitikerne.

– Det er veldig mange kjedeligheter

her, sa Agerbak-Jensen, før

hun fastslo at Oslo kommune

har et «veldig begrenset ansvar»

for utviklingen på tomten de

solgte til Fornebu Boligspar.

Grande Røys understreket at

det for det meste er den nyåpnede

parken staten har hatt ansvar

for, og ikke boligbyggingen.

Vil tromme sammen. Andelseier

Lillegraven gikk derfor

skuffet hjem etter feiringen i går

kveld.

Parkregningen føyer seg inn i

rekken av ubehagelige overraskelser

etter at hun kjøpte sin tomteandel.

Hun mener andelseiernes

interesser aldri er blitt ivaretatt

på en skikkelig måte, mens

Oslo og Bærum kommune, staten,

Akershus fylkeskommune

og Fornebu Boligspar har diskutert

utbyggingen av Fornebu de

siste syv årene.

– Problemet er rett og slett at

alle har vært så opptatt av å få

noe ut av det selv. Det har ikke

Andelseier Nina Lillegraven (til høyre) fikk liten trøst av statsråd Heidi Grande Røys (foran) og Oslo-byråd Merete Agerbak-Jensen da

hun i går ville fortelle om fortvilelsene på Fornebu under feiringen av den nyåpnede sentralparken.

vært mulig for oss som andelseiere

å bli involvert i beslutningene.

Nå må det etableres en ny og

samlet styrke som sørger at våre

interesser blir hørt, sier Lillegraven.

lars.magne.sunnana@aftenposten.no

christian.haraldsen@aftenposten.no
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Ville aldri kjøpt en andel

CBI-ekspert mener risiko ble pakket inn i glanspapir

Studierektor Dag

Jørgen Hveem ved BI

håper at ikke flere

boligprosjekter blir

solgt etter Fornebumodellen.

Han mener

kjøperne var naive,

men synes Fornebu

Boligspar burde

informert langt bedre

om risikoen.

CHRISTIAN H. HARALDSEN

LARS MAGNE SUNNANÅ

SVEIN E. FURULUND (foto)

– Det er tydelig at vanlige folk

overhodet ikke har hatt oversikt

over nedsiden og risikoen i dette

prosjektet, sier Dag Jørgen

Hveem, som er jurist, økonom og

ansvarlig for fagområdet personlig

økonomi på BI.

Andelseierne på Fornebu trodde

at de sikret

seg rimelige leiligheter

i Norges

mest attraktive

boligområde.

Nå sitter de i

stedet innelåst i

et prosjekt som

har stoppet

fullstendig opp.

Leilighetene i

boligfeltet på

Storøya skulle stått ferdig denne

sommeren, men i dag er det ingen

som vet når byggingen vil

starte. Hveem har ikke mye pent

å si om den modellen som er

valgt for utbyggingen på Fornebu.

– Jeg ville aldri vært kjøper i et

slikt prosjekt selv. Jeg har ikke

hørt om at den modellen er

brukt andre steder, og det er i så

fall bra, sier han.

Ingen innflytelse. Andelseierne

har ingen innflytelse på

fremdriften i prosjektet. Den

styres av det børsnoterte selskapet

Scandinavian Property Development

(SPDE), mens entre-

Dag Jørgen

Hveem

Misfornøyde andelseiere sitter med svarteper i boligprosjektene på Fornebu. Flere hundre av dem aner ikke når boligen deres blir

ferdig, eller hvor mye boligdrømmen koster dem til slutt. Her bygges grendehuset som Bærum kommune skal bekoste.

prenørselskapet Skanska har

enerett på selve byggingen. Da

byggestart på Storøya ble utsatt

på ubestemt tid nylig, var det

fordi byggekostnaden antagelig

vil overstige markedsverdien på

leilighetene. En rekke andelseiere

som har betalt rundt 1 million

kroner hver i innskudd, er nå

fortvilet og ønsker bare å komme

seg ut av prosjektet. De har

imidlertid ingen rett til å bli løst

ut, og det er ikke satt noen endelig

frist for når byggingen må

komme i gang. På toppen av det

hele viser det seg at de må kjøpe

en rekke leiligheter som SPDE

ikke lenger ønsker å bygge, på

grunn av dårlig lønnsomhet.

Advarte. Hveem var blant få,

og kanskje den eneste, som advarte

offentlig mot risikoen da

Fornebu-andelene ble lagt ut for

salg i 2001. At kjente investorer

som Ola Mæle, Erik Bøhler og

Stein Erik Hagen var med, ble

sett på som et kvalitetstegn.

– Det var en hallelujastemning

rundt Fornebu den gangen, og

det ble selvfølgelig utnyttet i

markedsføringen, sier Hveem.

Han konstaterer at det prospektet

kjøperne fikk utdelt, inneholdt

informasjon om risiko.

Formuleringene var imidlertid

slik at amatører lett ville undervurdere

risikoen, og samtidig

ble den antagelig tonet ned av

selgerne, mener han. Han mener

SPDEs forløper Fornebu Boligspar

burde informert langt bedre

om hvilken risiko kjøperne

påtok seg.

– Jeg har ikke noe imot at

folk påtar seg risiko hvis det

skjer på riktig grunnlag. Det

jeg har noe imot, er at man

pakker risiko inn i glanspapir.

Det er en uting, sier han.

Samtidig mener han andelseierne

ikke kan fritas for alt ansvar.

Påstanden om at de skulle

få kjøpe boliger med rabatt fra

noen av Norges rikeste menn,

burde vakt kjøpernes mistenksomhet.

– Det var mye naivitet den

gangen blant dem som kjøpte.

Når noen ringrever av noen ka-

Kræsjlandingen på Fornebu

Snart ti år etter at det siste flyet tok av fra Fornebu, er en stor del

av den planlagte boligutbyggingen lagt på is.

Flere hundre privatpersoner er rammet hardt økonomisk. De har

kjøpt tomteandeler som gir en plikt til å kjøpe leiligheter som ingen

vet når blir bygget.

Mange har tatt opp millionlån for å finansiere kjøpet av de uomsettelige

tomteandelene.

En håndfull milliardærer gjorde milliardgevinst da de solgte seg ut

av Fornebu til det nystiftede selskapet SPDE i 2006. Dette selskapet

har siden falt 80 prosent på børsen.

En gruppe andelseiere vurderer nå å gå til søksmål mot Fornebu

Boligspar og eieren SPDE for å komme seg ut av sine forpliktelser.

fakta

pitalister som er kjent for aldri å

gi fra seg en krone står på den

andre siden, er det grunn til å

være på vakt.

Alvor. Han oppfordrer folk til

å ta risiko på alvor, og ikke stole

på at alt går bra fordi om folk

med høy medieprofil sitter på

andre siden av bordet.

– Den prisen de betaler nå,

gjennom kortvarig svekket omdømme,

den tror jeg de lever

godt med. Såpass beregnende

må man regne med at de er, sier

Hveem.

lars.magne.sunnana@aftenposten.no
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Singapore holder fortsatt skansen som verdens beste sted for

bedrifter å etablere seg. FOTO: TDL/REUTERS

Singapore best for nye bedrifter

C For tredje år på rad er Singapore rangert som det beste stedet i

verden for å starte bedrift. Verdensbankens årlige rangering gir

Norge en tiendeplass, bak Danmark på femteplass, men foran både

Sverige (nr. 17) og Finland.

Norge får kritikk fordi skattenivået er relativt høyt, arbeidsmarkedet

er for regulert og fordi en byggetillatelse her i landet krever 14

prosedyrer og tar 252 dager, ifølge Verdensbankens statistikere. På

den positive siden er Norge god på elektroniske søkeprosesser.

Det er raskt å starte ny bedrift, og vi har lave kostnader for å endre

selskapsform eller legge ned driften av et selskap.

Singapore har næringsvennlige lover og regler og et lavt skattenivå.

Utstrakt bruk av nettjenester i offentlig sektor bidrar til at det

bare tar fire dager å få en ny bedrift registrert, mens behandlingstiden

for elektroniske byggetillatelser nå er nede i 38 dager.

(E24.no)

Nye TV-er sluker strøm

C Nye TV-er øker strømregningen

betraktelig. De drar nemlig

tre ganger mer energi enn

en gammel TV.

Tester utført av den svenske

Energimyndigheten viser at

energiforbruket til nye TV-er er

tredobbelt så stort som gamle

TV-er, og plasma-TV-er drar

mest strøm, skriver Dagbladet.

– Det er nok mange som kjøper

en ny TV uten å tenke på

dette. Kjøleskap og andre hvitevarer

holder et ganske konstant

energiforbruk. Med TV øker

dette hele tiden, sier prosjektleder

Mikael Holst i den svenske

Energimyndigheten til svenske

E24.

Sonys LCD-TV-er bruker minst

strøm. I gjennomsnitt 315 kilowatt

timer pr. år.

I tillegg kan mange flatskjermer

ikke slås av. Isteden settes

de i en standby modus hvor de

også bruker energi. (NTB)

Massesøksmål mot norske banker

C Rundt 150 000 nordmenn

har fått store tap på å investere i

såkalte strukturerte produkter.

Nå går 300 nordmenn til sak

mot flere norske banker.

Investeringene i hva som kalles

strukturerte produkter har

gitt bankene milliardgevinster,

men småsparerne har fått store

tap, selv om de skulle ha vært

sikret å få innsatsen tilbake,

skriver VG.

Pengene forsvant i gebyrer

og lånerenter.

– Jeg har beregnet at kundene

kan få tilbake mellom

980 000 og 1,2 millioner kroner

per år de har hatt pengene stående

i disse produktene, sier finansprofessor

Petter Bjerksund

ved Norges Handelshøyskole.

Inntil videre er saken under

behandling hos Bankklagenemnda

for en prinsippavgjørelse.

Hvis bankene taper der,

vil et søksmål ha gode sjanser

for å vinne fram. Storebrand,

DnB NOR og Acta er blant banker

som har tilbudt strukturerte

produkter. (NTB)

Tvinges til

CVurderer å tegne Fornebu på nytt

Kostnadseksplosjonen

Da tomteandelene på Fornebu ble lagt ut for salg i 2001, ble andelskjøperne

forespeilet at leilighetene ville koste rundt 25 000 kroner

pr. kvadratmeter, pluss kostnader til parkering.

Nå ligger leilighetene an til å koste nesten 62 000 kroner pr. kvadratmeter.

Utbyggerselskapet SPDE varsler derfor at det kan bli omfattende

endringer i planene på det gamle flyplassområdet.

Kræsjlandingen

på Fornebu

Snart ti år etter at det siste flyet

tok av fra Fornebu, er en stor

del av den planlagte boligutbyggingen

lagt på is.

Flere hundre privatpersoner er

rammet hardt økonomisk. De

har kjøpt tomteandeler som gir

en plikt til å kjøpe leiligheter

som ingen vet når blir bygget.

Mange har tatt opp millionlån

for å finansiere kjøpet av de

uomsettelige tomteandelene.

En håndfull milliardærer gjorde

milliardgevinst da de solgte

seg ut av Fornebu til det nystiftede

selskapet SPDE i 2006. Dette

selskapet har siden falt 80

prosent på børsen.

En gruppe andelseiere vurderer

nå å gå til søksmål mot Fornebu

Boligspar og eieren SPDE for å

komme seg ut av sine forpliktelser.

Fakta

De skyhøye byggekostnadene

på Fornebu kan

tvinge utbyggeren

SPDE å be om nye reguleringer,

plantegninger

og rimeligere arkitekttegninger.

LARS MAGNE SUNNANÅ

SVEIN ERIK FURULUND (foto)

Boligplanene på det gigantiske

Fornebu-området kan bli kraftig

endret. Det varsler Kaare Frydenberg,

som tok over som sjef i

utviklingsselskapet SPDE for to

uker siden. Selskapet eier størsteparten

av det gamle flyplassområdet

i Bærum.

Årsaken er en eksplosjon i byggekostnadene,

som har gjort det

nesten umulig å reise de planlagte

6000 boligene på Fornebu

med gevinst. Endringene kan få

store konsekvenser for de 400-

500 private andelseierne som

har forpliktet seg til å kjøpe leiligheter

på Fornebu.

Aftenposten har de siste ukene

skrevet om deres vanskelige situasjon.

Mange har tatt opp millionlån

for å finansiere kjøpet av

tomteandeler. Torsdag kveld var

rundt 40 av dem samlet til informasjonsmøte.

Der fikk de presentert

de nedslående regnestykkene

for hva boligene på Fornebu

vil koste: Byggekostnadene

anslås nå til 61 902 kroner pr.

kvadratmeter, inkludert tomten.

Samtidig er salget av prosjekterte

boliger på Fornebu gått helt

i vranglås. SPDE solgte i første

halvår bare én leilighet.

Ti års venting. Kostnadene

tvinger utbyggingsselskapet

SPDE til å utsette byggestart. Akkurat

når det kan bli aktuelt å

sette spaden i jorden, er helt

uvisst. I regnestykkene som ble

lagt frem for den fortvilte andelseierforsamlingen

forrige uke,

var det lagt til grunn oppstart i

januar 2010.

Da har andelseierne ventet i ni

år. Kanskje må de vente enda

lenger.

For nå varsler den nytilsatte

toppsjefen i SPDE dramatiske

grep for å få det havarerte gigantprosjektet

tilbake på rett

spor.

– Vi må se på disse konseptene

igjen. Jeg har ingen grunn til å

tro at disse kostnadsanslagene er

feil, sier Frydenberg.

Forklaringen på hvorfor leilighetene

blir så dyre, er tallrike.

Frydenberg trekker frem Bærum

kommunes krav, bygging av lave

blokker, variert bebyggelse, store

parkarealer, dyr infrastruktur og

kronglete arkitekttegninger som

noen av årsakene.

– Man har

ikke overskuet

konsekvensene

av ambisjonsnivået.

Summen av alle

gode ønsker

blir dyrt, sier

SPDE-sjefen.

Folkemøte. Nå har han kalt

inn til stormøte om krisen på

Fornebu. Den 7. oktober skal alle

andelseierne få vite hvordan Frydenberg

vil løse floken.

Hva slags trylleslag han kommer

opp med, er for tidlig å si nå.

– En må se på hvem det er som

skal bygge og bo på hvilket felt.

Vi må ha en mer rasjonell utbygging,

kanskje få en annen

tetthet. Det å se på forflytting

mellom felt, synes å være en interessant

vei som det kan ligge

løsninger i, sier han.

Som Aftenposten tidligere har

skrevet, har en gruppe andelseiere

hyret inn advokat for å undersøke

mulighetene for å komme

seg ut av sine feilslåtte boliginvesteringer.

Denne gruppen

skal nå ha vokst til i underkant

av 30 personer. Prosessen kan

ende med et søksmål mot SPDE.

– Det er kjedelig med den veien,

for det tvinger selskapet til å

innta mye mer formelle posisjoner,

sier Frydenberg.

– Kan dere komme til å kjøpe

ut de private andelseierne?

– Det er ikke bare å si ja til det.

lars.magne.sunnana@aftenposten.no

Nye boliger på
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Det skjer denne uken

Mandag: SSBs statistikk for salg av petroleumsprodukter og utenrikshandel-

statistikk.

Nærings- og handelsminister Sylvia Brustad besøker Oslo Børs,

hvor hun skal ha møte med børsdirektør Bente A. Landsnes. I forbindelse

med besøket offentliggjøres årets utgave av dokumentet

«Regjeringens eierpolitikk».

Industriproduksjonsstatistikk for USA.

Tirsdag: Amerikanske «National Association of Home Builders» offentliggjør

tall fra sin boligindeks, som baserer seg på intervjuer

med medlemmene om økonomien generelt og tilstanden i boligmarkedet.

Amerikanske konsumprisindeks-tall offentliggjøres.

Onsdag: SSBs statistikk for eksport av laks (uketall).

Oppstart av nye byggstatistikk for USA.

Torsdag: Pengetilbudsstatistikk for USA.

Statistikk over førstegangssøkende etter arbeidsledighetstrygd i

USA.

Fredag: SSB kommer med boligprisindeks-tallene for nye eneboliger

i andre kvartal 2008.

Kaare

Frydenberg.

Steinar Lunde er en av mange fortvilte

andelseiere på Fornebu.

Følg med på e24.no

Aftenpostens

næringslivsnettsted
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Store lønnsforskjeller

på norske rigger

CVårens tariffoppgjør ga en

lønnseksplosjon på norske oljerigger,

men store forskjeller i

lønningsposene skaper splid

hos arbeiderne.

I vårens tariffoppgjør ble det

framlagt krav om 20 prosent

lønnstillegg på norske oljerigger.

Resultatet endte på 11

prosent lønnstillegg, dobbelt

så høyt som oppgjøret mellom

LO og NHO på land, skriver

bt.no. Men lønnsoppgjøret

skal ha skapt store forskjeller i

de forskjellige lønningsposene.

-Den eksplosive utviklingen

har skapt en del splid og kluss.

På riggene er det et gjennomsiktlig

miljø. Det skaper dårlig

stemning når ledende personell

drar i land fete bonusordninger,

mens andre blir hengende

etter, sier leder Terje

Nustad i offshorefagforbundet

Safe. (NTB)

Svenskene er fysne

på norsk laks

CDen svenske importen av

laks fra Norge setter stadig

nye rekorder. Hittil i år har Medelsvensson

kjørt i seg 2 kilo

laks fra Norge.

Som sushi, på grillspydet eller

tilberedt på mer tradisjonelt

vis – uansett hvordan

svenskene spiser sin laks,

kommer den trolig fra Norge.

Så godt som all laks som blir

solgt i Sverige, er norsk.

Ferske tall fra bransjeorganet

Eksportutvalget for fisk

(EFF) viser at importen fortsetter

å øke. Til og med august i

år ble det importert 21 430

tonn norsk laks i Sverige, en

økning på 5 prosent fra samme

periode i fjor. (NTB)

Stor jobbsjanse om

sjefen er kvinne

CKvinnelige toppsjefer ansetter

oftere kvinner og setter

slik i gang en snøballeffekt, viser

en ny undersøkelse.

Undersøkelsen er utført av

Handelshøjskolen, Århus Universitet.

Den viser at veien å

gå for en karrierehungrig kvinne

er å søke jobb i en bedrift

hvor administrerende direktør

selv er kvinne. Da blir sjansen

for jobb doblet, skriver Dn.no.

– En av forklaringene kan

være at kvinnelige ledere kanskje

fokuserer mer på hva

kvinner kan og hva deres potensial

er, sier lektor Mette

Verner til Berlingske Nyhedsmagasin.

(NTB)

- Spinnville kostnader

– Spinnvilt. Det sier

konsernsjef Martin Mæland

om byggekostnadene på

Fornebu.

BRIT MYHRVOLD

– Husene der ut er tegnet altfor

dyrt. Vi har hatt folk til å se på

prosjektene og klarte å spare 8

prosent. Men det var ikke nok til

å komme ned på normale kostnader,

sier Mæland.

Det er måten husene er tegnet

på som gjør dem dyre, ifølge

OBOS-sjefen.

OBOS har gått inn på eiersiden

i Scandinavian Property Development

og er selskapets nest

største norske aksjonær med 7,6

prosent av aksjene.

– Er dette en finansiell investering?

– Vi håper å få igjen investeringen

og litt til. Vi tror tomteprisene

må kunne stå seg hvis

man får kontroll på byggekostnadene,

sier Mæland.

Men foreløpig har OBOS bare

tapt penger på aksjene sine. Tapet

i første halvår utgjør rundt

50 millioner kroner, mer enn

halvparten av de samlede tapene

i aksjemarkedet.

– Vi gikk først inn med en eierandel

på 1,1 prosent. Regnestykket

så bra ut. Selskapet har etterpå

tatt nedskrivninger på 800

millioner kroner. Vi tror det må

bli fantastisk på Fornebu etter

hvert og har evnen til å sitte

gjennom en krise, sier Mæland.

Men noen redningsmann for

hardt prøvede andelseiere lover

han ikke å bli.

– Ser du andre roller for

OBOS på Fornebu enn rollen

som aksjonær?

– Vi har noe å bidra med i prosjektering

og gjennomføring av

utbygging hvis selskapet vil leie

oss inn, sier Mæland.

Han ser også muligheter for at

OBOS kan gå inn i prosjekter og

tilby boliger til sine medlemmer.

omstart

CHøye byggekostnader gjør utbyggingen til tapsprosjekt

Fornebu-direktør Kjell Haune i SPDE måtte tåle mange ukvemsord fra salen da han torsdag kveld orienterte om utviklingen på

Holtekilen-feltet.

Ampert møte

Andelseier Thorleif

Thorvaldsen og kona fikk en

ny overraskelse torsdag

kveld. Leiligheten deres blir

20 kvadratmeter mindre

enn de hadde trodd.

– Hadde dere vært i olje- og gassindustrien,

hadde dere vært kastet

på hue og ræva ut for lenge siden!

Kritikken fra en i salen mot

Fornebu Boligspar og eierselskapet

SPDE var kraftig og høylytt

da rundt 40 private andelseiere

på Holtekilen-feltet på Fornebu

ble samlet til informasjonsmøte

torsdag kveld.

Andelseierne har nå ventet i

syv år på at investeringen de

gjorde i 2001 skal ende opp i en

innflytningsklar leilighet. I mellomtiden

har mange fått stadig

nye overraskelser.

Krympet. Thorleif Thorvaldsen

har sammen med kona hittil

betalt 1,4 millioner kroner for sin

andel av tomten. Den gir dem

rett og plikt til å kjøpe en fireroms

leilighet på Holtekilen.

Frem til torsdag kveld trodde ekteparet

at de hadde sikret seg en

leilighet på 125 kvadratmeter.

Det hadde de ikke.

På informasjonsmøtet kom det

nemlig frem at de 125 kvadratmeterne

som er omtalt i kjøpekontraktene,

også inkluderer trappa,

gangen og heisarealer. Trolig betyr

det at Thorvaldsens leilighet

blir 20 kvadratmeter mindre enn

han hadde forestilt seg.

– Det var helt nytt for meg, og

det virket som om det var helt

nytt for veldig mange, sier han.

Overfor Aftenposten avviser finansdirektør

Are Njåstein i

SPDE at kundene har hatt grunn

til å misforstå størrelsen på leilighetene.

Informasjonen om de

forskjellige kvadratmeteropplysningene

fremgår klart i det 80 sider

lange prospektet som ble gitt

ut i 2001, mener selskapet.

Noen boliger

selger fortsatt bra

CSalget av nye boliger stuper,

og antallet usolgte ferdigstilte

nyboliger fortsetter å stige.

Men småhus litt utenfor

byen selger fortsatt bra, skriver

Dn.no.

– Det som selger nå er småhus,

som er relativt rimelige

og ligger i pendleravstand til

Oslo. Ikke leiligheter med skyhøy

kvadratmeterpris midt i

byen, sier seniorkonsulent Jan

Høegh i Econ Pöyry.

Han står bak rapporten Econ

Nye Boliger, som annenhver

måned gir en oversikt over

pris- og salgsutviklingen i boligprosjekter

på Østlandet.
